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Vendez-vous du
milléage ?

Autrefois les automobilistes se contentaient
d’accepter n’importe quel pneu d’'un nom connu,

sans aucune pensée ni aucun souci au sujet du
service.

Aujourd’hui les mémes hommes achétent du
milléage pour chaque cent dépensée.

Les détaillants observateurs attribuent a ce
fait la raison de la demande persistante et crois-
sante pour les “Semelles d’Autos” Ames Holden,

qui sont de beaucoup meilleures comme perfor-
chambres _ mance que les pneus ordinaires.
d air
grises De combien de milles sont-elles meilleures?
ot Ceci peut étre établi par le fait que la majorité
rouges des ventes proviennent des districts ou I'état des
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routes est le pire—oul une performance de 10,000
milles semble incroyable.

s malléage Puis la garantie de la “Semelle d’Auto” Ames
donné Holden plait aux acheteurs de milléage. C’est une
par les protection absolue contre les défauts de matériel

‘Semelles

ou de fabrication. Elle permet les arrangements

&’ Auto”, sans discussion ni paperasserie.

Dans 'ensemble il y a des centaines de raisons
pour lesquelles vous devriez vendre les “Semelles
d’Autos” Ames Holden—vendre du milléage. La
meilleure & votre point de vue est certes la mé-
thode généreuse qui soutient trés largement vos
intéréts. Laissez-nous vous en parler. Ecrivez-
nous.

SEMELLES D’AUTOS
- - AMES HOLDEN - -

~ PNEUS CORD ET FABRIC DANS TOUTES
LES DIMENSIONS COURANTES.

S HOLDEN MSCREADY;surro

ALIFAX, ST.JOHN, QUEBEC, MONTREAL, ’ TORONTO, LONDON,
WINNIPEG, REGINA, SASKATOON, EDMONTON, CALGARY, VANCOUVER.

otre garantie n'a aucune limite de temps ni de milléage.




