4, ’: Equipe Canada Inc ¢ Au fil des initiatives

CanadExport

Lancement du site Export i:

- Une source unique d’information commerciale sur le Mexiqu

A u cours de la mission d’Equipe Canada au Mexique en janvier dernier, le ministre du Commerce international, M. Sergio Marchi g
"X annoncé le lancement du site Export i, source d'information sur le Mexique, une importante base de connaissances en ligne

offrant aux exportateurs canadiens les renseignements dont ils ont besoin pour réussir sur le marché mexicain.

Ce site Web dinformation trés détaillée sera
particulierement utile aux petites et moyennes
entreprises, dont bon nombre n’ont pas les
ressources nécessaires pour obtenir des ren-
seignements a jour et de grande qualité con-
cemnant ce march¢. Cette base de savoir était
déja accessible aux exportateurs, mais elle sera
vraisemblablement plus facile a consulter pour
Tensemble des entreprises canadiennes main-
tenant qu'elle est offerte sur Internet.

Une source de renseignements détaillés

’acces des entreprises canadiennes au marché
du Mexique s’est fortement accru depuis l'en-
trée en vigueur de 'Accord de libre-échange
nord-américain (ALENA) en 1994. Export i
est une source d'information détaillée et bien
organisée sur le Mexique qui peut aider les en-
treprises a profiter pleinement de cette rela-
tion commerciale florissante.

Le site Export i, source d'information sur le
Mexique permet aussi de libérer les délégués
commerciaux du Canada au Mexique, de sorte
qu'ils peuvent concentrer leurs efforts sur la
collecte de renseignements stratégiques plus
détaillés, lesquels sont dailleurs nécessaires
sur un marché croissant aussi vaste et varié.

Pour avoir acces a linformation offerte sur
Export i, les entreprises canadiennes nont qu’a
sinscrire au site Web (http://www.dfait-
maéci.gc.ca/e orti/).

Cette b€ de savoir est divisée en quatre
parties faciles a consulter :

. Sommauzs des débouchés daffaires : vues
d’énséﬁble de quatre.a dix pages portant
sixry'*}jiseciyéurs ou %umgg;;wg;d’acﬁyité.
Chaque sommaire présente une breve liste
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* Profils sectoriels : documents de 50 a 60
pages décrivant 26 secteurs et des profils
régionaux pour les villes de Guadalajara et
Monterrey,

Guides d'affaires : documents traitant d'une
série d’aspects (par exemple, regles et
reglements sur place, documents, distribu-
tion, partenaires locaux) dont les exporta-
teurs doivent étre au courant pour éviter le
double emploi ou les retards dans la con-
duite des affaires sur un marché étranger,
Outils d'affaires : outils pouvant aider les
exportateurs a suivre le processus d’expor-

tation et leur expliquer les principaux do-
cuments de référence, tels que TALENA,
les droits de douane, les aspects juridiques
et les possibilités de promotion.

Des occasions d’afaires lucratives

Le Mexique est le principal partenaire com-
mercial du Canada en Amérique latine. En-
tre 1994 et 1996, les échanges commerciaux
bilatéraux se sont accrus de 30 %, leur valeur
étant passé 2 7,3 milliards $ et devant attein-
dre les 7,9 millions en 1997, suivant les esti-
mations.
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Les entreprises canadiennes bénéfici
maintenant d’'un acces grandissant et pr
que sans entraves a un marché de plusg
90 millions de consommateurs. Ellesye,
registrent aussi des ventes de plus en pl
importantes dans les secteurs de l'autom:
bile, des services financiers, du transpon
par camion, de I'énergie, de la fabricatin
de pointe, des télécommunications et &
l'agroalimentaire.

En 1996, l'investissement direct cumy
du Canada au Mexique a totalisé pres &
1,3 milliard $, comparativement a 530w
lions en 1993. Les efforts de privatisatio
poursuivent au Mexique, créant des pos:
lités nouvelles pour les entreprises canit
ennes, notamment dans les secteurs des
transports (installations portuaires et a
portuaires et routes), de la production hyt
¢lectrique, de l'entreposage et du transpt
du gaz naturel.

D’autres sources d'information Export i
Certains renseignements fournis sur Exp

sont également accessibles par d'autres s
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