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Toute transaction d’affaire est
calculée d’aprés un seul étalon:

“CELA PAIERA-T-IL?”

Au marchand gui examine
l'opportunité d’acheter un = . ¢ ..

RESERVOIR A HUIL
BOWSER
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PO'MPE A L'ETA;IE DU MACASIN. M EAS U R E
—_—— _ SELF
LAISSEZ-NOUS POSER Y MEASURING
QUELQUES QUESTIONS, X OIL TANK

CELA VAUT-IL 10 CENTS PAR JOUR, pour vous, de vendre votre
huile sans perte ? v '

CELA VAUT-IL 10 CENTS PAR JOUR, pour vous, de vendre de I'huile
sans incommodité et, en réalité, sans travail ? :

CELA VAUT-IL 10 CENTS PAR JOUR. pour vous, d’étre en mesure de ven-
drede I’huile & I'étage du magasin et d’économiser peut-étre ainsi nn grand
nombre de dollars’que vous pourriez perdre autrement par ‘‘petits vols”?

CELA VAUT-IL.10 CENTS PAR JOUR, pour vous, de vendre de I’huile
sans avoir & vous laver les mains aprés chaque vente et de n’avoir pasla
saleté et I'odeur de I’huile dans votre magasin ?

CELA VAUT-IL 10 CENTS PAR JOUR, pour n’avoir pas de mesures et
des entonnoirs percés et sentant mauvais autour de vous ?

CELA VAUT-IL 10 CENTS PAR JOUR pour avoir votre huile ingénieu-
sement conservée dans votre sous-sol, & 'abri de fumeurs imprudents ou
de gens assez mal intentionnés pour y mettre I'allumette ? ~

Nous pourrions poser une centaine de questions tout aussi.a propos.

Nous vous demandons de vous répondre & vous méme & ces questions,

honnétement et sans préjugés. Si 'un ou l'autre des avantages ci-dessus

vaut pour vous 10 cents par jour, ces avantages combinés ne valent-ils pas
un grand nombre de fois ce montant ? Comprenez bien qu’un -

~ RESERVOIR A HUILE BOWSER DANS LE SOUS-SOL

vous donnera tous ces avantages et d’autres encore, et que 10 cents par jour
paieront la facture. Laissez-nous vous envoyer un catalogue.

S. EF. BOWSER & OCO.
FORT WAYNE, B BUREAU DE MONTREAL : :
_ Ind, E._U.A. 622, AV. DE L'HOTEL DE VILLE, MONTREAL, P.Q.
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