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saleté et l'odeur de l'huile dans vo
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Nous vous demandons de vous rép
honnêtement et sans préjugés. Si
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FOUR, pour vouas, de vendre de l'huile c
ans travail ? .
U R. pour vous, d'être en mesure de yen-
t d'économiiserpeut-êtreainsi un grand
lez perdre autrement par "petits vols"?
OUR, pour vous, de vendre de l'huile
a près chaque vente et de n'avoir pas la
tre mhagasin?
'OUR, pour- n'àvoir pas de mesures et
nauvais autour de vous ?
FOUR miur avoir votre huile ingéniieu-
-sol, à 1 abri de fumieurs imprudents oit
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mne de questions tout aussi-à propos.
ondre à vous même à ces questions"~
l'un ou l'autre des avantag-esci-dessus,
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? Comprenez bien qu'un
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l'autres encore, et que 10 cents par joui
aus envoyer un catalogue.

BURE AU DE MONTREAL:

622, AV. DE LHGTEI. DE VILLE, MONTREA L, P.Q.

1


