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“UN TIENS,” ETC.

Nous connaissons tous le reste de ce vienx dicton.—
‘‘ Vaut mieux que deux tu l’auras.’” Ce dicton
s'apilique merveilleusement au placement d’un
stock en magasin. La morale que nous pouvons en
tirer est de ne mettre en stock que des marchandi-
ses de qualité connue, marchandises qui se vendront
facilement. Cela ne vous sera-t-il pas plus avanta-
geux que de mettre en magasin un stock de mar-
chandises de caractére douteux, qui restent si long-
temps sur vos rayons que leur valeur se déprécie
suffisamment pour faire disparaitre tout le profit
que vous pouviez avoir en vue ?

Les marchandises de QUALITE CONNUE qui vous
donneront sirement un profit rapide, sont :

Les Conserves de Fruits
de Griffin & Skelley.

Fruitscueillis pardes mains
expertes, choisis avec-le plus
grand soin; empaquetés avec
ptécision — les meilleurs que
I'Argent, I'Inte ligence et le
Sens Commun puissent offrir
tllux personnes au gofit diffici-
e.

Conservesd'Asperges, Abri-
cots, Péches, Poires Cerises,
Prunes et autres fruits de ta-
ble en demande. Marchau-

“Coco Fruitine” ou Beurre
Végétal.

Extrait absolument pur de
noix de coco. Supérieur au
beurre, au saindoux ou a I'hui-
le pour la cuisine et gouble-
ment économique, parce qu'il
estsiriche. Agréable an gofit,
sain, nourrissant.

Cet article est peut-8tre
nouveau pour vous, mais il ne
I'est nas en Angleterre, ol il
s'en fait des ventes énormes.

~ Soda a Pate ‘
“COW BRAND”.

Comme satisfaction et profit, aucune ligne de
Soda A Pite n’est tout 2 fait aussi bonne que le
Soda a Pite “COW BRAND”.

Il est d’une pureté invariable et d'une pleine
force ; on peut s’y fier et la cuisiniére soigneuse
le demande toujours.
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Donnez un ordre & votre fournisseur,
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r | dises de Gomie | * Marchandise de Qualité,” CHURCH and A DWIGHT
|| Arthur P. Tippet & Co., Agents. : -

MONTREAL, . TORONTO.
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1 Le Profit des Détaillants
~ SUR CHAQUE

| -Cigare Stomewall

EST FAIBLE.

Mais la popularité de cette Marque est si grande qu'un
- acheteur revient toujours au magasin pour de nouvelles
emplettes.

'Le renouvellement du stock se fait donc plus souvent

et par conséquent le profit est plus considérable.
——

Manufacturiers.

MONTREAL.
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