ent donc offrir un de5|gn novateur de
stémes et des matériaux de pointe,
qge les exportateurs canadiens en Allemagne ont

5 - réussi a relever avec compétence
usqu’a maintenant. Au fur et a
mesure que le marché se dirige
“'vers des maisons a haut rendement
1 énergétique, les Canadiens, qui
Jjouissent d’une expérience beau-
~ coup plus grande que leurs con-
~currents allemands dans ce genre
~ de construction, et particuliérement
en ce qui concerne les systémes de
. ventilation nécessaires, devraient
facilement conserver leur longueur
d'avance au chapitre du design et
de la technologie.

Acces au marché

I nexiste aucun obstacle de taille sur le marché

allemand de I'habitation, malgré certaines consi-

dérations techniques, dont les exportateurs doivent
étre informés pour bien se préparer. Il s'agit entre
autres des exigences phytosanitaires applicables a
certaines essences de bois, sans oublier la réglementa-
tion allemande en matiére de permis de construction,
de visas et de permis de travail, les réglements sur la
main-d’'ceuvre régissant les équipes de construction
que la plupart des exportateurs aménent du Canada
sur les chantiers allemands. Pour obtenir des ren-
seignements et de I'aide a ce sujet, on recommande
de consulter les entreprises partenaires d’Allemagne
et le consulat du Canada a Hambourg.

’
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Le choix de partenaires locaux reste déterminant pour
la réussite d’'une entreprise sur le marché allemand :
ces partenaires jouent un role essentiel lorsque vient le
temps de trouver des acheteurs et de gérer les arrange-
ments contractuels avec ces personnes, de se procurer les
permis de construction, de s'occuper d'autres questions
techniques et d'aider a résoudre tout autre probléme qui
surgit inévitablement. La plupart d’entre eux exercent
leurs activités dans une région géographique précise du
pays, et les Canadiens doivent donc souvent travailler avec
plusieurs entreprises allemandes pour couvrir une bonne
partie du marché.En général, ces entreprises sont de
petite taille, possédent des ressources financiéres et des
techniques variables. Le temps, les contacts personnels et
directs de méme que I'expérience dans la réalisation de
quelques projets sont habituellement requis pour que
des liens d'affaires productifs se nouent. Le consulat du
Canada a Hambourg peut vous aider dans la recherche
de ces partenaires.




