
LE PRIX COURANT

LA. PROFESSION D'AGENT
D'ASSU RANCE

comme d'eocellen-ts représentants de cet-
te clas-se d'hommes pour qui l'assurance

[Par George T. Dexter, dans le "Wccitcly sur la vie est une profession.
Underwriter ".] Une ùomparaIson avec un nomnbre égal

En traitant ce sujet, ,je .nf-,ntréer-i- pas <'avocats, dle religieux, de médecins, de
dans une discussion futile, au sujét de profe.Eseurs ne sera pas au dé'savanta-

,savoir si, oui ou non, la situation d'a- ge dles agents d'asSu'rance sur la vie,
genit.d'assluran 'ce sur la vie est une pro- quant à ce qgi concerne les revenus, la
fession. J'affirme simplement qu'elle de- position sciale ou la proýfeEsion.
vrait être considétrée comme une profe.s- L'h carrière d'agenit d'assurance sur la
sfon, et je traiterai l-a question au point c'e ffre à se-s adhérents une plus
de v-ue de ceux -pour qui elle est une pro- grandr liberté et une plus grande indé-
fession. Je ne iioccu.perai donc pas pendance que toute autre. L'agent d'as-
de cette classe d'fiommes lrr@-olus, qiui surance sur la vie se choisit son patron.
n'ont jamais envisagé leur travail autre- le champ (le ses opérations, et se fixe
ment que comme -un pie-allor temporaire ses heures <le travail, Il combine des
et qui méditent constamment, si toutn- pîlans loi méme et les exécute suivant
fois IlS peuvent méditer quelque cliotý, son -han plaisir. là n'est l'esclave de
sur les moyens d'abandonner au plus tôt ilcsre t ne craint pas les revers
leur eit-nation, -poqr en obtenir une atre nomnmerriaux ou la perte de son -emploi,'
qui leur convienne mieux. car il n'est jamais s-ans em.ploi, excepté

1Le Jeune homume qui étudie les avan- s'il le veut bien.
tages; que procure la situation d'agent Il ne faut pas oublier cependant que
d'assurance sur la vie, devrait cons-idlérer cette condition même de liberté et d'In-
ce qui a été accompli par ceux qui regar- 'lýpen-dauce, (elte iLberté d'action oc-
dent cette position comme celle dle tout
-leur vie et qui y contsacren-t entièirement ITIqE METIROPOLITAN LIFE INS. CO.
leur temps, et leur énengie. A ce poi*n t Incorporée par l'état de New-Yorlr.
de vue, les émoluments9, les chances d'a- La Compagnie du Peup2le. par le
vanceimeni, les profits sociaux' et miat&- Peuple, pour le Peuple.

ACTIF: $128 04,35.24
riel (file cette Situation procure, ioi A plui; (le police@ payant primes an force(Il ano>
tiennenit favorailemen' la comparaison aux lotat-U,.is et aul Canada que n'importe quelle

alitrccnmnpagllie et pendatnt chacune des dix années
avec ceux flournis par d'autres pro<)fs- î<aaées a accepté et émis plus de polices nouvelles

ilins.e,, Amérique que n'importe quelle autre compagnie
sions. -MOYENNE D'UNE JGURNEE D'OUYRACE.

Dans une certaine grande ville, uîîe Réclamaons payées' 391
simple agence dispose d'un personnel (le Polices échnes---------- 6,5561

Nouvelles Assurances insrites Pa $1,42,700.56
ceint hommes actifs dlont les sa-lai-res Paiementsauxvporur .d Pl-Jour

moyns pedat 'anée19(4.t)t éé ic ces etadditionâù $ aRsev. 114,06067
moyns pedat 'anée19(4,on ét. le Actif accrl...-..-....... $ 73,326.81

42,,870 pour cihacun. Ce sont <lés hom- A déposà avec le Gouvernement du Dominion

mes à l'espit. -cuiltivé, il'un e -bonneITrF-1 pour la protection des détenteuirs de polices au Ca-
: nada en titres Canadiens, plus de 82,600,O0@.OO..sition sociale, qui, pour la plupart, n'tont $1,470,424,'281.00 d'assurancqe en vig'ffeur sur

jamais f-at autre chose que le l'assiiî-- 8 029 906 tolices.

anlce, et qui peuvent touts êtr-e regardés
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troyée à l'agent d'assurance'- sur la vie
porte en elle les semences de sa propre
perte. Etant son maître, Il est porté à
être trop. Iindulgent envers lui-mêéme.'ý Li-
bre d'after et venir comme il l'entend,
de travailler- quand cela lu. plaît, de ne
-rien -faire, s'il e-n a l'idée, il devient né-
gligent et IndIffèrent et gaspille un
temps précieux. Voyant la pç>ss'ibilité
d'abandonner temporairement son travail
-pendant un mâois' ou un an, et de le re-
prendre avec moine de détriment en ap-
parence que dans toute autre profession,
Il est enclin à comptej. sur desl événe-
mentb inattendus et à s'égarer dans une
ligne étrangère à la sienne, essayan.t de
nouveaux plans et exploitant de n( u-
veaux projets. Aineil un des principaux
avantages de la canirière d'agent d'assur-
ance Sur la -vie peut tourner en traque-
nard pour ceux qui manquent de persée
vérance et de fixité dans leulrui idées. Il
chassera de bonne heure de la profession
les honmmes instables& et irrésolus, qui-
sont destinés A l'insuccès dans quë1qu4e
cIhose qu'ils entreprennent.

L~a carrière 'd'agent -d'assurance sur la
vie est celle qui rapporte le plus -vite deso
b~énéfices pour le travail fait. Le jeune
avocat doit attenUllre 'la clientèle, le mné-
decin doit atten.dre les malades, l'instit.q-
leur doit attendre un engageient Lee
préjugée de profession interdisent au
médecin ou à l'avocat de sollici-ter la cli-
enrtèle ou de faire de la publicité. D'au-
tre part, l'agent d'assurance sur la vie
qui sollicite de la manière iatplus intelli-
genrte et qui fait la publicité la plus
judi-cieuse est celui qui s'attire le plus
sûrement l'approbation de ses confrères
et de ses patrons, et quV arrive le plus
vite au succès le plus grand.

(A suivre).


