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COMMISSION DU TARIF DE DOUANE

La Commission du tarif de douane gui actuellement
procéde i une enquéte dans toute I'étendue du pays a sié-
g6 & Montreal pendant quatre jours,

Il est évident que les ministres qui font partie de cetic
commission se sont imposé une rude tiche en parcourant
ainsi le Canada pour entendre les réclamations et les di-
sirs du commerce et de I'industrie relativement aux chan-
gements a4 apporter au tarif de douane.

Avec beaucoup d'intéressés nous nous demandons si cette
enquéte conduite uniquement par des membres du cabinet
fédéral aura pour couronnement 'établissement d'un ta-

rif plus favorable an développement des industries déja
existantes,

Il ne faut pas oublier que le ministére actuel ne compte
guére de protectionnistes dans son vein.  Les déclarations
des ministres i différentes reprises nous font croire que,
pour eux, la question de tarif est avant tout une question
de revenu,

Nous comprenons fort bien qu'il est impossible, & moins

d'un revenu suffisant, assurer les services qui sont du
ressort du gouvernement et que la question  du revenn
n'est pas chose négligeable,

Nous ne craignons donc pas que les ministres la négli-
gent; nous craindrions plutét qu'ils ne eherchent des ex-
cédents de revenu au détriment de nos industries,

Tn tarif peu élevé favorise les importations, et procure
des recettes an Trésor.  (Mest une vérité qui ne peut dtre
rontestée,

Mais on peut diviser en deux grandes catégories les mar-
chandises d’importation, celles qui ne sont pas produites
au pays et celles qui sont manufacturées ou peuvent étre
manufacturées aussi bien an Canada qu'a I'étranger,

Des premiéres, enlevons celles  qui sont des matidres
premiéres pour nos propres industries et qui, par cons
anent, sont, pour la plupart du moins, exemptes de droit.
Tl nous reste encore bon nomhre de marchandises ou pro-
duits que forcément nous demandons A Pétranger. Ceor-
taing d'entre enx sont frappés lourdement, si lourdement
que leur consommation s'en frouve réduite,

aingi que les

recettes de la dovane.  Un tarif plus réduit aurait V'effet
contraire, car, comme nous I'avons dit, un tarif pen élevé
favorise les importations. Te Trésor gagnerait plutdt
qu'il ne perdrait en baissant les droits d’entrée sur maints
articles absolnment ¢trangers & la production du Canada,

(Uest justement parec ue Uimportation se trouve encou-
ragée par un tarif bas, que les manufacturiers demandent
une augmentation de droits sur maints articles que le Ca-
nada produit ou pourrait produire, s'ils obtenaient la
protection qu'ils réclament.

Les manufacturiers demandent le droit & Pexistence;
les ouvriers veulent vivre de leur métier et le capital em-
plové dans Uindustrie doit étre rémunéré,

La commission du tarif est unilatérale; elle ne repré-
sente que les partisans ou plutdt les artisans du tarif de
revenu, Les manufacturiers, pas plus que les représentants
du capital et du travail, n'en sont exclus. La commission
les entend, ¢'est vrai, mais ils n’ont pas voix au chapitre.

Ne vandrait-il pas mieux avoir une commission perma-
nente du tarif de dovane composée de membres du gouver-
nement, ef de représentants de Pindustrie, au lien de n’a-
voir qu'une commission temporaire composée d’hommes
politiques exelusivement ?

Nous sommes persuadés quavee le concours d'une telle
commission le gouvernement aurait le revenn dont il a
hosoin ef Uindustrie la protection qui lui est nécessaire

pour vivee of prospérer dans toutes ses hranches.

COUPONS DE COMMERCE

Depuis que la loi relative aux timbres de commerce a
(¢ mise en vigueur plusieurs marchands ont décidé pour
attirer la clientéle, et surtout pour augmenter les ventes
au comptant, de donner leurs propres timbres ou plutot
des coupons au comptant.

Quelques marchands donnaient déja de ces coupons an-
térieurement i la loi relative aux timbres et ne songent
pas a en cesser la distribution. Toutefois, certains d’entre
cux sont hésitants dans la crainte que le systéme depuis
longtemps adopté par eux ne soit pas absolument conforme
A la lettre de la loi.

La loi veut, en effet, que les coupons portent & leur face
I valeur de rachat; tandis que la plupart des coupons,
pour ne pas dire tous, indiquent simplement le montant
payé au client au moment de la remise du coupon,

Quand ce client a réuni des coupons pour un montant
donné, disons $20 on $25, ce client sait que le marchand
lui fait un escompte de 5 ou de 4 pour cent sur ses paie-
ments au comptant et qu'il a droit & une valeur de $1.00
en marchandises, & prendre dans le magasin du dit mar-
chand,



