P leEdiielasleravailpouniclplanid;exportationy}

Objectif dexportation vers les Etats-Unis

Exporter le service ) e vers :
(type de service) (marché cible)

en fonction d'un objectif de ventes de - I , dans un délaide
(volume des ventes) (délai)

et en vue de réaliser une marge bénéficiaire de . p. 100 d'ici au .
(date cible)

Raison d’étre

Perspectives de marché :

Originalité a exploiter :

Ressouirces néeessaires (évaluez chaque secteur)

Personnel 3 suffisant :l aaffecter (_____ ) a Pexportation D a engager
Financement 4 suffisant 3 accroitrela marge de crédit QO contracter un emprunt
Simplification

des systéemes internes A inaite a4 améliorer ( - _____. . . )

Stratégies d’entrée sur le marché (cochez celles que vous voulez utiliser)

-
 profit au moyen des médias (quels médias?) U Présence locale (quel type?)
 Aide du gouvernement canadien (quel type?)  associés stratégiques (quel type?)
—

4 Amélioration du matériel de promotion (quels changements?) d Acquisition de permis (quels Etats?)

Evaluation du rendenient

« Seuil de décision » :

Date du seuil de rentabilité :

Objectifs de ventes : 6 1mois 12 mois 18 mnois 24 mois
Etapes initiales Responsable Echéance Criteéres de succes
1. - e —
2. ’
3. [
] Affaires extérieures et External Affairs and ASSOCIATION CANADIAN
i Commerce extérieur Canada  International Trade Canada QEX EXPORTATEURS  EXPORTERS'
ASSOCIATION

Industrie, Sciences et  Industry, Science and 1+l
Technologie Canada  Technology Canada Canad




