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Tout jeune homme devrait cherchoar,
das le début, A se ller uniquement aves
ceux dont la fréquentation et I'influenese
le pousseront vers un but élevé; je cou-
sidere en effet quun caractére irrépro-
chable est une des bases du SUCCRs V-
ritable.

Le jeune homme dont la conscience
n'admet pas le plus leger soupcon dac.e
contraire a la justice, celui qui tient ab
solument A une franchise qui ne se dé-
ment jamais, a°une honnéteté opiniatre
et A un strict accomplissement du devoir
dans toutes les circonstances, ce jeune
homme, dis-Je, a _un bel avenir devan
Tul. *

La faculté de pouvoir res reindre
appétit, ses passions, de pouvoir tenir sa
langne et de garder son sang-froid, d'étre
le maitre de ses passions et non leur es
d'avoir un

sSOon

clave, en un mot, la faculté
controle absolu sur soi-méme est aussi de
premidre fmportance, Celui qui ne peat
pas se gouverner sol-méme est incapable
de gouverner les autres.

L'économice est une des éléments leg
plus essenticls du suceds, et ¢'est cepen-
dant cohii dont on fait le moins de cas.
i,(' vicux dicton “Gagpillage voulu, pan
vieté doulourense” n'a jamais ¢té plus
applicable qu'd notre époque, on beaa-
coup de la pauvreté qui régne mainte
nant niexisterait pas, sioon avait soin,
pendant la période de prospérité, de met
tre gquelque chose de eoté, en cas d'ad
versite,

lin péndéral, le jeune  homme anjour
d'hui, gquand il commence d gagner, est
enclin a lextravaganee ot au gaspillage:
il ost imbu de Vidée que, sans égard pour
la somme qu'il gagne, il doit prendre des
habitudes correspondant & celles de cer-
fains autres jeunes gens.

Les o, 10 on 15 cents par jour qui ont

6té dépensés follement  paraissent ¢t

une bagatelle  insignifiante; mais  s'1s

6Lé Geonomises, seraient
6levés, au bout de quelques années, a des

avaient ils se
milliers de dollars, somme qui contribue-
rait beaucoup A jeter

d'un établissement futur,

les fondemenis

Trop peu de jeunes gens se rendent
compte que, pour acquérir des dollars
il faut 6conomiser la
Des économies et

menue  monnai e,

des  dépenses faites
avee circonspecetion, condnisent

blement au succes. s

invar.e

On a dit avee raison que co n'est s
ce qu'un homme gagne, mais ce qu'il éco
nomise, qui I'enrichit.

John Jacob Astor disait que ce qui 1.
avait donné le plus de peine a écononi-
ser, ¢'était 1a premiére somme de $1.0m0,

En général, on ne sait pas économiver,
Jestime donc quil est de la plus han:e
importance de faire comprendre aux jen-
nes gens quil est de leur devoir de ¢
mencer i économiser, dés quils comme .-

]
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cent A gagner quelque chose, sl peu que
ce soit. )

Cette habitude, prise de bonne heure.
sera plus tard un avantage incalculable,
non seulement en raison de la somme ac-
cumulé; mais, A cause de la pratique de
I'économie dans les plus petites choses,
le jeune homme acquerra des connais-
sances qui le mettront & méme de s'oc
cuper des affajres plus importantes qui
seront son partage.

Il va sans dire qu'un homme, incom-
“pétent dans les opérations de peu d'im-
portance, est incapable de diriger heureu-
sement de grandes affaires, ou d’adminis
“trer des revenus considérables. Quel quea
soit le revenu d'un homme, l'extravagan
ce et le gaspillage ameéneront tdét ou tard
sa ruine. <

['n jeune homme devrait chercher
la  noblesse de sentiments et ne
compter que sur lui-méme; il devrait

faire bon usage de ses moments perdus,
ne lire que de bons livres, travailler de
toutes les maniéres possibles dans son
propre intérét et dans celui de son pa
tron. En régle générale, le jeune homm-=
qui a de bons principes et des capacités
moyennes, aui est économe, qui a de pon-
nes habitudes, est précieux pour toute
maison qui 'emploie.

En se conformant & ces conseils, en ay-
ant constamment pour but sa préparation
A une position plus élevée, tout jeuna
homme doit réussir plus ou moins. ’

Toutefois je ne voudrais pas que les-

jeunes gens croient que le succes réside
uniquement dans l'acquisition de la ri
chesse. Cette idée n'est déjaA que trop ré
pandue.

L.a hate de devenir riche aux dépens
du caractére est une fait qui existe et
est répandu d'une maniére alarmante ;

on ne peut pas le dénoncer trop sévere-
nment.

Ce qu'il faut aujourd'hui par-dessus
tout, c'est de faire naitre dans l'esprit
des jeunes gens le désir de se for
mer un caractére qui forcera le respect
de tous ceux avec qui ils entrent en rela
tions, chose Dbeaucoup plus importante
quune grande fortune.

*

Quelles sont les principales causes des
nombrenx cas d'insuccés que l'on ren-
contre dans le monde des affaires? Siles
régles dont je viens de donner les gran-
des lignes sont des éléments de succes
il s’en suit logiquement que leur non ob-
servance doit conduire A I'insucces.

L'homme qui manque de prévoyanc 2,
qui est nonchalant, insouciant, dont 1'es-
prit est dépourvu de ressources, ne peul
pas espérer réussir dans la vie.

11 v a toutefois d'autres causes qui en
trainent l'insuccés, ce sont: une vie ex-
travagante, la spéculation, le jeu, etc....
le manque de jugement, la trop haute es-
time qu'un homme peut avoir de ses pro-
bres capacités, I'entreprise d'affaires

trop considérables pour le capital dont
dispose, le fait de compter sur le hasa
le manque d’'esprit d’initiative.

Les marchands qui tiennent leurs :
faires bien en maips, qui vendent : .
comptant et font leurs paiements i b
ve échéance en profitant de tous les .
comptes qui leur sont offerts, qui ont
bonnes habitudes et surveillent de pr
leurs affaires, sont presque toujou:-
slirs de réussir.

AUX ANNONCEURS

Ne proclamez pas simplement que v:
tre magasin est un magasin de spéciaii
tés, mais mentionnez les- articles sp
ciaux que vous tenez. Une annonce dan-
laquelle aucune spécialité n’est indiqué-
ne vaut pas plus qu'une enseigne de mu
gasin. Elle fait simplement savgir qu
vous étes dans les affaires. Une bonne.
annonce, attirant l'attention sur des spé
cialités créé non-seulement un intéréi
général, mais encore un intérét particu
lier en faveur de votre magasin et de vos
marchandises.

Une bonne méthode pour la composi
tion d’'une annonce consiste & prendre en
note toutes les idées qui se présentent
votre esprit, puis & choisir dans le lot cc
qu’il y a de plus important et de plus
frappant, et commencer l'annonce avec
cela. Un bon annonceur essaie d’aborder
résolument son sujet dés les premiers
mots. Il s'agit ensuite, bien entendu, d»
ne pas l'abandonner.

ASSOCIATION DES MARCHANDS
DETAILLEURS DE CHAUS-
SURES.

L’Association des Marchands-Détail
leurs de Chaussures a tenu une assem
blée réguliere le 8 mars i son sidge so-
cial 88 Rue St-Denis, sous la présidence
de M. Ronayne.

Il a été question, tout particulidrement,
a l'assemblée, du systdme de réforme
dans l'uniformité des prix.

Une requéte sera transmise i tous les.
marchands de chaussures des provinces
ol l'association est représentée pour de
mander aux manufactures de claques d'a
dopter le systéme de prix uniformes. Cet
te résolution a regu I'approbation des

- membres, et a été adoptée.

M. Beaudry, secrétaire provincial, 1
fait connalitre 4 1'assemblée la grande ex:
pansion que l'association a prise depuix
un certain temps. Ainsi, on constate avec
plaisir que les marchands de chaussures
des nouvelles provinces de la SasKatche
wan et d'Alberta ont décidé de se join
dre a l'association.

Il a été aussi question des moyens @
prendre pour mener A bonne fin 'organi
sation du pique-nique de I'association 1t
té prochain.



