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LA SITUATION DES AFFAIRES
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(‘hez tous les négociants: en gros que
nous avons visités cette semaine, daas
quelque branche de commerce que ce soi'.
i nous a été déclaré que les affaires sont
excellentes et que les paiements se font
avee régularibé. Les seuls endroits oi
ies collections laissent quelque peu a dé-
sirer sont les localités ol les chemins
sont affreusement mauvais et qu’il est
difficile, pour ne pas dire impossible d'at-
teindre.

De ce que les Btats-Uhis passent actu- -

¢llcment par une crise, il ne s’ensuit pas-

que le Canada <doive mnécessairement,
comme, certains semblent le croire, crain
dre un arrét dans son, développement éco-
nemique.

Si nous regardons bien la situation en

fice nous voyons tout d'abord que la rare-
t" e l'argent n’est réelle que pour les
spienlateurs. Le commerce régulier oh-
teut des banques tout 'argent dont il a
h-zoin dans le cours ordinaire des ma.ai-
ies et quand, la semaine prochaine, nous
anrons 4 analyser le rapport des banques
incorporées arrété a fin octobre, nous
titons a4 constater une augmentation de
la «iv-rulation et des préts courants. ILes
..... ques ont d’ailleurs déclaré, tout an
Mens pour une bonne partie d'entre
s qu'elles avalent tous les fonds vou-
Y- pour mettre en mouvement la récolt?
A< zrains de 1'Ouest.
I.h raison de la géne dans 1'Ouest est
~tard apporté & la moisson, le grain
@yt mari trés tard cette année. De plus,
hattages ont da étre différés par sul:2
inauvais temps. Mais, depuis ue 11
‘aze s'est effectué, Iavoine d'abord, i
rnsuite ont commencé 2 venir en
““udance sur les marchés et déja la si
" lon s'est sensiblement améliorée.
‘rins les provinces de I'Bst, il n’y a
ine géne apparente, tous les produits
* .+ndent bien et des prix tras élevés;
& -1 les paiements se font-ils avec toute
- "71érité voulue. Les commercants en
il ne se plaignent nullement des af-
5 et continuent 2 s’approvisionner
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comme ils le font en temps normal. Ils
ne redoutent donc aucun ralentissement
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De 13, il résulte que, sur toute marchaa-
dise qu'il vend, le commercant doit trou-

dans les affaires.

Il ne fait aucun doute que si les mar-
chands de la campagne savaient les culti-
vateurs génés, ils réduiraient leurs achats
d’approvisionnement pour 1'hiver. Or, i!
n'en est rien ; la demande pour toutes
marchandises est. au contraire, excellen-
te. .

Dans les grands centres, dans les villes
manufacturiéres, il n’est pas question de
chémage; d'autant moins que dams pres-
que toutes les hranches de l'industrie, les
manufacturiers sont en retard dansleurs
livraisons et les commercants, en généra!,
se plaignent de ce que leurs ordres neo
soient pas exécutés plus promptement. T
n ya donc pasde surproductien, mais plu-

ver un avantage, un profit.

Dans la pratique, il est loin d'en é&tre
toujours ainsi et il est & noter que les ar-
ticles généralement vendus sans profit,
quand ce n’est pas avec perte, sont des
articles de grande consommation et sou-
vent méme de premiére nécessité.

Dans le commerce de gros, on a tente
avec succes de réagir contre de telles
méthodes commerciales aussi illogiques
que ruineuses. C'est au moyen de grou-
pements, d'associations que les comimer-
cants de gros sont parvenus a cesser de
se faire une concurrence absolument il-
légitime et & s’entendre pour fixer un mi.
nimum <de profits sur les ventes de cer-
taines marchandises qu'avant toute en-

~ t-t insuffisance de production pour les he-——tente chacun vendait 2 perte.

soilns de la consommation. On peut raf-
scnnablement en déduire que les ouvriers
des diverses industries ont du travail as-
suré pour longtemps.

Nous ne sommes donc nullement dans
1a situation de mos voisins des Etats-TInis
ot d'ailleurs la politique, & 'approche des
élections, joue un rdle important.

Pour nous, nous avons toutes raisons
d’avoir confilance dans la continuation de
la prospérité dont nous joulssons depuis
un certain nombre d’années. Nous pou-
vons avoir des années plus ou moins pro;-

peres, des récoltes plus ou moins abon-

dantes, mais nous n’avons pas & redouter.

. grace A 1a solidité de nos institutions fi-

nancidres et 4 leurs méthodes d'affaire:.
des paniques comme celles qui ont préci-
pité une crise chez nos volsins.

Travaillons donc ave courage, persA-
vérance et confiance, nous le pouvone,
nous le devons.

~
QUESTION DE PRIX ET DE PROFITS
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Le commercant a pour unique but, ~n
tant que commercant de faire fructifier
le capital qu'll apporte dans son entre-
prise;-en d’autres termes de vendre ave:
profit les marchandises qu'il achate.

Nous avons déja cu l'occasion de dire
que ces ententes donnaient actuellement
lieu & des poursuites, en vertu de l'article
520 du Code Criminel. Cet article du
Code devra étre nécessairement modifié
et nous croyons qu'il le sera avant que
les tribunaux aient & se promoncer sur
les causes actuellement pendantes devant
eux, relativement a ces ententes entre
commerc¢ants.

Les marchands-détailleurs ont aussi a
souffrir de la vente & perte de certaines
marchandises et, comme les commerc¢ants
en gros, ils auraient tout 4 gagner & s'en-
tendre entre eux, pour fixer un minimum
de. profits & prélever sur les marchandi-
ses actuellement sacrifiées. Malis l'arti-
cle 520 du Code de Commerce est l1a qui
les arréte momentanément, npus le croy-
ons, mais quiles arréte néanmoins. Nous
conseillerions trés volontiers aux dive.-
ses associations de marchands de détall
de faire, pour obtenir un amendement né-

~cessaire 4 l'article précité, ce qu'ils ont

fait & propos des timhres de commerce.
En montrant un front uni dans une occn-
sion comme dans l'autre, ils auront sdre-
ment le méme succes.

Nous causions, il y a quelque temps,
avec un commercant que nous avons tout
lieu de croire bien renseigné sur la ques-
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