L’obtention de mandats nord-américains et mondiaux — Les perspectives de dirigeants canadiens
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Demeurez au diapason de la mission et de la
philosophie corporatives :

Portez une attention particuliére a 'égard de la maison mére
Portez une attention particulitre aux décideurs du siége social
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Percevez les autres filiales comme des concurrents
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Identifiez les occasions d’affaires
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