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LE PETIT COMMERCE ET LES ENTREPRISES SUCCURSALISTES

Dans notre dernier numéro nous incitions les detaillants a
« ((fendre énecrgiquement contre le flot montant des coope-
ratives et des sociétés a succursales multiples, nous les encou-
cagions dans leur initiative de lutte et les conjurions de nc
pas sc laisser aller a la dérive. Nous revenons encore sur ce
sujet et ce n'est pas la derni¢re fois que nous l'abordons; 1l
est de ceux qu'on ne saurait abandonner avant qu'une victoire
complete soit assurée. Qu'on n'aille pas croire dailleurs que
'ennemi visé ne cherche lui aussi d se défendre et a résister
a notre attaque, il le fait indirectement, par intermcdiaire, te-
moin cette longue ¢pitre soi-disant adressée a un journal fran-
¢als par un consommateur et reproduite par 1 “Epicier”, un
quotidien de Parnis. 11 faudrait ¢tre aveugle pour ne pas y re-
connaitre le sceau d'une de ces maisons a succursales contre

‘esquelles vont nos imvectives ¢t nos indignations

Sous le titre: “Un redoutable ennemi du petit commerce”
votre collaborateur a défini le role des grandes sociétés d'ah-
mentation et indiqué a quels moyens doit recourir le petit com-
merce pour défendre son existence en peril.

Cette étude me parait incomplete, car le consommateur &
“le passé sous silence.

Certes, 1l est tres difficile dapercevoir a priori, toutes les
données d'un probléme aussi complexe. Aussi, en apporterais-je¢
quelques-unes de plus. si vous voulez bien me permettre, en
tant que consommateur, de vous faire connaitre l'opinion e
ceux qui paient. Vous serez certainement d'accord avec moi
pour convenir que. s'ils sont les plus nombreux et les pluy in-
teresses, ils sont aussi les plus intéressants.

En principe. le consommateur n'a cure de savoir s la
Socicté, capitaliste ou pas, dans les succursales de laquelle 1l
¢ pourvoit, accroit ses revenus par une administration intelh-
<ente—et - des opérations bien conduites.  Les conditions ac-
tuclles de la vie Tincitent. I'obligent a acheter de honnes den-
“¢es aux prix les plus avantageux. Quelles que soient les cla-
neurs des petits commergants, il s'en ira délibérément cher-
her ces denrdes dans les magasins on elles sont fraiches, de
ualité supérieure et de prix normal

La Sociét¢ d'alimentation est une institution qui répond
carfaitement aux besoins matériels de I'heure présente. Clest
lle qui assainit les vieux fonds ot I'on a trop longtemps dé-
raillé des denrées parfois innommables; c'est elle qui reléve
¢s cualités, abaisse les prix et permet aux ménageéres de réali-
or e notables ¢conomies. tout en nourrissant convenablement

leur famille. Clest elle entin qu regularise le marche et “mo-
ralise” la vente.

Que ma preférence, que la pretorence de tout e monde
atlle aux futures cooperatives de consommation qui, bien or-
ganis¢es, bien  dirigées, bien  gerecs, rendraient des services
mappreciables, cela ne fait pas de doute. Mais avant que ces
cooperatives ne sotent ccloses, avant quelles n'alent acquis la
force de vivre, combien d'cau passera sous les ponts!

En attendant cet heurcux jour, qu'avons-nous pour nous
défendre contre les entreprises de la spéculation?

Pas autre chose que les grandes Socictés d'alimentation,
sur lesquelles on s'efforce de jeter un discrédit qui se convertit
en réclame.

Qu'elles soient ou non capitalistes, peu nous importe; la
question qui se pose ¢tant de savoir si elles sont un bienfait
pour nous. Or, point de doute possible: elles nous rendent des
services inappréciables, car si clles ne constituent pas l'idcal
revé par les consommateurs, clles sont .du moins le “micux”
dont nous avons besoin. Cela nous suffit pour l'instant

Nous nous fclicitons de leur prosperité, parce que nous
en bénéhcions nous-mémes ¢t de plus, si nous voulons ¢tre
impartiaux, nous leur découvrirons hien 'autres avantages.

17 Avantages au point de vue économique.—FElles trai-
tent directement avec les marchés tres importants et obtien-
nent de ce fait les conditions les plus avantageuses. Elles sup-
priment les nombreuy intermédiaires qui grévent quotidienne-
ment notre budget. Achetant a bas prix, clles revendent a bas
prix. Leurs frais généraux sont peu ¢levés, en raison des prin-
cipes de sage administration et de 1'économic sévere qui re-
gnent souverainement dans leur organisation.

2° Avantages au point de vue social—Elles acceptent
avee plaisir et appliquent avec conscience toutes les lois so-
ciales votées en faveur de la classe ouvriere. Chez clles, 1'em-
plové n'est plus le domestique au sens péjoratif de ce mot: il
devient un collaborateur, et presque toujours un collaborateur
7é1é. car on lui assigne. a 'abri un réle bien défini. 1 est pave
proportionnellement a l'importance de ce role, augmenté pro-
portionnellement a ses facultés, de toute tracasserie et de toute
‘injustice. @ son z¢le. a son travail. Sa dignité¢ est donc sauve-
gardée, son initiative respectée, ses mérites récompenscs

Micux encore. Prévoyantes et maternelles, les grandes So-
cictés ne se contentent pas d'obéir aux lois sociales. Elles les
devancent.

Elles introduisent  hardiment, généreusement, dans  leur



