auflerordentliche Vorteile, wie etwa
seinen Reichtum an Bodenschdtzen,
am profitabelsten nutzen?
Johnston: Wie Sie wissen, verfiigt
Kanada nur iiber einen bescheidenen
Binnenmarkt. Und wie auch in der
Bundesrepublik Deutschland war die
Exportforderung der Eckstein unserer
Wirtschafts- und regionalen Entwick-
lungspolitik. Doch obgleich wir be-
neidenswert an Naturschdtzen reich
sind, wdre es doch zu einfach, einen
Tauschhandel von Naturschdtzen ge-
gen Technologie vorzuschlagen. Wir
wollen, daf3 Kanada wegen seiner
technologischen Leistungen Anerken-
nung findet. Tatsdchlich haben wir
auch in zahlreichen technologischen
Schliisselbereichen international ei-
nen ausgezeichneten Ruf. So haben
wir zum Beispiel die Weltklasse-
Technologie des Videotext-Systems
Telidon entwickelt. Zudem sind wir
bekannt fiir unsere Moglichkeiten
von Kommunikation iiber Satelliten,
und wir haben auch Weltmadrkte fiir
unsere Transportanlagen erschlossen.
Mit der Entwicklung des in Kanada
konstruierten Fernmanipulatoren-Sy-
stems fiir die Weltraumfihre Colum-
bia haben wir weltweit Schlagzeilen
gemacht. Gleichzeitig haben wir aber
erkannt, daf3 die Entwicklung der
Zukunfts-Technologien immer mehr
auch bedeutet, daf$ man Risiken, Ko-
sten und sogar Mdrkte teilen mu/s.
In Kanada war es immer ein Grund-
satz unserer Politik, Joint-Venture-
Unternehmen zu fordern. Wir haben
in den letzten Jahren die offiziellen
Verfahren abgedndert, um alles zu
vermeiden, was solche Unternehmen
verzogern konnte. Wir haben multi-
nationale Unternehmen dazu ermu-
tigt, auf der Grundlage eines Auf-
trags einzelne Produkigruppen fiir
den Weltmarkt zu entwickeln. Und in
dieser Richtung wollen wir weiterar-
beiten.

Die Rolle der Regierung besteht in
diesem Zusammenhang darin, ein
glinstiges Umfeld zu schaffen, um die
industriellen Akteure beider Lander
zusammenzubringen. Ein gutes Bei-
spiel fiir eine solche Anndherung war
die deutsche ,0l- und Gas“-Delega-
tion, die Kanada im Oktober letzten
Jahres besuchte. Sie traf mit Vertre-
tern von 109 Unternehmen zusam-
men, um so direkte Kontakte zwi-
schen den Vertretern beider Lander
herzustellen und den Technologie-
Transfer mit Hilfe solcher Mechanis-
men wie Joint Ventures und Lizenz-
arrangements zu fordern.

Wir planen zudem, demndchst eine
wirtschaftstechnische Mission fiir Te-
lekommunikation und Kabeltechno-

logie in ihr Land zu schicken. Ein
weiteres Beispiel bietet die Frankfur-
ter Industrie- und Handelskammer,
die kanadische Firmen eingeladen
hat, ihre Angebote wie ihre Fragen
nach Neuerungen zu verdffentlichen.
Ich nehme an, daf3 die Kanadier
beabsichtigen, dasselbe fiir deutsche
Firmen zu tun. Dies sind erste positi-
ve Schritte in die richtige Richtung.
focus canada: Die jiingsten deutsch-
kanadischen Gesprdche iiber Wissen-
schaft und Technologie waren mehr
als bisher auf praktische Anwen-
dungsmoglichkeiten gerichtet. Dies
wiirde eine zunehmende Kooperation
mit dem Privatsektor erforderlich
machen. Wie wollen Thr Ministerium
und sein bundesdeutsches Pendant
dies bewerkstelligen?

Johnston: Im Jahre 1971 haben
unsere Ldinder ein gemeinsames
deutsch-kanadisches Abkommen iiber
eine wissenschaftlich-technologische
Kooperation unterzeichnet. Der Nut-
zen dieser Kooperation, der sich aus
diesem Abkommen herleitet, lag bei
der angewandten Forschung, und
zwar, was den Erfahrungsaustausch
und die Kostenreduzierung anbe-
langt, die man durch das Vermeiden
von doppelten Forschungsbemiihun-
gen erzielt hat.

Allerdings hat sich in den letzten
Jahren eine Anzahl von Projektgebie-
ten herausgebildet, deren Risiken we-
gen der hohen Kosten und der erfor-
derlichen ldngerfristigen Forschung
und Entwicklung hoher waren als
normalerweise, und bei denen die
Krifte des Marktes nicht geeignet
waren, die Pionierarbeit wissen-
schaftlicher und technologischer For-
schungsbemiihungen anzuregen. Bei-
spiele dafiir sind etwa Projekte, die
mit dem Weltraum zu tun haben, mit
der Nutzbarmachung der arktischen
Ressourcen und deren Transport, mit
der Kohleveredelung, dem Kommuni-
kationswesen etc.

Projekte dieser Art benotigen umfas-
sende Investitionen und Markte, die
iiber die nationalen Grenzen hinaus-
reichen. Bei Forschung und Entwick-
lung dieser Projekte ist das Engage-
ment der Industrie erforderlich, und
zwar bereits in einem Stadium, das
vor der Produktion und vor dem
Marketing liegt. Kanada hofft auf
ein intensiveres Engagement der
Industrie an diesen Vorhaben. Aller-
dings miissen wir erkennen, daf} die
Forderung von Wissenschaft und
Technologie durch die Regierung ihre
Grenzen hat, da sie von den beiden
Haupiprinzipien des wechselseitigen
Nutzens und des Schutzes der Eigen-
tumsinformation getragen wird. Am

Ende muf3 der Privatsektor in unse-
ren beiden Landern vorangehen —,
wenn wir unsere Ziele erreichen sol-
len.

focus canada: Meinungsumfragen
in Deutschland haben ergeben, daf3
wdhrend noch 60 Prozent der Bevol-
kerung im Jahre 1972 den technolo-
gischen Fortschritt allgemein als po-
sitiv ansahen, dies im Jahre 1980
nur noch bei 31 Prozent der Fall war.
Dies ist ein Anzeichen fiir eine zu-
nehmende skeptische Haltung gegen-
tiber den Auswirkungen des technolo-
gischen Wandels. Macht [hnen ein
solches Phdanomen auch in Kanada
Sorge? Und wie kommen Sie damit
zurecht?

Johnston: Die technologische
Entwicklung wirkt sich auf fast alle
unsere Lebensbereiche aus. Und ich
beobachte sehr aufmerksam, daf} alle
Kanadier sich sowohl der Chancen
wie auch der Probleme, die daraus
entstehen konnten, bewuf3t werden.
Darin liegt in der Tat eines der
Hauptziele der Technologiepolitik.
Um es zu unterstiitzen, habe ich ein
offentliches Programm angeregt, das
Vorschlige zur Verbesserung des
offentlichen Verstindnisses fiir Na-
turwissenschaft und fiir den Einfluf3
des technologischen Wandels auf den
Arbeitsplatz und die Gemeinschaft
fordern soll.

,Risiken,
Kosten
und
Markte
teilen!*




