
LE PRIX COURANT

Quand la publicité est considérée La première partie de la séance a Da
comme la dernière chose à exécuter, été consacrée à la lecture du rapoprt re- J.
comme un devoir dont l'accomplisse- latîf au pique-nique anninel qul après -té,
ment passe aprùs tous les autres, elle une courte discusion a été adopté.(
ne donne pas de bons résultats. M, M. Roy, Inspecteur des peaux, prit tîloi

Nous concluons un disant: aucun com- ensui-te la parole pour expliquer aux
m3erce, à la campagne ou à la ville, ne bouchers l'avantage de l'inspection obl- ont
donne tout ce qu'il peut donner s'Il n'a gatoi re. M. Demers, commerçant en .1
ps;s-euý-pendant des années une pulI4.-eax B ilisoc4eu'-'Pr
té judicieuse. des peaux pour la ville de Montréal pri- Pr

Alors le record d'une année qiielcon- prirent également la paroi'?. M.
que n'égale jamais ce qtîe l'année siul- Dit côté des bouchers, ýMM. Leduc, pé- Be,
vante petit produire. re ot fils firent entend-re leurs vues veî

à ce sujet. D'après eux il vaut encore
AeSOCIATlON DIES EPICIERSDE mIieux rester dans le statu quo. Letur

MONTREAL -opinion paraît être partagée par . la ci

L's~emdêerégtîlière a cu lieu le 5 grande majorité- des assistantis. Ca
Oc.tobre et il a été procédé aux élections, On procède ensuite à la diiscus-sion du B
des offireors pour l'ann&a courante dont Compte du dépenses encourues par la off
VOICI les résulltats: Fédération dans la lutte Contre les Tim-

Placide Daotîst, Presddent; E. E. Up- -bres dle Commerce et il a été décidé' que Pr.
Iton, 1cr yicc-"pté&slient~ N. Sêguin, 2ème l'Association demanderaàt à la Fédéra-

(viceprés'ident; P. Bruneaux, -fr6sorder ;tion 'un compte détaillé. Sur ce l'as-sem- tî-a
A. Lauren deatu, secrétalre-honoraire; J- b>16e s'ajourne.
A. Ileaudry, Wssstant-secrétaire; E. P.____ e
luilleTnittE, m. (le Rep)entignY, S. Mal- MAXIMES D AFFAIRES

lette, .1. A. Nlcynard, N. Rahy, E. M. S-t- Si vous voulez établir votri, Crédit. len
Dentis A. 0. Galarnail J. A. Labon-té et créez d'abord auprès de votre créancier mic
J. A. Aic'hanîbauilt, directeurs. la confiance en votre honnêteté et en

,Après lexlpétlitioul des affaires de roi- o aacts-

lue Il a été proposé< par M. Raby, se- C'es.ý tne 4err,?tir Commune que dle Fe N
<ondé par M. l3caudry, que l'Assoc-iation tigtirvr qute le conmmer(e dlu voisin est 1if
demande aut Glouverîwim-eiit Provincial pluse agréale et plus lucratif que le sien
dle rédtuire la taxe cii transfert des licen- por.L

ces. Ce qiui déter-mine les gains d'lin boni-
wi l'assemlléC s'ajourne.

DIFFERE-NCE ENTRE. VENDEURS

Un dfes quotidiens dul matin de New-
Vr<indlique les qutaliteés que doit avoir

Le gros mil.Iarhan saitdiVrnirl
v'aleur les enrs

Unt hiomme que1< vous ete".~n i'outC,
peuit. valoir vingt. mille dollars par an,
ct unt autrme pout ý'n vabd)r cinq c'ents.

('>na4vout& lotir avez dlit à tous les
deux (le dire la mnéme chose. La diffé-
renee dans la valeur vient de la maniéè-
î'e dtont ils la diet.i voule voulez que

laht'rvous écouite.
Soyez bref.
Soyez convaincant.
Soyez avenant,
Agissez en homme d'affaires,
Soyez pressant sans ètre importun.

ASSOCIATION DES BOUCHERS DE
MONTREAL

L'assemblée bi-meniisuielle régulière
,a été tenur, le 10 Octobre sous la pré-

sidence (le M. Jean Lamoureux.
L'assemblée était (les plus nombreu-

se, car uin grand nombre dle bouchers
avait tenu à prendre connaissance du
projet rendant oblig-atoire l'insnection
les peaux.

nme ce n'est pas la quantité qu'il vend
ni le pourcentage dle profit qtu'il fait.
miais IL, rapport des dépenseès aux recet-

L'iti neà m, <'ontornier aux <'ondi-
tii cils twt- il ne qtualitée <an<téi stqu
donît le v-endeur a :1< plus e enac
être dé(ilxuirvil. Pour vendre le mê,me ar-
ticle à los p)ersonnes de teml)éra-nv,,,iti
diféî"îils et dont les fortunes sont va-
î'i('ý s. il faut (lu tact; mais lcecîrecsc ent

s' dit p'uii s'acquérirî.

- e * s.

Ne stilvez pas les idées dle. votre
Client;: expr-imez des idées auxquelles
votre <lient se confor-mera.

ASSOCIATION DES MARCHANDS
DETAILLEURS DU CANADA

La succursale dle Montréal de ]'As-so-
cia-tion d'es Marchands Détsilleurs du
Canada a procédé à l'élection des ses of-
fici\,rs le il Octobre à so)n siège Qoclil
88 rue St Deuis.

M. L. J1. A. Sur',eyer a été élti présqi-
dent de l'assemblée"et 'M. .1. A. lleatxdry
choisi <-ollme secrétaire.

Parmi les ýiembî-es présents nous
avons remarqii-Mé -v~- Drysiale.
Jos. Versailles, L. A&dois-tein. V. Ro-
hlitail11er A . Rouleatu. E. L.amy, W.
1'. Iloivln, J. Arrand, J, Bigaouette, P,
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oust. Jean Lamoureux, J. 0. Gareau,
M. Marcotte, J. G. Watson, J. Labon-
A. S. Lavallée, etc., 'etc.

>n procéda Immédiatement à l'élee-
rdes officiers pour l'année cou-rente.

4otons en passant que ces élections
*été fait2 par. acclamation:
résident, M. J. G. Watson; ler vice-
és1dent , M. J. -Or.Gareu;--2ième-viee- -

é,sident, M. F. Martineau; Trésorier,
P. Daoust; Secrétaire, -M. J. A.

audry' Audite2urs: MM. J. L. A. Suir-
ier i rJ. M. Marcotte.

,a (ucis le.ri Montréal de l'Asso-
tion (les Marchands D>etallleurs dui
nada vient de former une section dias
tîchers; ces derniers ont choisi pour
Iciers:
4i. Jean Lamoureux. président; A.
évost, 1er vice- président; Narcisse
geau, 2érne -v-ceprésiden±:, H. llot-
.s, trésorier et H. La'mbert, secrétai-

iL'Association des Marchands D)étail-
irs clu Canada se compose actuelle-
'nt de*, sections suivantes:
'Marchands Epiclers; Bouchers; Mar-
auds de Chauseures; Marchands de
uîiveauté et Marchands (le F'Žrronne-
's et de Peintures.

~S RETOURS DE MARCHANDISES

Nous avons iléjà dit avec quelle désin-
I turec certains marchands retournaient
leurs fournisseurs dles marchandises
me,,nt commandées par eux.
Voici uin nouveaui fait:
UJn marchand donne. tin <rdre qui est
'nctuellement exécuté: la marchandise
tit payab>le à ternme. (lisons à 60 jou-rs.
~pt joiurs aprèsâ la det-de -la faet-re,
cheteur reçoit de son fournisseur un
at de compte pur et simnpie établis.aiti

situation vis-à-vis du vendeur et sans
<lamation. d'e règlement.
Le marchand, qui <doit cependant, sa-
ir qu'il est d'usage danse le commerce

gros d'envoyer chaque mois et à
aquxe client uin relevé de son compte,

fiche. écrit une leitre, moin< '<'e po-
e, insolente, clans laquelle il déclare
f*il n'a pas acheté à 7 jours <le date.
a.~ :, tel-me -et qu'il r-envoie la mar-
iaidise.
Sou fournisseur a beau lui expliquer
signification dle l'état de compte et lui

ire observer qu'il n'est nulleament
iestion de paiement avant l'échéance
ivenue, l'achetetur n'en persisteý pas
oins à retourner la marchandise.
L.e nom def ce marchand viendrait-il
ajouter tîn jour à la longue ILstc dles.
ili-tes qtîe nous: n'en serions nullement
irpr-is. U-n commerç-ant assez stupide
our nuiir? gratuitement à son propre
-édlit prenld la route o<pposée .''flt

n c cés.


