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Si de grandes compagnies américai-
“nes ou anglaises trouvent leur profit a

faire le commerce d’assurance chez
nous, c’est que ce commerce leur est
profitable, il n’y a pas de raison pour
qu'il ne le soit pas aux compagnies ca-
nadiennes.

La nouvelle Compagnic est formée
par un groupe de gens sérieux bien con-
nus du public et qui ont 'expérignee
de agsurance sur le feu.

Son succes parait done certain et
nous le lui souhaitons grand et rapide
en vertu de la devise: “Ie Canada aux
(‘anadicens.” :

Lia  Compagnie d’Assurance des
Marchands contre le feu, sera én opé-
ration dans deux mois environ.

Pour tous renseignements relatifs,
«oit 4 la souscription, soit aux taux
d’assurance, s'adresser & M. T.. A. Pi-
card, gérant, 52 rue St-Jacques, Mont-
réal.

CLASSIFICATION DES RISQUES D’IN-
CENDIE

Conférence faite au “Insurance Insti-
tute” de Toronto, par A. C. Fair-
weather

Quand on m'a demandé de faire une
conférence sur le sujet-de la classifica-
tion, je me suis d'abord demandé com-
ment j'intitulerais cette conférence. Mal-
heureusement pour moi ou pour toute
autre personne essayant d'écrire sur ce
sujet, l'histoire de Il'assurance contre
I'incendie n'indique nullement. comment
iee assureurs ont fixé, au début, le prix
de leurs polices pour un risque donné
cuelconque. La seule conclusion a la-
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LE PRIX COURANT

quelle on puisse arriver, c'est que ce
travail a été fait purement au hasard.
Tcutefois, avec le temps et l'expérience,
j» suppose qu'ils ont dd adopter quelque
systéme inconnu de la génération actu-
elle.

Quant & ce qui concerne notre époque.
je crois que la premiére méthode réellc-
ment scientifique adoptée pour légalisa-
tion -des taux a €té l'introduction de la
clause de coassurance.

Je ne peux faire mieux que de citer un
urticle tiré du journal “Insurance Econo-
mist”. La gradation des taux d’assu-
rance contre le feu, d'aprés le montant
des polices d'assurance, est conforme
aux principes de bonne €conomie et c'est
une méthode équitable de déterminer le
11ix qui doit étre payé pour l'indemnité
A recevoir,

“Personne ne déniera le fait qu'un ma-
rufacturier ou un marchand, en établis-
sant le prix de ses-marchandises doit, au
moins, couvrir le colt de la production.
S'il vend une portion de ses produits a
noins qu'au prix de revient, il doit rece-
voir pour le reste un prix suffisant pour
compenser la différence; s'il ne peut ni-
veler la perte en obtenant des prix plus
élevés pour le reste de ses marchandises,
il fait faillite et s'il obtient ce prix plu:
¢levé, il exploite une partie de sa clien-
téle en lui faisant indiment payer les
avantages accordés A l'autre partie.

“Par conséquent, s'il peut adopter une
méthode, soit par lui-méme, soit au

royen d'une entente avec ses concur-
rents, méthode qui fera ressortir 1'iné-
galité des prix 2 la clientéle, c'est son
devoir de le faire; il se confg_r;mera ain-
si & de bons principes commerciaux.

La Grande Polico Industeielle de la Bangue d'Epargme

sl

C'est ainsi que les Compagnies d'assu
rance contre l'incendie ont adopté
clause de coassurance.

Qu'est-ce qu'on entend alors par |
coilt d’'assurance d'un risque? Commen:
‘¢ colt est-il déterminé?

Le cofit d’assurance d'un risque donu.
€st établi en prenant la moyenne dc-
1icques de perte dans un groupe ou dan-
une classe donnée de pensonnes; et |
risque de perte est déterminé principal.
ment par les pertes qui ont déja été su
bies dans ce groupe ou dans cette class..

Comme exemple, considérons cent cons
tructions d'une classe déterminée. Al
rettons que ces Tisques soient d’une vi-
leur uniforme de $5,000. L'expérience
prouvé que, dans une seule année ou dan-
une série d'années, la perte totale, pa
suite d'incendies, sur ces cent risquc-.
s'éleverait en moyenne a $5,000. Le cou!
de l'assurance de chaque risque scr
dcne de $50 par an, et la Compagnie dv
vrait recevoir ce montant de primes afi:
éde couvrir le cofit de l'assurance. Par
conséquent, si le propriétaire des cons
tructions prend une assurance de $5,00 .
valeur totale de la comstruction, le taux
pour couvrir le cofit de I'assurance dc
viait étre de 1%,; s'il prend une assu-
rance de $2,500, c’est-a-dire pour la mui
tié de la valeur de la construction, I
taux pour couvrir le colt devrait ¢t
plus élevé, 1.8 p. ¢. environ.

Dans un excellent traité intitulc
“Graded Co-Insurance,” Herbert Wilmer-
ding a fait des estimés trés exacts dus
taux qui régneraient 13 ou les polices si-
rTajent faites pour une valeur inféricurc

[A suivre].
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