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Bon nombre de chasseurs, au retour d'une excursion heureuse,
envoient le fruit de leur chasse & la Coopérative." Les prix qu’ils en
obtiennent sont trés avantageux et comtribuent 2 leur faire gofiter
doublement les plaisirs de la chasse. -

Une petite remarque pourrait peut-étre rendre service & quelques-
uns. Nous avons pu constater que certaines personnes s’étaient expo-
sées & ne pas recevoir tout ce & quoi elles s’attendaient pour de fort
bel'es carcasses. Elles n’avaient pas pris les précautions voulues pour
assurer la conservation de cette chair délicate.

On sait que le chevreuil est difficile & conserver frais et que sa
chair se détériore en fort peu de temps. Il est donc important-de ne
pas I’exposer 3 se ghter.

Ceux qui veulent expédier du chevreuil feraient bien de le vider
comp étement et de ne pas laiseer les rognons, pas p'us que la graisse
qui couvre l'intérieur de la carcasse. Ainsi qu’on le sait la graisse con-
serve longtemps la chaleur qu'elle a une fois absorbée. Et comma
celle-ci active la décomposition, il arrive qu’une carcasse, en une
journée, puisse étre fortement endommagée de ce fait.

Nous demandong donc aux intéressés de bien vouloir, & Vavenir,
vider complétement les: carcasses qu’ils expédieront, cgx ils s’exposent
A perdre plus que les quelques fivres qu’ils sauvent en ye de faisant pas.
Ils diminuent ainsi la qualité-de la carcasse et, tout naturellement,
lés prix sont, eux aussi, exposés 4 s’en ressentir.

Fromage blanc demandé

Nous constatons que depuis quelques jours il se fait sentir une
certaine préférence en faveur du fromage blanc et que I’on éprouve
certaines difficultés & vendre le fromage coloré. i

Nous croyons que les fabricants auraient avantage & nous expé-
dier plutét du fromage blang. Ceci aurait comme effet de déconges-
tionner le marché et, le cas advenant, ils pourraient peut-&tre empécher
une baisse dans les prix du fromage.

Quoiqu'il n’y ait pas actuéllement de différence daas le prix que

'on paie pour 'un ou pour ’autre, il ne tarderait’pas & y én ayéir si -

les conditions présentes ne prennent pas un¢ autre tournure.
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Nous conseillons done aux fabricants dé faire plutét du fromage
blanc. Ce dernier se vend plus facilement que le coloré et le marché
pourrait en absorber une plus grande quantité tout en mairtenant
ses prix. ' 68 o Fre 4

Les fabricants qui auraient I'intention de faire du fromidge blane,
feraient bien de ne pas discontinuer brusquement la fabrication du

coloré. 11 serait préférable qu'ils ne s’éxposent pas 4 faire une expédi- -

tion de fromages blanc et coloré mélés, puisque ceci pourrait présenter
des inconvénients pour ceux a qui ils 'enverraient. Qu’ils attendent
d’avoir complété un lot avant de changer.

Les animaux vivants
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" Les cultivateurs, autrefois, ne vehdaigﬁxit',:lgug‘é'_g;i'imaux que par
'entreshise *des 'marchands de campagne. . On les payajt sans.tenir;
compte du poids ou dé la fualité et ils s’estimaient heureux d’avoir

pu_rouver un selietégr méme s'il né consentait Pas A payer un prix
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des prix et des.conditions qui régnaient sur les marchés en sorte que

les marchands et les spéculateurs avaient toute liberté pour payer les a
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La Coopérative Fédér

cultivateur, congut Uidée de la vente en coopération des “animaux .

vivants sur les grands marchés-dont Paceds lui était. facilité parles
nombreuses relations qu’elle avait su se créer. Les premiers essais' -

furent difficiles.  On hésitait & confier la'vente de ses animaux i une
organisation qui langait un systéme de vente d’un si nouveau genre..
Ceux qui organisérent ce département de Ia Coopérative, ne so dou
taient pas que quelques années plus tard; la Coopérative serait

plus gros wendeur d’anima,'\_;x vivants sur nos marchés de Monf.iéﬂff :

Quelques avantages.

Les avantages de ce systéme sont connus de tous. Il suffit pour
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en faire ressortir ]a valeur de dire que ve département de la Coopéra-
tive est cité comme un moddle du ﬁem-e et que toutes les organisations
qui, en Amérique, s’occupent de la vente des animaux vivants, ont'
copié le systéme .de la Coopérative Fédérée: AR

On sait que I'un des obstacles que le cultivateur peut. duﬁc £
ment surmonter dans I’écoulement de ses- prodmtd,%é&?m que pt;;
sente le fait qu’il ne peut livrer ses produits que par, quantités fort
réduites. Cet obstacle est diminué, et dans certains cas disparatt

.complétement, dés que le cultivateur s’associe avec ses ¥Oising po!

vendre un produit dorné,

La vente'en coopération contribue également ‘& diminver ‘168"

dépenses générales que nécessitent la vente, le transport et'la mani-

pulation des produits. ;
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Elle diminue aussi la concurrence que ‘peuvent se faire les culti~

vateurs entre eux, pendant qu’elle augmente 1a concurrence entre les

- acheteurs.

_En vendant en coopération par Pentremise de la coopérative les *
cultivateurs se trouvent A bénéficier de Vexpérience d’un personnel’

pour qui les conditions des marchés n’ont pas de secrets.

Un autre avantage dont le eultivateur se trouve A bénéficier érﬁee
a ce systéme de vente, est celui qui résulte du fait qu'en groupant leg

‘

animaux et en les vendant par Uintermédiaire d’un seul agent, on’
donne & ce dernier plus de prestige auprés des acheteurs et qu’il peut: *
plus facilement dicter ses ¢onditions, au lieu de subir celles que les ©
acheteurs peuvent ‘imposer aux vendeurs qui ne disposent que de

faibles quantités d’animaux. Les facilités de vente sont d’autant ‘plug
grandes que le vendeur. peut-offrir une plus forte proportion des ani- '

maux 'qui arrivent sur les ' marchés.

La vente én coqpératidn_ met-a la poftée des cultivateurs les meil~
leurs’ marchés du pays. Moniréal est le centre le plus important du
Canrda pour 'approvisionnement des' plus gros achetcurs-non seule-

ment.de notre pays, mais aussi des pays étrangers et en pacticulier - :
des gtata-Unis*: Nous coniptons' parmi ceux qui fréquentent ces mar-..
* chés, tous les bouthers de;Monfréal, les plus grandes maisons de salai-

son, (Ies. représentants .de!chacune des maisons d’exportation du-
Canada, ainsi que ¢eux dé: plusieurs.des plus importantes maisens

des- Etats-Unig:* L Codpérative buvre done, & nos cultivateurs; des

marchés pour ainsi dire illimités.

Facilités d’accés. Protection.

. La Coopérative, afin de rendre ces marchés plus facilement.acces-
sibles A chacun des cultivateurs, fait tout pour diminuer les difficultés
que peut présenter ce systéme de vente. Elle a organisé un départe-
ment de renseignements qui )

8 1a,préparation, le chargement
i nimaux, Kl stribue des circulaires expliquant
chacune des opérations et elle se fait toujours un plaisir de répondre.
& bouge d,egmpde‘;ge.‘rrqgsgawts de quelque nature qy’elle ag;?:

- «Toutes les précautions sont prises pour éviter les oceasions dlepsr
reut.” Toutes les opérations sont siiry
tantes, comme le pesage,. "pf_a.q';i{_i_ga,tion, sont f?ﬁps sous la surveil-
lance-dlofficiers nominés par le.Gouvernement Fédéral.  T.es chal

de se tromper sent ‘réduites & leur ﬁ:trigt«j'{niniihuij, et rien n’es
ménagé pour que I eultivateur soit protégé et potir que tout coneou

4 faire en sorte que ce départgment donne le meilleur service possible
ceux qui voudront s’en servir pour écouler leurs produits, .

voyant oette situation qui était faite au

chargé d’expliguer 4 ceux qui en. pnt :
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