L o = Lcs marchcs des Etats sont souvent accessibles aux sociétés ctrangcrcs, méme si
y ce n’est pas une exigence de PAccord de libre- -échange nord-américain (ALENA).
Le secteur public de I’Etat de Jalisco offre également de bonnes possibilités avec
Parrivée au pouvoir du nouveau gouvernement du Pzrtido Accién Nacional (PAN),
Parti d’action nationale. Le patronage est maintenant bcaucoup moins marqué et
les possibilités pour les étrangers sont plus importantes qu’avec les
gouvermnements précédents. Le nouveau gouvernement voit dans un processus
d’attribution de marchés publlcs transparent une fagon d’obtenir lcs prix les plus
concurrcntlcls possible.

- Les marchés de moins de 6 000 pesos mexicains sont passés 4 la discrétion de
Pacheteur et il n’est pas nécessaire de lancer des appels d’offres. Entre 6 000 et
400 000 pesos mexicains, il y a des invitations directes 4 soumissionner adressées a
des sociétés. Des sociétés étrangéres peuvent &tre invitées 2 le faire mais ce n’est
pas courant. Les achats d’un montant entre 400 000 et 4 millions de pesos
mexicains sont examinés par un conseil des achats et les probabilités sont

- beaucoup plus importantes que des fournisseurs étrangers soient invités & faire
‘des offrés, en partiéulicr pour des produits spécialisés Les contrats d’achat d’un
montant supéricur 2 4 millions de pesos mexicains doivent étre signés par le’
“gouverneur de I’Etat et ils font ’objet d’appels d’offres publics ouverts aux
étrangers. L’Etat réserve 20 pour 100 de ses achats aux PME de I’Etat de Jahsco.

DEMENAGER DANS LA REGION DE GUADALAJARA
La plupart des sociétés canadiennes qui ont réussi au Mexique ont pénétré ce mar-
-ché en constituant des partcnariats ou des coentreprises avec des entreprises locales.

D’aprés des observateurs locaux, il y a de nombreuses possibilités de débouchés
pour les sociétés canadiennes qui veulent jouer un réle dans le développement de
la région de Guadalajara.

'Scrglo A Garc1a de Alba Zcpcda, secrétaire du dcveloppcmcnt cconomlquc de
nslisée I’Etat de Jalisco, estime que ce sont les secteurs de I’agroalimentaire, des mines et
D - “des technologies environnementales qui offrent les meilleurs débouchés aux
sociétés canadiennes. «Les entreprises canadiennes ont la bonne taille pour
Higs ot du constituer des cocntrcpnscs avec des sociétés de I'Etat de Jalisco dit-il. Les
part é}gﬁ CMpoite, 16S.  entreprises américaines sont souvcnt trop grosses et intimident les cntrcpnscs
locales de taille moyenne. L'Etat de Jahsco investira dans 80 usines de traitement
de I’eau au cours des quatre années 3 venir. Voila une possibilité précise dc
part1c1patlon pour les cntrcpnscs canadiennes.»

“Hans E. Neufeld, le vicc—présidcnt de la Chambre de commerce de Guadalajara, -
ajoute que la correspondance entre les besoins de la région et les capacités de I'On-
tario sont particuliérement bonnes. «L'avenir de la région de Guadalajara se trouve
dans l'industrie 1égére. L'Ontario est un leader dans ce domaine. Il me semble que
I’avenir est prometteur entre la provmcc de l’Ontano etl’ Ecat de Jalisco.» .

Pour tirer parti de ces possxbxhtcs, les sociétés canadiennes doivent se donner une
meilleure visibilité locale. Le Canada a une excellente image dans la région mais
les gens manquent le plus souvent d’information. M. Neufeld prcclsc que «le
Canada doit faire un effort plus marqué de promotion de ses capacités de prestataire
de services de haute technologie et pas seulement comme un grand pays de nature

. ) , ' LES DEBOUCHES AU MEXIQUE :
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