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Demandez aux voyageurs d'épicerie en

- gros-qui vous rendent visite de vous parler

de la demande toujours croissante de Savon

Palmolive. Ils voyagent d'une viile a I'au-
tre et savent comment 1l régne partout.

IIs vous diront que c'est le savon le plus
largement connu, le plus grandefent an-
noncé et le plus populaire sur le marché.

PALMOLIVE

* Le premier comme volume de ventes

Et'ils préférent le vendre parce qu'il
procure un plus grand bénéfice au mar-
chand de gros et au détaillant par suite de
son écoulement rapide.

Nous ne pourrions pas commencer a
vendre Palmolive au prix que nous I'of-
frons, st nous n'en vendions pas des mil-
lions de morceaux.

“Demandez a n’importe quel voyageur d’¢picerie en gros.”

THE PALMOLIVE COMPANY OF CANADA, Limited, TORONTO, CANADA,

: La farine préparée de Brodie XXX satis-
‘fera votre clientéle et lui donnera en méme
, temps la meillenre valeur pour la moindre dé-

pense.

Brodie & Harvie, Limited
| 14 Rue Bleury, Montréal.

' Agents de vente:

J. B. Renaud & Cie Inc., Québec ;
Chadwick & Co., 34 Duke St., Toronto.

j

ILY A DE GROS BENEFICES SUPPLE-
MENTAIRES RESERVES AUX EPICIERS
QUI METTENT EN STOCK = .

LE SIROP DE MATHIEU
! AU GOUDRON ET A
¥4 L’HULLE DE FOIE DE
"} MORUE.

Des centalnes de vos clients,
avant que I'hiver ne soit fini,
vont avoir besoin d’un bon re-
1 meéde contre le rhume sfir et

recommandable et les éplelers
qul répondent & cette demande
avec le sirop de Mathien d’une
 haute efficaeité et d’une répu.
tation nationale trouveront que
les bénéfices sont exceptionnel-
lement bons.

Non seulement c’est un re-
i ~ mdde de premier ordre contre
le rhume, mais encore il a un
1 effet tonl«hne sur lorganisme
?n'n fortifle tout en guérissant
e rhume.

FAITES UNE COMMANDE
D’ESSAL

LA COMPAGNIE J. L. MATHIEU
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