
ploa expérinentét rar let pUcemenU Je fondi, et les eonieili et avii

dluaniDM d'afftirw 1m plot émineott d« k aétropolt m tou 1m
ptoblteM M—wbIw, tC «fin, notn Bamn â« PImumbI q«i

'occupe de placer 1m élèvM qui lont qualifiée pour remplir auntmi
•tBMOt certaine! poeitione, indiquent mieux que tout ce que noua pour*

riODi dire, l'utilité de notre Ck>uri et '.ea avantagée qu'en tetirent ceui

j WMFiyaw.

HONOUAIRES:—Prix minime «t eonditkai fbeika, awao nr>
•ment ou dépôt comptant n'étant requis.

Utt Nul Cours suffit à toute une famille.

CORSBSPONDAirOB OOMMKSOIALB.

LfttTM da oommerce et aatm. QualifiatiMia raquisM pour
écrire ana bonne lettre conunmiala.—Comment on juge une maison
par sa correspondance.—La correspondance dans toutes les opéra-

tions commercial ' du marchand.—Comment la correspondance inflat

iur k pfiotpirité on te déd^nnce dHma naiMB.—Kfftla dW «u*
respondance active, pressante et soutenue.—Comment supprimer In
tonmurM incorrectes, les expressionB improprM et 1m locutions bar-

buM que bMoeonp da narelMUids emploient dans leurs comespon-

dances.—Le style dM lettres de commerce, leurs qualités essentiallH^

leurs défauts communs.—141 politesse et la courtoisie dans la cor-

rMpondance; comment on retient ses correspondants.—Disposition

dM puagrai^ dana tea latoM eifeateifw.-4)aand maijfkfw ha tel»

tres-circulaires.—Ce qu'elles doivent contenir.—Comment ellM doi-

fente être rédigéM.

—

ModèUê dê lettnt ctrctiteires.—Annonçant l'é-

tablisssmtnt d'an connmca.—ÂnttQoçaat I^MqpddtioB d'un fonds

de commerce.—^Un patron annonçant à sm cwraqMndants qu'il céda

sa maison à son fils.—Lettve-circulaire annonçant que le fils precd

te direction d'un commerce de son père.—Lettre-circuLiire anncmçant

te fondation dHme maison à eamniarioB.--Lalira annonçant v^fm
jeune homme a fait l'acquisition d'un andan établissement.—An-
nonsant une ai>dOciation.—Dissolution d'une aodété conunsrciate.—

ntbltesoMni à*va» wrnnSk société.—Offro da ssrTioaa.—Aiiao»>

«nt VM fospouk» da pakmttts.


