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LE DEPARTEMENT DES CHAPEAUX
Un département de chapeanx od régn
Tactivité peut se faire gloire d'autre
chose que des profits qu'il fait. Sa bhonne
réputation attirera an magasin beaucoup
de personnes dont la clientdle est dési

rable et si vous pouvez satisfaire une
femme sous le rapport des chapeaux
certainement vous pourrez la satisfaire
pour tout autre article. On sait qu'un
département moderne de chapeaux a
maintenn 1a popularité d'un magasin pen
dant beancoup de saisons o les affaires
étajent inactives

La vente des chapeanx rapporte 10
p. ¢ de profit. Ce profit semble tré
fort, mais il est bien vite dissipé en sa
laires élevés of en dautres dépenses
Un stock de chapeaux devrait étre renon
velé huit ou dix fois par an

N est assez difficile de dive quel powr

net de profit devrait rapporor
Ce

a dépend

partement de modd

de Vétendue du stock, de la eatégorie 1
In cllenmtdle, de la ville oft le mags
ost établi, ete, & tel point, que To prof’!

sur lequel on pent se basor dans une cer

taine ville, peut &re trop élevé on trop

dams une autre, Si le stock déclard

I'fnventaire est trop grand & Ia fin

de la saison, le profit constaté est réelly
ment un faux profit, car un stoek de chu
peaux reporté sur la saison suivante est
une marchandise sur laquelle il est dif
ficile de réaliser un béndéfice, On peu!
dire en tonte sireté qu'nn profit net 4
8 p. ¢ devrait étre réalisé dans un d
partement ordinaire des chapeaux

Trop souvent, on estime an-dessous 1
sa valeur l'importance des accessoire
du département des chapeanx. Parfols
on se figure que des chapeaux peuavent
étre vendus comme de la bonneterie, rien
que sur leurs mérites, et on juge que ¥
demande faite par le chef de départe
ment pour avoir un nouveau tapis n'a
pas le sens commun. Dans les grands
magasins, le département des chapeaux
occupe le second on le troisidme étag:
mais les plus grands et les meilleurs 4
ces magasins jugent souvent convenah'c
de placer au premier éage les chapeans
ready-to-wear, 1a ot la foule qui passc
pe peut pas manquer dapprécier leus
valeur.

I

chapeaux dans de petits salons parfaite

clientéle la plus élégante achite sos

ment fermés par des rideaux, ot 1a on 1)
n'y a pas de salons spéelanx pour eely

on arracge des paravents dont la nuan~e

‘allie avee la teinte génbrale des acces

nte

soires, de manidre & ce que la el
soit hors de vue de toute personne qui
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entre dans le département; de cotte fu
¢on. la voisine d'a ¢6té ne peut pas voir
et racomter 'achat fait avant que ce der
De bons
miroirs sont aussi trds nécessaires. lLes

nier ne soit rendu a la maison

tentures, les murs et les draperies dol
vent avoir des teintes qui s’harmonisent
de fagon & former un fond qui fasse res
sortir les chapeaux

Le vert est la conleur qui est générale
moent employée, car c'est une  conleur
complémentaire avee laquelle toutes les

des vendeuses compétontes qui, a lenr
tour, demandent de bous salaives et les
ouvrieres des ateliers sont aussi payées
A de bons prix. C'est & l'acheleuse qu
le marchand demande la solution satis
faisante de ce probléme

11 ¥ a pen de positions dans un maga
sin de détail qui exigent de si nombren
ses ot sl différentes qualifications  que

celle dacheteuse pour le département
des chapeanx. Trois de ces qualification

aun moins sont absolument nfeessaire
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antres s'allient, 11 fant éviter des papiers
de tenture de fantalsie et des tapls e
nombreuses couleurs, Des vitrines font
voir les chapeaux avee avantage et, o
outre, les cotservent et il devrait y en
avolr en aussi grand nombre que possi
hle .
La département des chapeaux est par
nécessité un département  dispendieux.
11 doit &tre bien situé, ce qui indique un
loyer dispendienx. La saison de la vent:
des chapeanx est courte et les mode:

ont changeantes, Ce département exig

iptitude anx affaires, gont et tact. La
premidgre de ces quulités est la plus im-
porta te, sans elle, les deux autres, ©f
développées qu'elles soient, ne penvent
donner aucun sueeds financier an dépar-
tement. L'acheteuse du département des
chapeaux peut &re aussi le chef du dé-
partement de la garniture des chapeanx
ou ne pas I'étre; ordinalrement, elle ne
Fest pas, car la direction d'un départe
taines prétentions, deman-

ment ayant ce
de trop de temps pour lui permettre de
passer la moindre partie de son temp




