Assurances

L'AGENT ET LA SOLLICITATION
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(Suite)

Tout le monde n'est pas doué de cette
faculté indéfinissable qu pousse presque
Invariablement lts hommes les uns vers
les autres. Cet ¢lément est un puissant
levier pour le blen ou pour le mal. 11
est presque lrrésistible et celul qui s’en
sert pour le blen doft &tre envié de pos-
séder ce don. Le ministre de l'évan:
gile, T'avocat, 'agent d’assurance sur la
ve, don: la tAche consiste A engager 1'es-
prit des hommes dans certalnes voles
de pensée et d'actlon, peuvent mettre
ce don A profit dans leurs sphéres res-
pectives, et cela, en bonne part.

Nous sommes tous plus ou moins por-
tés A juger immeédiatement les personnes
que nous renconrons. Nous sommes
enclins & nous laisser attirer par 'homme
dont nous serrons la main, que nous re-
gardons dans les yeux, que nous enten-
dons parler; nous le jugeons mentale-
ment, nous le pensons bon A fréquenter
on non. Nous pouvons avoir confiance
en lui, ou blen il nous fait mauvaise
Impression, et nous en concluons que
nous ne pouvons pas nous fier A lul.
Il est vral que la premidre ifmpression
peut étre fausse, a‘\‘ec le temps on s'en
apercevra. Les
leh paroles.

actes valent mieux que
Rappelez-vous ce qu'a dit
“Ce que vous &tes n'empédcehe
d'entendre ce que vous dites.” C'est le
caractere seul qui compte et non les pa-
roles — nl méme la réputation, qui peut
étre fausse.

l.es hommes qui ne connalssent pas
leur marchandise, peuvent vendre de
I'azsurance-vie, mais quand l'agent est
parti et que son influence personnelle a
disparu, quand la seconde prime est due
il est faclle d'abandonner }a police d'as-
surance. Qaund un homme achete de
I'assurance parce qu'il est convaincu qu'il
en a besoin, il la conserve et en achate
davantage du méme agent en temps op-
portun. Le véritable agent d’assurance
sur la vie qui connait son affaire et tra-
vaille d'une maniere rationmelle, se pré-
sentera quand I'homme qui n’a pas pris
la peine d'étudier sa marchandise sera
‘devenu vendeur de valeurs miniéres ou
~de sock devant donner des profits et
qui n'en donnera jamais; de tels agents
dieparaitront discrédités, déshonorés et
sans ressources, sans ozer rencontrer de
nouveau leg hommes qu'ils ont décus..

Il est facile de créer la soif chez un
animral et de le mener & l'abreuvoir, mais
il n'est pas toujours possib}e de le faire
boire au moment méme o0 vous pensez
qu'il devrait le faire et quand vous vou-
driez qu'll le fasse. Souvent les hom
mes possédent cette qualité atttribuée
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aux mulets. Nous en concluons i 1l.
sont entétés ou pervers: mals en réal; .
ils sont enoclins & remettre au lenden.iy
ce quils pourraient faire aujoundhn
Beaucoup deg meilleurs agents mont:.

de da faiblesse quand il sagit de co
clure une affaire, point le plus importin:
de leur travail. Je me rappelle uy
homme de ce genre que je connals bivy
et que j'a eu mantes oceasions d'observi:
I est dans l'assurance depuls quinze ans
environ. It est instrui: et a beaucon;
étudls son affaire en général. I con
nalt parfaitement l'état financier de ton
tes les compagnies, anclennes et nouve!
les, et peut discuter sur les formes de o
lices d'aprés la lecture attentive qu'il u
fal'e des journaux d'assurance et des rap
ports annuelg des diverses compagnic:
11 peut faire des comparaisons, 11 parle
bien, il est agréable, il inspire confiance.
en un mot, c'est une encyllopédie vivanu
de renselgnements. sur l'assurance-vie
Il peut parler d'une manidre intéres<uo
te pendant des heures. Il s’en suil
naturellement qu'un homme aussi bien
renseigné, d'un extérieur engageant. nc
devrait pas avolr de difficulté & employer
ses talemts au meilleur avantage ¢t 2
faire des affaires profitables pour lui-
méme et pour sa compagnie. Il n'en
est rien. Pourquoi ?  Je ne désire paz
amoindrir la valeur des renselgnements
complets; malis il arrive trop souvent que
Pesprit ainsi chargé est incapable de <~
similer convenablement sa nourriture «t
se livre & de belles théories et & des

Téves. On se rappelle ce qu'a dit John
Billing: "Il vaut mieux n'en pas savoir
autant, mais savoir ce qui n'es: puas

Nous vivons & une époque trads pratique
Nous avons peu de temps A& accorder
au théoricien ou au réveur, & moins quv
ses théories ne solent prouvées prati
ques. L'agent qui gaspille le temps
du client en explications inutiles ou nv
prouvant rien, en comparaisons e
d'autres compagnies tendant & les dépé
cier ou a les discrédier, glte eourent
les chances qu'il a de néussir et Jeite
de la confusion et du doute dans l'espil!
de son clent.

(A suivre)

lo PARCB Bes t:ux sont aussi avan-
QUB eux que ceux de n'imiporte
PARCE qs‘; lz:vu:l&l " La récolte totale de 1909 en grins !
20 sont pluslibérales c 842,27]-\”“
QUE ue colles de n'lmporteqaey. racines au Canada a été de
e compagnie, boisseaux.
JRFARTE %&f}“ o TR
QUE des autres - AS“'HE
- oAncs commsenen || THE LONDON AND LANC
o
oUs" miunirerssius | | LIFE ASSURANCE COMPANY
;l:t-u pour les années LIMITED
80 PARCB Par dessus tout, elle est une Bmet des Polices d'Assurance-Vied des Taus
QUB compagnie canadienne fran- Modérés sur Plans des plus Attrayants
l.: '“:;n taux t Pour renseignements, écrivez &
d
pour lo_bndioe dea noteec” | | B- EAL BRO W N
e ——— Oérant Obnéral au Canada
Sibge:anelel. 7 SLASE WaRMAS; 164 rue St-Jaocques -  MONTREAL

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT"




