
980 LE PRIX COURÂN

Pickl es au Sucre
ont été continuellement amüéliorés
depuis trente ans, jusqu'à ce qu'ils
soient arrivés àa former un condi-

.ment délicieux SUI GENERIS.

Vendue p-

HudnHéor &LES AGENTS AU CANADA: C.,r
If do, Hbet&Cie Montréal. H. P. Eckardt & CoToronto.

Le prix est un argument pour certaines gens~, niais la "qu alité" attire la
dcinèeet la retient.2 .' .L'Enîpois Edwardsburg établit ses droits à être qualifié de l'Empois de qua-

~' itésurl'épreuve indiscutable du temps -le temps éprouve toutes choses.
* ,Siuppsorns que vous vendiez à un client un empois qui est encore à sa période

d'essais - vous courez plus de risques à le vendre que votre client n'en court à
l'acheter. Si la clientèle d'une personue a quelque valeur, elle vaut la peine

I d'être conservée. C'est un triste moyen de la conserver que dt courir la chance
Sd'ébranler sa confiance dans la qualité des marchandises que vous vendez - en

w -lvérité, II la qualité crée la clientèle." LEmpois Edwardsburg est dé- l'empois
Spur! L'Empois Edwardsburg retient la clientèle! Cela paie d'en acheter (et

d'ýen vendre).

EMPOIS EDWARDSBURG

Ediwardsburg Starch CO., Limited,

\ 'Garrina, Ont. .Fondée, on 1858. Montreal, Que.Blé d'inde péaéde lenson. i mpoie Silverffloss. Empois Enamel doBenson.
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