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MiEfVERYHRE ON EVERVYTHING

Pourquoi vous devriez
vendre le Jap-a-lac.

Avant tout & cause de la valeur qu'il représente pour vos clients.

Ils obtiennent plus pour chaque dollar dépensé en Jap-a-lac qu’avec

tout autre fini domestique. La satisfaction du client est, apreés tout,

votre plus grand appoint.

- C'est.& cause de cette qualité que la marque de fabrique Jap-a-lac

- est devenue si familiére au foyer. Elle représente une valeur re-

connue dans tout le Dominion. Son nom est familier aux acheteurs

en général et le produit qu’elle représente est accepté d’emblée partout

o il est offert en vente. Avec cette confiance acquise d’ayance, la

vente est rendue facile. - De bons profits et des profits continus sont

. assurés, S tars

' La réputation de Jap-a-lac se répercute sur tout votre commerce.

Elle ajoute un prestige-qui vous est chaque jour précieux. Si vous

ne tenez pas une ligne’ compléte de Jap-a-lac, écrivez immédiatement
pour avoir notre proposition au détaillant.
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