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Pour bénéficier de nos services, découvrir les 
.endez -vous à www.infoexport.gc.ca . 

4 wvvw.canadexport.gc.ca  

12 bureaux au Canada et est présent dans plus de 140 villes à l'étranger. 
avantages de votre Délégué commercial virtuel et vous y inscrire, 
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Délégué commercial virtuel 

Accédez à un monde de savoir commercial 
mur 

En quête d'information commerciale de qualité sur le Brésil?  Ill 

Consultez les experts! 
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Autres événements 

Enuu BrésIt txtoccon 13-19 sept 2006 

Autres événements 

. SVvt0Jr  de rasé 50 000 de osterdropte  • Clara Dives al ee tAore Access rouée 
exorde - Prof' - Brime Interanéricane Sit PV SUes  VU 

de développas. 	 •  Brest Sov tansads  I osno Poney to Cul  

Plertres Mead Sa31 
• C000t0000VV metedeux de 	 • a( le.ÉS aessleseo Avideress Ruses  

001_318 4 klilon in Po  
6.1g_tut • 	 Dissfuln Doubles Steen ISssor  

CrooRdence erré°.  
• Bresdin trames bedon tee 

:riSrAreciterosisa 
Au_rméesediks. 

naul Sen rare 

rinvironnement commercial 
Fiches documentaires, profils économiques et profils de pays, 
conseils sur les pratiques d'affaires, lois et réglementations 
commerciales en vigueur au Brésil, statistiques, etc. 

Foires commerciales 
Listes détaillées des foires commerciales se rattachant à votre 
secteur, qui vous aideront à construire votre réseau de relations et 
à former des alliances stratégiques. 

Renseignements pour les visites 
Tout ce dont vous avez besoin pour réussir votre voyage d'affaires 
au Brésil : conseils, liens directs vers les fournisseurs de services 

locaux (interprètes, représentants juridiques, hôtels, etc). 
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Votre Délégué commercial virtuel vous offre des renseignements essentiels 
et des services personnalisés liés à votre secteur et à vos marchés grâce à 
notre équipe de plus de i  000 spécialistes en commerce international. 
Examinez votre Délégué commercial virtuel de plus près et voyez ce que 
nous avons à offrir aux entreprises intéressées au marché brésilien. Nous 
avons une équipe de délégués commerciaux dans 4 grandes villes : Sao Paulo, 
Rio de Janeiro, Belo Horizonte et Brasilia. 

Occasions d'affaires 
Des occasions d'affaires intéressantes, fournies par notre personnel 
commercial au Brésil, en collaboration avec le Centre des occasions 
d'affaires internationales, sont transmises exclusivement aux 
utilisateurs du Délégué commercial virtuel. 

Événements et missions commerciales 
Informations relatives à des missions et activités commerciales au 
Canada et au Brésil qui vous aideront à développer votre réseau de 
contacts et à trouver des débouchés. Demandez, en ligne, plus 
d'information sur ces activités. 

Rapports sur les marchés 
Accès à plus de 750 études, aperçus et profils sectoriels produits par 
le Centre des études de marché de Commerce international Canada 
et notre personnel à l'étranger. 

Actualités sectorielles 
Nouvelles tirées de plus de 8 000 sources correspondant à vos 
intérêts commerciaux. Cette information précieuse, mise à jour 
quotidiennement, vous aidera à vous renseigner sur des événements ._)ouvant influencer la croissance de votre entreprise. 
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Le Délégué commercial vident vous est présenté par 
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Investissement direct : hausse 
Les flux d'investissement bilatéraux avec le Brésil 

continuent de croître et dépassent les niveaux enregistrés 
avec les autres économies émergentes depuis cinq ans. 

D'après Statistique Canada, ces flux se chiffraient à 
8,5 milliards de dollars en 2004. Ces entrées et sorties de 
capitaux se traduisent-elles par une hausse des 
exportations canadiennes? 

La réponse devrait être oui. Selon l'Organisation de 
coopération et de développement économiques (OCDE), 
il y a un lien étroit entre l'investissement et le commerce, 
chaque dollar investi à l'étranger engendrant deux dollars 
de plus en exportations pour le pays originaire. 
L'investissement peut en effet susciter des importations 
à court terme. 

Un rapport de Jonathan Gage et Sébastien Miroudot, 

chercheurs à la Direction des échanges de l'OCDE, 
explique qu'une entreprise qui investit dans une nouvelle 
usine, par exemple, peut avoir besoin de biens 
d'équipement qu'elle ne pourra trouver (ou trouver à 
meilleur marché) qu'à l'étranger. 

Selon l'OCDE, les entrées de capitaux ont également des 
retombées positives pour les exportateurs. En Inde, par 
exemple, la plupart des biens de consommation étaient 
interdits d'importation avant 1991 et les capitaux 
étrangers étaient assujettis à un système gouvernemental 
d'approbation discrétionnaire. Aujourd'hui, les 
restrictions à l'importation sont peu nombreuses 
et les règlements entravant les entrées de capitaux 
sont moins contraignants. Aussi peut-on observer une 
augmentation importante des exportations indiennes 
(voir le graphique). 

des exportations à l'horizon? 
Pour aider les pays en développement à accroître leur 

capacité industrielle grâce aux capitaux canadiens, 
l'Agence canadienne de développement international a 
créé le Programme de coopération industrielle (ACDI 

Inc.), qui en encourage les transferts technologiques, la 
formation technique et, surtout, la création d'alliances 
stratégiques entre entreprises canadiennes et locales. 

Au nombre des grands investissements 
brésiliens au Canada, mentionnons : 
• Trois aciéries en Ontario et au Manitoba appartenant à 

Gerdau Ameristeel. 

• La firme ontarienne St. Mary's Cement a été la première 
acquisition étrangère du conglomérat brésilien Grupo 

Votorantim. 

• Brasserie Labatt du Canada appartient aujourd'hui à 
Ambev, une des plus grandes brasseries au monde. 

Au Brésil, on trouve de nombreuses possibilités 
d'utiliser le programme ACDI Inc. pour créer des 
coentreprises », indique Charles Perry, délégué 
commercial au consulat général du Canada à Sao Paulo. 
L'OCDE a constaté que les capitaux étrangers investis dans 
des pays émergents comme le Brésil peuvent même 
engendrer un volume d'échanges plus de deux fois plus 
élevé que la mise de départ. 

Les investissements canadiens au Brésil ont triplé en Io 
ans, passant de 2,3 milliards de dollars en 5994 à 
6,4 milliards en 2004. Ce pays est d'ailleurs, après le Chili, 
la deuxième destination en importance des capitaux 
canadiens en Amérique centrale et du Sud. 

L'investissement canadien au Brésil ne date pas d'hier : 

déjà, en 1899, Brookfield Asset Management Inc. (Brascan) 

était la première entreprise à s'y implanter. Plus de 
400 firmes canadiennes ont suivi son exemple et sont 
aujourd'hui présentes au Brésil. 

Le Brésil est aussi la plus importante source de 
capitaux en provenance d'Amérique latine, ayant investi 
2,1 milliards de dollars au Canada. Les autres grands 
marchés émergents se situent loin derrière : 62 millions 
de dollars pour l'Inde, 220 millions pour la Chine et 
427 millions pour le Mexique. 

Renseignements : Charles Perry, consulat général du 
Canada à Sao Paulo, courriel : charles.perry@ 

international.gc.ca , on trouvera plus de détails sur le 
programme ACDI Inc. à l'adresse www.acdi-cida.gc.ca/inc.  
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