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trés nombreux, sont assurés a
dFa taux beaucoup moindres que ceux
payés par les Anglais et peuvent par
(-6ns(-qm-nl faire le transport a mellleur
marché.

Maintenant qu'il est reconnu que la
route du St-Laurent, de Montréal jus-
qQud l'océan. est la plus éclairée et la
plus sQre route maritime intérieure dans
le monde entier, il n’y a aucune raison
pour que les anglais maintiennent leurs
taux d'assurances actuels. Si les condi-
tlons présentes sont maintenues, les na-
pourront faire concur-
rence a leurs Suede et de
la Norveége et perdront notre commerce
déclarés

ils sont

vires anglais ne
rivaux de la
Plusieurs incendies  se sont
dans le port et sur les quais au cours
de la saison Ll remorqueur St-Pierre,
équipé A cette fin fit
aida beaucoup les pompiers a se
maitres des flammes

I'ne autre question importante et qui

un bhon service et
rendre

est intimement aée A celle de la réduce

tion des taux dassurance. est celle d-

I'établissement  dune  cajepeche Nous

n‘avons actuellement que celle de Lévis
Bien qu'elle ait

services, ses

rendu déja d'immenses

dimensions  sount insuffi

santes pour faire les grosses réparations

aux navires qui sillonnent maintenant
les ecaux du St-Laurent De fait. nous
devrions aujourd’hui avoir deux cales-
stches.

Lbes commissaires espérent que l'une
d'elles sera hientdt construite

Pendant  cette dernidre saison  sont

passés par notre route fluviale deux car
gaisons de 6,000 tonnes chacune en des-
tination des
des ports de

ftats de l'ouest et venant
I'Amérique  du Sud  l.a
route du St-Laurent offre ainsi l'avan
tage de mettre .;\ la disposition des ha-
bitants du Sud une route maritime sans
interruption jusque dang le coeur de I'A-
mérique du Nord

Les revenus du port pour l'année 1908
‘ont 66 de $IN6NGT 2N une diminution
de $17.40728% sur lannée précédente.

[.e revenu provenant de V'élévateur 2
grain a 4ié  de  $45352.56. augmenta-
tion de $38.26092 sur l'année précéden
te. Les dépenses se sont élevées A $65 -
104.93.

Pour sept des nouveaux hangars per-
manents, on a retiréd un loyver de $29.
500, augmentation de $14.900

les recettes provenant de la
tention des wagons
$68,343 45,

manu
se sont élevées A
diminution de $3.472.48

Personnel

‘—M. W. €. Wonham, de MM Walter R
Wonham & Sons, est de retour 2 Mont.
réal, aprés avolr passé plusieurs jours A
Walkerville, Ont . o0 avait lieu la réunion
des divers représentants de MM, Hiran
Walker & Sons, Ltd.

.
—_—

La publicité, c'est la multiplication des
ventes

LE PRIX COURANT
LES PERTES DANS LES
DE DETAIL

1l y a trois choses importantes qui
contribuent & la faillite:

Premdiérement.  [gnorance des dépen-
ses générales du magasin; par consé-
quent, ignorance du prix que le mar-
chand doit exiger marchandi-
ses afin d'étre certain de les vendre &
profit.

Deuxidmement. marquer
les prix de chaque article ou de ia demi-

pour ses

Omission de

douzaine d'articles, suivant la nature des
marchandises et de maintenir alors des
sont bien
marqués, il est presque impossible qu'un
vende une
marchandise & un prix trop bas.
Troisi®mement

o n
prix exacts; quand ces prix
employé fasse une erreur et

connais
marchandises qui rapportent
ou qui ne rapportent pas de profit et de
la proportion des

Manque de
sance des

ventes totales qui ne
sont pas profitahles.

naissance de la

manque e con
doit

changer les articles non profitables pour

maniére dont on
d'autres qui rapportent du profit
Quatriémement  Manque de peronnel,

ce qui empéche le marchand d'étudier les

conditions du marché et de former des
plans pour augmenter ses affaires
Cinquidmement  Achats trop considé-

rables qui ont pour résultay de réduire
le crédit et doccasionner des pertes de
profit sous forme d'escompte, parce que
le commercant achete plus de marchan-
dises qu'il n'en peut payer au comptant
€L parce que ces marchandises lui coq-
tent davantage. étant achetées a plus
long terme. que si ce commercant 6tait

. resté en situation de les paver au comp-

tant et de profiter d'un escompte. e
marchand qui fait des achats trop con-
sidérables ne se
des affaires.

lar. ne

rend pas compte
pour une valeur d'un dol-
peuvent étre faites pour moins
que le double de cette somme, au comp-
tant ou a crédit.

Pour mettre bon ordre a la premieére
de ces pertes. il est nécessaire de con-
naitre exactement le montant des dé-
penses du magasin.  Rien ne doit &tre
négligé  Le prix des articles doit figu-
rer exactement dans les livres, sans né
cliger le prix de revient du papier d'em-
ballage et de la ficelle emplovée pour
attacher les paquets. Voici d'autres
questions & considérer: 11 ne faut pas
lerdre plus d'un pour cent sur les comyp-
tes arriérés: il faudrait compter sur six
pour cent d’intérét pour le capital placé.

Quand tout a 6té hien compté, il v a
vneore une crainte qu'on

que

ne commette
une erreur plus grave en omettant

chiffrer e pourcentage nécessaire dont
il faut augmenter Jeg ventes au lieu
dindiquer le prix que les marchandises
coutent.  Une erreur que font beaucoup
de marchands consiste & augmenter (e
quinze pour cent Je prix qu'ils ont payé
pour leurs marchandises et A se figurer

©

MAGASINS

“ter-a cela aw moing émq poly vent. |

“me

- qu'Hs font un profit de q&hﬁ‘fpﬁ(
cent sur leurs ventes. Il faudrait ajoy?

1
]
“Pour qu'un marchand sou’_;éomln’ dp:
faire de bennes affaires, il faut qu'il ait
une’ connaissance exacte des prix de re-
vient des marchandises et des. dépenses
de son établissement. A tous les autres
points de vue. les affaires peuvent étrp
conduites correctement et avec soln:;
mais si on ne remédie pas A la premidre
perte, celle-ci entratne la faillite;

POUR BIFN TRAVAILLER

Un physiologiste francais connu, M
Ferré, s'est demandé si on travaille mieux
debout qu’assis, et si d'autre part, comme
on<e dit, on fait bien de se reposer pour
miéux travailler ensuite. s

On sait que dans une foule de métiers,
ouvriers, artisans ou artistes, détestent
demeurer assis quand ils ont a effectuer
un travail qui demande de l'application,
de la légereté de main, une habileté ou
un soin spécial, et il semble réellement
qu'on a plus d'indépendance de mouve-
ments dans cette™position. Or, M. Ferré
a effectivement constaté que le travail
fait quand on est debout est d'un dixia-
me supérieur au travail que l'on fait as-
sis, au point de vue de I'effort muscu-
laire que l'on peut fournir: seule chose

& peu prés possible & mesurer physique-

ment. Et cette puissance supérieure de

travail se maintient trés longtemps; mais
il va de soi que I'nomme debout, quand
il arrive a la fatigue, est beaucoup plus
las que T'homme qui est demeuré assis.

(Uest également une tradition chez les

ouvriers, et aussi chez les écoliers, les
professeurs et les patrons d’atellers, que
Ae travail du lundi matin est pénible,

mauvais, qu'il faut une sorte de mise en
train, que l'arrét treés prolongé du diman-
che repose certainement, mais qu'il fait
pour ainsi dire perdre I'habitude du tra-
vail. Or, M aussi les traditions ou ce
qu'on appelait parfois des préjugés, sont
pleinement confirmées par leg expérien-
ces de M, Ferré, qui ont prouvé qu'un ar-
rét trés prolongé entrafne ensuite une di-
minution de la puissance de travail par
rapport a ce qu'elle était avant l'arrét;
tout au contraire, un arrét de cing A dix
minutes seulement est suivi d'un accrois-
sement trés sensible de 1a puissance
musculaire. On devrait en déduire dans
la pratique qu'il vaut mieux s'arréter fré.
quemment pour peu de temps, que rare-
nt en faisant durer la période de re-
pos. Ces expériences confirment Vexcel-
lente coutume que 1'on a, dans les mar-

caes militaires, de ne pas faire souvent
une longue halte.

—————

Les personnes répondant aux annon.
ceurs voudront bien mentionner qu"llu

ont vu leur annonce dang * LE PRIX
COURANT.”



