6 . LE PRIX COURANT

Mt Qa Ue ZERATEN
Un Nettoyeur Qui Se VWen (Fn s
\\lu—/ o
est un article que chaque Epicier entreprenant devrait avoir particulicre-
ment soin de tenir en stock —<'il veut plaire a ses clients ct sassurer un

profit substanticl,

La Lessive de Gillett

EATS DIRT

le nettoyeur le plus cfficace sur le marché, a conquis son entrée dans chaque ménage bien tenu du pays.
A

La variété des usages auxquels on peut I'employer a créé une demande énorme pour elle.

Ne feriez-vous pas mieux d'en vendre?
Si votre Marchand de Gros ne veut pas vous en fournir, envoyez-nous une commande et nous vous 1'expédierons
directement de notre magasin de Montréal.

EYSHRLT

emeaco ns

ETABLIE EN 1852

Satistaisants Profits,
Satistaits Clients,

Savon “Sunny Monday.”

POURQUOI VENDRE de petites barres de savon de
buanderie jaune, de peu de valeur, dont le poids et la grosseur
~ont €té tellement réduits par les manufacturiers que vos clients
en sont mécontentés, quand vous pouvez vendre une barre plus grosse de savon pur, blanc, ne
contenant pas de résine et ayant un pouvoir de nettoyage 100% plus fort, a un prix plus élevé

o 3 .
de 407, faire un meilleur profit pour vous-méme et donner 3 vos clients P’équivalent de'deux
barres de sc, pour 7c. ' ~

SAVON «SUNNY MONDAY ”

Une seule harre fera 1'ouvrage de deux barres de tout autre s deb i
Vous le recommander z alors & vos clients et vous ferez d’eux VO;V;:;li;u;andene. FOSAVELLE BT SOVEZ CONVAINCE.
s s

ECRIVEZ-NOUS POUR ECHANTILLONS ET INFORMATIONS.

THE N. K. FAIRBANK COMPANY

MONTREAL —

EN ECRIVANT AUX ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT" '



