
préparer à relever les défis des marchés mondiaux
qu'on s'apprête à percer un nouveau marché, il est essentiel d'être bien

>aré. En contactant un bureau régional du SDC, vous rencontrerez un

gué commercial au Canada qui vous aidera à:

.terminer si vous êtes compétitif a l'étranger

es-vous prêt à rivaliser sur les marchés mondiaux? Nous vous guiderons à cet

Fet en mesurant votre degré de préparation au moyen d'une auto-évaluation.

oisir un marché

>us ne savez pas quel marché viser? Nous vous aiderons à identifier les

archés les plus porteurs pour votre entreprise.

btenir des renseignements sur les marchés et l'industrie

? moment est venu de recueillir des renseignements généraux sur le

arché géographique et l'industrie dans lesquels vous oeuvrez. Nous avons

ýs renseignements à jour sur les foires commerciales, les conférences

.chniques et les colloques auxquels vous devriez assister.

,néliorer votre stratégie commerciale internationale

a clé du succès sur les marchés mondiaux consiste en un solide plan

affaires. Que vous vendiez un produit ou un service, investissiez à l'échelle
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