
LB PRIX COURNT

Marché de. Monfflai
Les Ventes, sur place sont assez bon-

nes, male 1l 1 et dlftlee d'obtenir les
prix esfréme de nos cotes qui son t les
mêmes que la semaine dernière.

Les marchés anglais sont toujours tai-
'blés par' suite des arrivages trop consi-
dérubles. &

Nos prix continuent à être trop élevés
pour Pomattre des, transctions prof '1-
tâbles avec les marchés amérIcane.

Nous colons sur rails à Mon'tréal, à la
tonne, au chr:
Foin premê No 1......9.00 9.60
Foin pressé No 2......8.00 8.60
Foin mélanigé de trèfle .. 7.00 7.60
Fon de trlle pur.......7.00 ,
Paille d'avoine ........ .60 6.00

PEAUX VERTES
La situation du marché des -peaux ver-

tes n-la pas changé sensiblement depuis
la semaine dernière. Les affaires sont
adtives abues prix fermes.

Peaux de Monstréal:-boeuf No 1,9 1-2c,
No 2,_ 8 1-3c; No 3, 7 1-2c; veau, No 1,
13c.; No 2, 1ke.; peaux d'aigneux, $1.10;
cheval, No 1, $2 et No 2, 11.50.

Peaux de la Campagne: boeuf, No 1,
9 1-2e; No 2, 8 1-2e; -No 3, 7 1-2e; veau,
No 1, 13c; No 2, lie; peaux d'agneaux,

1,a Viotorlaville Fura-iture Co., de Vic-
toriavlille, s'est surpassée elle-même dans'
l'étaublimpenent de ses modèles pour la
saison de 1906. On verra dans l'annonce
d'autre -part la reproduction de quelques-
uns des meubles 6e sa fabrication, mais
la Victorlaville FurnIture Co. a un choix
varié de meulbles de clhambres à -cou-
cher, de salles à mangerr, de salons qui
inYtéresn le commerce.

Nous mentionnerons 'tout spécialement
leurs meubles; en merisier ordinaire d'un
in-i particulier "Sufaiced Oak " qui est
une imîitation parfaite du chêne. F>n fait
dep fini. c'est unie nouveauté et la plus
îarfaite du printemps 1905.

Voici le moment oùi MM. les détailleurs
doivent songer à leur stock de glaciè-
res. Noue leur rpplons que M. C. P.
F'abien, 3.169 rue Notre-Dame, S;te-O0uné-
gonde, en possède un asisortlmen.t coin-
î4et. riÉpon'danJt à tous les besoins. Pour
190i5. M. Fableni a fait faire de nouveaux
Modèles de glacières, d'une qualité In-
onuMParble=eUit sulpérieure quoiqu'aux
irix les plus bas, au Canada. C'est dire
rl'en Visitant le magasin, de M. C. P. Fa-
bien. les détailleurs auront toutes ke
hances d'étre satisfaits et de gagner de
argent. Catalogue illustré envoyé SaUr

'Ilsflade.

Le commerce est invité à lire d'autre.
l'art, dans ce niumiéro, l'annonce de la

L. B. Siot Machinje Co.,,. Il y a de
argent a gagner avec l'offre contenue

-4 r ette annonce.

1.a popularité de lia gomme à mâcuher'
"eest prouvée par le fait que l'année

'rulê6re il se v.enduait 6000 morceaux de
* mme par jour; et qu'aujourd'hui Il se
-1 60,000 moreeau-x de cette gomme
1, les Jours. C'est un. beau succès

cette maison, qui n'est au Canada
(IefPuits un Peu plus d'un an.

a maison 'Henri Jonas & Cie vient de
,,voir, des établlssements "Delory,"
sardines françaises en 1-4 et 1-2 bof-
Cet article est de qualité extra, c'est

'lil faut peur le Caréme,

-t

V - 11%Mrr 1 Poacock"
il est vendu en paquet ou à la livre; mênme
haute qualite sous les deux formes.

Commanndez-le «à votre marchand on gros.

The Batos PeaGo6k Go. nmlltn

PF.&=ZE 8.

EAUJX - DE-V/IE
PHi. RICHARD - - COGNAC.

Spécialement recommandées par
M M. les Médecins pour les mna-
lades et les Invalides.. ..

CERTIFIICAT
du Dr. M. Friset, Analyst e.lc. Québec

sur chaqu botile
PRIX MODKRE.-..

.. IMPORTATEURS.

LANGLOIS a PARADIS
8, rue Saint-Pierre, - QUEBEC

LES FRAIS DE MANUFACTURE

L'importance et la valeur d'in bon sys-
tèmne sur' lequel soient basées les dépen-
ses d'une manufacture deviennent de
jour en jour plus apparente aux yeaux
des manurfacturtiers.

Autrefois, lorsque les établibseinentu
étaient petits, lorsque la concurrence
était moins forte, et que le pullic aiche-
teur était moins d1ifficle, l'o besoin de te-
nir la camnit.abi'litsé des Crai%, ne se fai-
sait pas selntir à un tel degré. Chra-
que propriétaire était en contact direct
avec le moindre traVail fait dans soin éIta-
blisemenit. Il1 connassit approxIgMai-
men:t l'espèce et la quantité de matériel
en service. Ses frais fixes et ses dépeni-
ses génërales étaient faibles, ùt Il pou-
yak établir, sans grandie d*ilitu(lt'é, un
est-imé de ce que lui Sil-tait la produce-
tion d'un articile donné.

Mais maintenant, tout est bien changé.
LeS établlissamnu1- sont plus grands et
les procédés de fabrication plus compli-
qués. Le propriétalie a dù appeler à
son aide des contre-umait'res et de s, sur-
inwnoan. un article -qui ur~&i,
tait l'oeuivre d'un seuil homme, passe
maintenant, grâcee à l'emploi de machi-
nes spéciaes, entre les mains d'une
vingtaine d'ouvriers.

La production d'e manufactures situées
à des milli-ers de inililés, enître en con-
currence active avec lia production lo-
cale, parce que les voles de co'nuiun4lca-
tion ont été nufréllorées&. lie consomma-
teur, trouvant un plus grand choix, est
devenu plus instruiit et pluls exigeaint. I
ne se contente plus d'accepter tout c
qu'on lui offre. Li veut un aricile d'un
certain tyupe, d'un certain (fini et d'ulne
certaine maind'oeuvre, et il croit qu'il
peut l'obtenir à un ceritain prix.

Tous ces différenits poiqnts ont cOnLPll-
qué la question pour le manufacturier.
Ils l'ont forc.é de regarder de près à
toute dépense figurant dans le prix de
refvient de chaque article manufacturé.
son succès, son existence même dépen-
dent de sa capacité à produire à un Prix
aussi bas que celui de son concurrent.

Quand un manufakturier voit un con-
cu1rrent vendre 96 cents un article que
lui.inème livre pour $1.00, il est de toute
nécessité qu'il puisse s avoi-r conunent
liii tel fralt se produit. Cette réduction
dé prix est-al-le due à de metilleurs Pro-
cédés de fabrication, ou bien le conicur-
rent vend-il à perte pour se faire une
rfflame?_ Pour M~ponidgre à cet-te ques-
tion, 1Il n'y a qu'à examiner les computes
détail-liés des frais. Les prix de la main-
<'oeuvre et du maitériel sont connus et
peuvent etre comparés. S'il y a un cou-
lage dans les dépenses générales ou du
fait d'une main-d'oeuvre Infructueuse, le
manulfacturier. devrait être à même de
découvrir Imimédiatement le point défec-
tueux. Si cependant les dApenses res-
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