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LA SITUATION DES AFFAIRES

Brillantes perspectives

Les voyageurs des maisons de com-
nierce sont de nouveau sur la route apres
la période des fétes et d’aprés les ren-
seignements qu'ils fournissent a leurs
maisons, il appert que le commerce des
fétes 4 la campagne a été A peu pres
partout excellent. Il aurait pu étre meil-
‘wur dans certains localités situées sur
I bord du fleuve; en effet, la glace a
fait défaut sur le St-Laurent et les com-
lmunications manquant de ce fait entre 1a
vive Nord et la rive Sud, il en est résul-
t* un mouvement d’affaires moins accen-

e que si les circonstances avaient été
autres.

Des renseignements que nous avons
niis auprés des maisons de gros, il ré-
~ulte que les stocks des marchands de la
Culnpagne sont généralement trés bas.
Depuis quelques mois le commerce de d5-
tail a acheté avec beaucoup de pruden-
ceoune prudence inaccoutumée et com-
me les ventes ont 6té trés satisfasantes,
ii va falloir s'approvisionner de nouveau.

lies perspectives pour le commerce Ju
ptintemps sont des plus brillantes, nous
fiton de tous cotés.

Duns notre province l'argent ne fait
i défaut, il y a des économies accumu-
s Les cultivateurs ont bien vendu
«urs produits pour lesquels ils ont ob-
“mude bons prix et leur faculté d'achat
~ i nullement diminué. Les marchands
©+la campagne qui observent la situation
o leur clientele ont confiance dans I'a-
‘eniir ¢t devront ,en conséquence, recons-
“tner leurs approvisionnements pour le
ommerce du printemps.

Dings le commerce de gros on est trés

Hsfait de la maniére dont les détail-
4212 font leurs paiements. Ce qui prouve
“Lrote que les affaires ont été excellen-
péndant la période des fétes et qu'il

vt fait, corme nous le disions précé-

“mmenf, heaucoup de ventes au comp-
ant.

11 n’est pas accepté d’abonnement pour moins qu’une année compléte.

Il est un point de la situation actuelle
sur lequel il est bon de dire un mot.
Un de nos confréres plutét pessimiste,

el pessimiste sans raison, voit, nous ne
savons ou, de la surproduction chez nos
manufacturiers. Nous nous demandons
dans quel genre d'industrie il y aurait
excédant de produits manufacturés, quanl

on sait que dans les cotonnades, les sous- _

vétements de laine, les maisons de gros
se sont plaintes 4 maintes reprises de ne
pas recevoir livraison des marchandises
aux époques convenues. La semaine der-
niere nous reproduisions une déclaration
du président de la Montreal Cotton Mills,
de laquelle il résulte que les moulins de
Valleyfield ont plus d'ordres qu'ils n'en
peuvent remplir d'ici six mois. La se-
maine précédente, nous rapportions les
paroles de M. E. B. Greenshields, de la
maison Greenshields, Ltd.: “Les prix de
tous les cotons, lainages et autres se
maintiennent bien et d'aprés les indica-
tions actuelles, il y a peu de vraisemblan-
ce quil y ait quelque-réduction dans les
prix de ces tissus? M. Greenshields par-
lerait-il de cette facon s'il y avait sur-
production dans l'industrie des tissus?”

Nul n'ignore que quand il y a surpro
duction ou, en d'autres termes, quand
I'offre est supérieure a la demande, les
prix tendent A baisser. Or, on voit qu'il
n'est nullement question de baisse.

La vérité est que les manufacturiers
ont plutét diminué leur production et cela
dans toutes les branches. Notre confré-
e, “Hardware & Metal”, disait tout der-
nierement a propos du commerce de la
ferronnerie et de la quincaillerie : “Les
prix pour 1908 pourront durcir un peu.
peut-étre pas au début. IL.es manufactu-
riers ont diminué leur production et les
stocks ne sont pas considérables. Ce se-
rait une sage précaution de la part des
commerc¢ants, en co'nséquence, de ne pas
trop tarder & placer leurs commandes,
car si les affaires vont de l'avant aver
I'entrain qu'on leur suppose, on pourra
se trouver & court dans beaucoup de li-
gnes. Les manufacturiers ont agi sage-
ment en diminuant la production en rai-

‘obligatoire que pour
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son de la situation financiére, ils oni
ainsi établi un barrage contre toute ré-

» duction de prix, bien que les promesses

de la nouvelle année n'indiquent aucune
chute de prix,”

Pour nous résumer la situation com-
meitciale est saine: marchands payant
bien; stocks réduits chez les détaillants;
pas de surproduction de produits manu-
faucturés et, par conséquent, beaucoup ue
travail en perspective dans l'industrie.

Comment pourrait-on manquer de con-
fiance dans l'avenir immédiat quand tout
indique que les affaires doivent étre ac-
tives aussitot la morte saison passée?

LA CONVENTION FRANCO-CANA-
DIENNE

La Chambre des Communes a abordé
la discussion de la Convention Franco-
Canadienne et la continue au moment ou
nous écrivons.

1l ressort des déclarations du Ministre
des Finances que:

lo Toutes les parties de I'empire quine
jouissent pas actuellement de la préfé-
rence obtiennent les avantages du nou-
veau traité.

20 L'importation directe qui n'était
une des deux par-
ties contractantes au traité de 1893, I'est
maintenant pour les deux.

30 Le traité accorde des taux spéciaux
aux spécialités francaises.

40 Le traité laisse la porte ouvelte A
des avantages spéciaux pour des articles
manufacturés que nous n’exportonsi pas
¢neore mais que nous pourrons exporter
dans lavenir.

50 Le traité -garantit aux principaux
produits exportés les meilleures conii-
tions que la France accorde a tout autre
pays.

6o Pour la premiére fois, les produits
de l'agricilture sont compris au traité.

Que la nouvelle convention doive étre
favorable au Canada, il n’y a aucun doute
a ce sujet. L convention du 6 janvier
1893 n’accordait le bénéfice du tarif mi-
nimum francais qu’a 22 articles, alors

Pour vos Entdtes de Lettres, de Comptes, Billets, demandex & votrd imprimeur les papiers ‘* Burmess Bond,” * Windsor Mills Bpecial” ou ‘' Silver Btream."



