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CLUB EXPOFtT AGRO-ALIMENTAIRE Du QUÉBEC 

Carrefour d'expertise à l'exportation 

Fondé en 1990 par l'Association des manufacturiees de produits alimentaires du Québec (APv1PAQ), 
le CLUB EXPORT .AGRO-.AUMENTAIRE DO QUÉBEC ret3roupe actuellement. plus de deux cent vingt 
membres parmi lesquels on compte des entreprises de l'industrie agro-alimentaire et des services 
au négoce internationel ainsi que des organismes affilies des secteurs public et prieé. 

Groupe d'entreprises de toutes dimensions, aux compétences multiples et complémentaires, le 
CLUB EXFORT forme un réseau de professionnels au service de l'export, efficaces et feriernent 
motivés par la -Monté de développer un partenariat à l'echelle mondiale. 

Passeport de l'agro-alimentaire québécois 

le CLUB EXPORT propose une formule originale de promotion des exportations qui a pour objectifs 
principaux: 
• d'augmenter Us exportations de produits et services de ses adhérents; 

• de diffuser l'information sur les opportunités et les défis du marché international afin de 
stimuler l'activité exportatrice de ses membres; 

• de créer une communauté d'affeires au sein 'des exportateurs du milieu agro-alimentaire 
québécois en permettant une synergie d'action entre eux; 

• de bâtir un réseau de contacts internationaux; 

• d'établir des liens priviléeiés entre les membres et les organismes publics. 

Leadership au plan national 

Information et concertation constituent les principaux atouts pour la conquête des marchés. Le 
CLUB EXPORT propose à ses membres et ses partenaires des services exclusifs d'information et 
des acnvites de concertation sur tous les aspects essentiels de l'exportation, incluant entre autres: 

• répertoire des exportateurs-membres; 

• centre de référence es de statistiques sur les marches: 

• bulletin de liaison ?Êxpretise»; 

• colloques, séminaires el tables rondes: 

• accueil d'acheteurs étrangers; 

• préparation offerte aux nouveaux exportateurs; 

• liaison permanente avec les organismes publics. 

Des actions promotionnelles à l'étranger 

Une approche concertée des marchée à haut potentiel augmente le succès de la mise en marché. 
Le CLUB EXPORT initie des actions de promotion sur des rnarcin cibles comprenant entre autres; 

• liaison permanente avec les délégués commerciaux canadiens et québécois; 

• participation des salons professionnels et à des missions à l'étranger, 

• mise en contact profitable avec des décideurs étrangers. 
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