articles en laine ; sur les articles en toile
et jute non autrement spécitiés , sur les
les soicries ; sur les articles de mercerio ,
sur les tapis en tous genres; sur les
tricots ; sur les chapenux, casquettes et
bonnets; sur les vétements en tout genre.

COTONNADES

C st article so subdivise en trois atégo-
ries, savoir :
Cotons jaunes
Cotons blancs
Cotons teints, colorés ou 1mpri-
més 30

Au sujet du-coton jaune, le marchand
et le consommateur ont toute raison de
croire qu'un percentage de 223 est un
chitfre joliment extravagant de protec-
tion pour uneindustrie qui, depuis nom-
bre d’années, a pu fuire une assez rude
concurrence aux manufactures anglaises
et amdéricatnes sur le marché de la Chine.

Cette question a déja été discutée dans
la presse, avec une logique et une bonne
for dont on pourrra se {nire uue idée en
lisnnt P'extrait smvant d'un journal pu-
bli¢ en 1894, journal généralement bien
renseigné, mais qui, cette fois, avait un
peu trop swiva les dicwtes de nos fumeux
monopoleurs de coton :

« Nous sommes accusés, disait ce jour-
nal parlant au nom des princes du coton,
de vendre du coton & la Chine. Pourtant,
nous ne le fuisons que pour occuper nos
moulins pendant les mortes-saisons du
marché canadien. Ces ventes en Chine
ne nous rapportent aucun profit. Quelque-
fois m@me, elles sont a perte.  Daus tous
les cas, le coton destiné au marché chi-
nois est un articla spéeinl trds inférieur,
qui ne convient point au marché cana-
dien. C'est sculement notre surplus de
production, et ces ventes entrainent de
sérieuses portes d'argent.”

Tl semble que ¢2 n’est pas pécher par
excds de bonne foi que de commencer
par présenter les choses sous un aspect
amoindri en disant : *“Nous xe faisops
pas de profit sur nos vontes en Chine ;
quelquefois méme, nous perdons de l'ar-
gent ;" puis l'instant d’aprés, de prendre
un air trés séricux et dire : ¢ Ces ventes
entrainent de séricuses pertes d'argent.”
Clest presque ausst perplexe que 1'état
d'esprit de P'dcossnis, *that wadna ken
whilk o'thae twa, his brither or himsell,
had received t'bullet in thae thick o'thae
thizh durin' thae thick o'thae ficht.”

Que ces ventes en Chine ne rapportent
nul profit ou qu'elle entrainent des per-
tes séricuses, il est clair que ¢’est un jeu
ruineux de continuer a fsbriquer du co
ton au Canada pour la Chine. Mais s'il
en est ainsi, comment exphquer qu'd
quelques roilles de Québec, il existe une
fabrique importante et tréds Jorissante qui
ne fmit pas autre chose que fabnguer da
coton pour la Chine et qu'on est en train
d'agrandir en co moment, simplement
pour augmenter ses facilités de commerce
avec les habitants du Céleste Empire 1

Cetto sumple question pourrmit bien
notablement ghter Yeffet dela déclaration
sus mentionnée, quo ‘e coton canadien
envoyé en Chine est fabriqué seulement
pour empécher les tilatures d'arréter.

Micux que cala . le coton fabriqué a
Moutmorency pour le marché chinois pd
se rigoureusenient trois vorges A la livre,
5% onces a la varge, ce qui peut &tre consi
déré 'un des meilleurs cotous jaunes fabri

324 p. c.
25 ¢

LA SEMAINE COMMERCIALE

quds,nonsculomentau Canada, ot L'on voit
des qualités Lien itférieures dans la con-
sommation courante, mais nussi dans tous
les autres puys du monde.

En p. fsence do fnits nussi indéniables,
les honoraoles winistres uuront quelque
peine & avaler doucement cette assertion
hardie . *“ que Jo coton canadien fabri-
yué pour le marché de Chine est un arti
cle spécinl trés inférieur, non convenabls
pour 1o marché canadien.”

Ainsi done, puisque les manufactures
canadiennes peuvent concourir avec suc-
cds contre les fabricants ¢trangers sur le
marché ehinois et con-équernment aussi
bien sur tous les autres marchés, il n'est
pas de raison plausible pour empécher
que le droit de douane sur le coton juune
soit réduit de 223 p. ¢. 4 20 p. ¢, ou mé
wme & 173 p. ¢, ce qu'il était antérieure-
ment 4 1878,

Ce méme raisonnement s'applique aux
cotons blance, que nos manufacturiers
canadicns ont plus d’'une fois tenté d'ex-
porter en Angleterre, pour la raison évi
dente qu'ils étaient convaincus d’avoir de
la protection & revendre

Je puis ajouter que, comme l'importa
tion au Canada des cotops juunes et blancs
detoutes sortes est comparativementfaible
en ce moment, des réductions de 2} & 5°/,
sur ces marchaudises auraient pour effet
probable d’augmenter le revenu de 'Etat,
saus du reste mettre notre industrie en
danger.

Je passe maintenant i Darticle des
cotons teints, colorés et imprimes,

Clest précisément cette classe de mar-
chandises que J’avmis en vue lorsque j'ai
dit, en commengant, que notre tarif doua-
nier est assez excessif pour créer, & cer-
tains moments, de tris ennuyeuses fluc
tuations sur le marché,

De ce que nous venons de voir au sujet
des facilités dont jouissent nos fabricants
de coton jaune et blanc, il parait clair
qu'un tarif de 30 p. ¢. sur les cotons coio-
rés et imprimés présente une sérieuse
anomalic. Nous ne sommes que des mar-
chands, et nous ne connaissons pas les
secrets des manufacturiers ; nous ne pou-
vons donc pas préciser le coiit d'accessoires
qui ont leur importance, comme les cou-
leurs, les planches duv dessins, et les com-
phecations d’un métier de quatre ou six
navettes , tout de méme, nous savons par-
faitement bien que ces frais additionnels
sout toujours compris dans le prix col
tant de 'article. Et pour cette raison nous
ne saisissons pas bien pourquoi cette
industrio a besoin d’'une aussi grosse pro-
tection que celle dont elle jouit & présent.
Je suis plutét d'opinion que, si le tarif de
30 p. c. fait Paffaire des monopoleurs, il
w'est pas moins antipathique u progrds
et & 1a croissance de l'industrie clle-méme
Cetie prétention p urra paraitre parn
doxnle, mais pour la justifier on n’a qu'a
rappeler les guerres scanduleuses que err-
tuins manufzcturiers canndiens se sont
livrées entre eux et qui ont failli eréer une
panique sur potre marché. L'écénement
est encore tout frais dans In mémoire de
tous les marchands de nouveautés .du
pays, do Hahfux & Vancouver.

Je fais allusion & cette déprécintion sou
daine et crarlle do 26 p. c. sur une espice
bien connue de cotunr coloré, dictée, cha
cun Jo sait, par la simple détermination
de quclques-uns de nos fubricants de ceton
de rainer et d’éeraser un do _leurs confrd-
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People’'s Chambers, 125 Rue St-P

FARINES do toutos qualités on Pochos ou Quarts; auss! FOIN, GRAINS do toutes sortos vendus par quantité d'au moins

PROMPT IReégiomont do toautos TRANSACTIONS.
UN CHAR, au pluc bas prixdu marché, Conditions COMPTANT a 'arrivée du char a destination.

aussl LARD par lots do 280 Quarts ou plus,

és ou vendus sur MARCE de 2 a B conting par
prix courants a touto heure du jour. Pour plus do rensoignomonts écrivez ou venoz & nos bureaux.

minots ou plus achot
pris achats ot vonte,
mission 2 |'2c par 100 Ibs,

EN RECEPTION

M. J. E. GAGNON. Horlogor ot Opticlen,
reguit aetuellement un vrard cholx do Mon-
1TC3 0D or ot en argeut, Jones, Bagues, Allian-
cgs, Po-.dauts-a' relilos, Epingloties, grandes
Chnim\rx'pnur I:nmomm bc&\u }«;hnlx do Bijoux
pour cadeaux, I« pius grand choix d'Hor|
qu'ily a & Quében & toges

sreaarrre - (iPand choix de Lunettes

'NOUVEAU STOCK D’ARCENTERIES

POURILES FETES
DERNIERES NOUVEAUTES

En visitnnt lo magas'n de

:J. E. GAGHUN, l‘lm’logtm'Optlclon

289, RUE SIJOUSEPH, ST-ROCHR

VOUS SAUVEREZ 30 A 40 PCuR GENT

VISITE SOLLICITCR.



