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Rendez-vous à la mission nordique sur les TIC et 
à CeBIT, la plus grande foire commerciale au monde 

FINLANDE, SUEDE, NORVEGE,  DANEMARK,  

ALLEMAGNE — 20-27 février 2000 — Le 
ministère des Affaires étrangères et du 
Commerce international (MAECI) orga- 
nise une mission Nouveaux exporta- 
teurs sur les marchés étrangers 
(NEXOS) dans les quatre pays d'Europe 
du Nord et à la foire CeBIT, la plus 
grande foire commerciale des technolo- 
gies de l'information et des communica- 
tions (TIC) du monde. 

La mission NEXOS : une source de débouchés 
Cette mission NEXOS a été conçue pour 
faire connaître le marché des TIC des pays 
d'Europe du Nord aux responsables d'en-
treprises canadiennes qui n'ont encore 
jamais exporté dans cette région. Les mis-
sions NEXOS informent les entreprises 
des débouchés qui leur sont ouverts, en 
cernant les nouvelles tendances et les 
caractéristiques du marché, en exposant 
les particularités de la conduite des affaires 
dans les pays ciblés et en expliquant com-
ment élaborer des stratégies à des fins de 
distribution et de vente. 

Chaque mission comporte une jour-
née d'information sur la recherche d'un 
agent, d'un distributeur ou d'un associé, 
ainsi que sur les procédures douanières, 
l'accès au marché, l'expédition, l'étique-
tage, les circuits de distribution et les 
règlements monétaires. Ces renseigne-
ments sont communiqués dans le cadre 
de colloques et d'ateliers auxquels par-
ticipent des conférenciers locaux. 

La mission nordique commencera à 
Helsinki, puis se rendra à Stockholm, à 
Oslo et à Copenhague (une journée dans 
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chaque ville). Elle ira ensuite à Hanovre 
pour une visite d'au moins deux jours 
à la foire CeBIT 2000. 

CeBIT, une mégafoire 
Le programme de visite de CeBIT, qui 
débutera par une séance d'information 
d'une demi-journée, prévoit au moins deux 
jours de visite de l'exposition. Les partici-
pants désireux de se rendre dans d'autres 
missions européennes après CeBIT peuvent 
prendre les dispositions voulues en com-
muniquant avec l'organisateur de la mission 
(voir ci-dessous) afin de tirer parti des 
services offerts par le réseau mondial du 
Service des délégués commerciaux. 

Connue comme la plus grande foire 
commerciale au monde et la plus impor-
tante foire des TIC en Europe, CeBIT bat 
de façon répétée ses propres records. En 
1999, durant ses sept journées d'exposi-
tion, elle a accueilli près de 7 500 ex-
posants et attiré plus de 700 000 visiteurs. 
La foire couvre l'ensemble du secteur des 
TIC. Elle compte 28 salles d'exposition 
thématiques correspondant aux divers 
sous-secteurs, tels que le matériel des TI; 
les télécommunications; la réseautique; le 
développement, la construction, la pro-
duction et la planification; la collecte 
automatique de données; les logiciels, les 
services-conseils et autres services; la 
bureautique; la technologie bancaire; la 
technologie des cartes de plastique et le 
matériel de sécurité; la recherche et les 
transferts de technologie. 

La foire CeBIT, qui a lieu chaque 
année, doit son succès au fait qu'elle réu-
nit en un même lieu toute une gamme de  

technologies qui sont de plus en plus con-
vergentes. Vu l'influence prépondérante 
de l'Internet, la démarcation entre l'infor-
matique traditionnelle et les télécommu-
nications est de moins en moins nette. Sur 
le plan technologique, la foire présente un 
condensé des influences croisées des plus 
récentes innovations en TIC pour leur 
trouver une plus grande variété d'applica-
tions. Avec son choix d'exposants en 
provenance de 64 pays, CeBIT n'a pas son 
pareil comme vitrine internationale. 

Information 

Les participants à la mission NEXOS 

doivent pourvoir eux-mêmes à leurs 
dépenses de transport et de séjour. La mis-
sion prendra en charge les dépenses liées 
au programme comme la fourniture des 
salles de réunion, la rémunération des 
conférenciers et les déplacements locaux. 

Des rapports descriptifs des marchés 
dans les pays ciblés figurent au site 
InfoExport du MAECI, à l'adresse 
www.infoexport.gc.ca . Des articles sur 
un certain nombre de marchés des pays 
de l'Europe du Nord paraîtront dans les 
prochains numéros de CanadExport. 

Pour plus de renseignements ou pour 

participer à la mission NEXOS et à 
CeBIT, communiquer avec M. Emmanuel 
Skoulas, délégué commercial, tél. : (613) 

995-6565, téléc. : (613) 944-1008, courfiel : 

emmanuel.skoulas@dfait-maeci.gc.ca  ou 
avec Mme Gayle McCallum, tél. : (613) 

996-1530, téléc. : (613) 944-1008, cour-
riel : gayle.mccallum@dfaci.gc.ca  

qui font partie du Secteur de l'exiiansion 

des affaires européennes du MAECI. 
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Le Centre des études demarché d'Équipe Canada inc du MAECI produit une gamme complète d'études de marché sectorielles pour 
aider les exportateurs canadiens à repérer les débouchés à l'étranger. Plus de 500 rapports sont-actuellement disponibles, portant 
sur 25 secteurs allant de l'agroalimentaire et l'automobile aux produits de consommation, en passant pur les industries forestières, 
le plastique, l'espace et le tourisme. Les rapports sont disponibles auprès du service Faxliak du Service des ier12,pnentents 
(613-944-4500), ou sur l'Internet, à http://www.infoexport.gc.ca  
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