
LE PRIX COURANT, vendredi 14 mars 1919

Pourquoi vouloir remonter le courant sans
nécessité, alors qu'il est si facile de le des-
cendre?

Cherchez-vous des produit& empaquetés, attrayante pour vos

rayons, ou vous préoccupez-vous avant tout de l'argent en caisse?

Les avoines Quaker et TiUlson sur vos tablettes, ont toujoars leur

valeur marchande, n'importe quand. Elles se vendent par elles-

mêmes.

La vente des produite empaquetés augmente d'année en année,

de semaine en semaine, et même de jour en jour, et pour cause.

L'avoine empaquetée n'a pas besoin d'être pesée ni enveloppée et

par ce fait épargne du temps et de l'argent à celui qui la tiedt; elle
n'occasionne pas de pertes par réduction de volume ou par gri-
gnotage des souris.

Pousses la vente des avoines Quaker et Tillson; vous n'avez pas
besoin d'argumenter pour les vendre, elles vous assurent un pro-
fit raisonnable et certain, et en même temps un écoulement rapide.

Laissez-vous porter par le courant, n'essayez
pas de le remonter inutilement.

The Quaker Oats Company

Peterborough et Saskatoon

Canada
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