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Pour faire des affaires

Au point de vue de I'épicier, tout dépend de la
demande existante pour les marchandises qu'il a en stock.

-

Clest pourquor

Lo Sirop do BI6 d [nds
Narque “CROWN'

est vendu par tous les épiciers. Il apporte des affaires
parce qu'il est d'une demande nationale.

Quand on demande la Marque “Crown,” aucune
autre marque de Sirop de Blé d'Inde ne sera acceptée.

La Marque “Crown,”’ est connue par tout le Cana-
da comme le sirop 1déal pour la table et la clientéle vient
la ot la Marque “Crown,” est vendue.

C’est la saison et le moment d'emmagasiner la Marque
"Crown.” Vos clients apprendront avec plaisir que vous la
tenez--¢t elle sera pour vous une source constante de profits.

La demande est créée --Vous n'avez qu’a y repondre.
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