
f

■

4

w

réorganisation, l'usine de gros fabricants nord- 
Québec a rempli des 
commandes pour des 
clients étrangers 
provenant d'aussi loin 
que le Koweit et le 
Bangladesh.

Pour appuyer les 
démarches d’Alcatel, le 
gouvernement du Québec de bobinage et des

fournit des produits et 
services à quelque 
69 pays.

La société mère fran­
çaise, Alcatel Câbles, qui 
a récemment fusionné 
avec son « ancêtre », 
Alcatel Alsthom, est l'une 
des plus importantes 
sociétés de France.

satisfaisant, aussi 
bien sur le plan de la 
rentabilité que de la 
productivité. Nos 
employés ont une 
excellente éthique 
professionnelle, et 
l'ambiance est agréable.
Pour faire de cette usine 
un centre de production 
multinational, il suffisait 
de moderniser l'équipe­
ment et d'embaucher 
du personnel 
supplémentaire.

« De plus, Québec 
est un excellent point 
stratégique offrant un 
accès facile à tous nos 
marchés. Les coûts de 
production y sont moins 
élevés qu'en Europe 
et qu'aux États-Unis. »
Selon M. Barth, depuis le dont le siège est situé à 
début du programme de Toronto, est l'un des plus

américains de séries
complètes de câbles 
électriques et de câbles 
d'équipement. Ses 
gammes de produits 
comprennent entre 
autres des câbles de 
communication, des fils

« De plus, Québec est un excellent point stratégique offrant

un accès facile à tous nos marchés. Les coûts de production 

y sont moins élevés qu'en Europe et qu'aux États-Unis. »

lui a consenti un prêt 
sans intérêt de 1,6 million 
de dollars pour une 
période de trois ans.

accessoires de câblage. Alcatel Câbles est le plus 
La société canadienne gros fabricant mondial

de câbles électriques 
et de câbles de 
télécommunications. ♦

emploie environ 1 000 
personnes et exploite 

Alcatel Câbles Canada, 9 usines en Amérique 
du Nord : 7 au Canada 
et 2 aux États-Unis. Elle

Icatel 
Câbles 
Canada, 
filiale de 
la plus 

grande câblerie françai­
se, investit 21 millions de 
dollars dans la moderni­
sation et l'expansion de 
son usine de Québec.

Comme le fait remar­
quer le vice-président 
exécutif des opérations, 
M. Patrick Barth : « Ce 
projet s'inscrit dans le 
cadre d'un programme 
de réorganisation plus 
ambitieux qui devrait 
nous permettre d'accroî­
tre notre part de marché 
et d'améliorer notre 
productivité. Nous étions 
à la recherche d'un 
centre de production à 
partir duquel nous 
pourrions desservir les 
marchés canadien et 
américain ainsi que nos 
clients d'outre-mer.

« Nous avons examiné 
plusieurs endroits 
possibles, dont certains 
aux États-Unis, avant 
d'arrêter notre choix sur 
Québec. »

Mise sur pied en 
1963, l'usine d Alcatel 
à Québec dessert princi­
palement la clientèle 
canadienne. La façon 
dont les choses se 
sont passées depuis 
l'ouverture de l'usine a 
beaucoup influé sur la 
décision de lui confier 
une nouvelle vocation.
« Tout va bien pour nous 
ici, ajoute M. Barth. Le 
rendement de cette 
usine a toujours été
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Alcatel investit 21 millions de $ 
pour moderniser et agrandir £ 

son usine de Québec l.
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a usage 
industriel.

Cette machin^ 
sert à tresser > 
plusieurs torons 
de câble ensembl 
afin de fabriquer, 
chez Alcatel,
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