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TELEPHONES

Commandes, Est 1618
Bureau, “ 1361
Particulier, *« 2761

HOTEL CONTINENTAL

Rue Chestnut, angle de la Neuvidve Rue.

PHILADELPHIE

Transformation récente. Nouvel Ameublement.
400 Chambres, dont 200 avec baignoire.
Prix: $1.50 a $5.00.

PLAN EUROPEEN.

Le meilleur Café de la ville.

Frank Kimble, Gérant.

OAKS HOTEL CoO.

THE KENMORE

ALBANY, N. Y.
UN DRS MEILLEUKS HOTELS DE LA VILLE.

Plan Européen. rtir de $1.60.
A cinq minutes de marche de I'Bdl’!oc: Capitol et’a de:ax.p:n 8

de la Gare
100 Chambres om Salles do laln.

178 Chambres aveo Eau Chaude ot }nld..
’ Omn!bu pour tou les Trains et Buuux

J. A. OAKS, Propriétaire.

HOTRIL, LAKESIDB. nouvellement construit en 1 , Thomp: on’s
Lake, N, Y., Helderberg, 4 17 millesd'Albany. Altitu de, 1650 pi« ds,
Eau eluude et ean frolde, baignoires et appareils 4 douches. ~Service
de premier ordre. Prix mudérés. ‘Canots, | &che, chasse, golf, tex L1,
etc. Bonne écurie de lousge. Demandez une brochure,

HOTEL LAFAYETTE, NEW ROCHESTER, HOTEL du CONGRES
Buffalo, N. Y. Rochester, N. Y. Puebla. Colo.

J. M. OAKS, e =«  Gérant.

Au Commerce.

La Grande Vogue
dela

NOUVELLE FARINE ST. LAWRENCE

augmente de semaine en semaine.

(m’v

Les m&itree-boulangers en reconnaissent la
supériorité ;

~ plus en plus; elle représente la fine fleur des
meilleurs blés de I'Ouest Canadien.

les ménagdres l'apprécient de

4 Marques d’EgaIe Puroté H

Bugal, Tkial, Uarals', Daly Bt

—e e

' Vos commandes reocevront notr! mellieure attention.

T St. Lawrence Flour Mills Co.,
Téléphone Bell, Main 6741 Limited
1110 rue Notre-Dame Ouest, Montréal.

La FARINE ST LAWRENCE. Blanche ot Pure
comme le Lys

LE DETAILLANT DES CAMPAGNES.

Un de nos lecteurs nous donnait récemment une raicon
de l'accalmie de ses ‘affaires et nous signalait une condition
déplorable pour certains détaillants de la campagne.

Ce détaillant faisait affaires dans une partie du pays ou

' les récoltes avaient laissé beaucoup a désirer dendant ces

trois derniéres années. Or, durant ces trois saisons défavo-

. rables, il avait di ouvrir aux fermiers des comptes qui s'éle-

.merce strictement au comptant;

verent rapidement au-deld du décotvert que pouvait justifier
leur capital. A la fin, il se vit forcé de couper les vivres a
beaucoup d’entre eux et de refuser un plus long crédit. Et
voici ce qui arriva: La plupart de ces clients s’adressérent a
des maisons vendant par catalogues et firent leurs achats par
correspondance, trouvant de l'argent pour payer comptant
ces maisons étrangéres i la localité, alors qu'ils n’avaient pu
s’en procurer pour leurs voisins, marchands et amis vérita-
bles.  Cés conditions entrainent évidemment un calme inévi-
table dans le commerce local, et nous sommes persuadés
qu'elles se reproduisent dans beaucoup d’autres parties du
pays. Un tel état de choses engage vivement le détaillant de
la campagne a envisﬁger sérieusement la possibilité d’'un com-
on ne saurait se montrer
surpris de cette prétention devant des constatations comme
celles ci-dessus, mais on peut se demander avec inquiétude
si ce refus de crédit sera un reméde cfﬁcace pour combattre
le mal. =

EN ECRIVANT AUX .ANNONCEURS, CITEZ “LE PRIX COURANT”




