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Assuracesm
L'AGENT AMATEUR

Aux premielîrs templs t' lhistoire de
l'hommeîi. celuii ci pouîîait se procurer ce
dont il murait bîesoinm salis l'alie (le son
v'oisinî Il îi'y avatit lii muarche, lii échiati
ge. iii di' islii du travail: mîais l'hoummîe,
au coulls <b' ses oc((liitiil. apprit bienitôt
qu'îuniîomme ouîîai t faire unle iniéîie
chose umieux qu'unie aut11r' et quîe soli Vol
Bill îîouî,îit faire mîieux qjue lui ui ce'r
tain travail Cela le coidfuilsît à se ren
dre c'ompîte que les facultés (pie les hom-
nies îoýsýut 'n t lie solit pas ega leluent ré
parties, Il en réýsulta ulle dtivis~ionî dui tra
î'ail. 't c'est aîlors que l'hîuîii''- comnieni
ça A se spécialiser

La tendance actue'lle est u'',rtatieîîîelt
à Al lit 'ei'lalisattilo. et louis savnlis toi',
quoi peuit olbtenmir plus et dle îîieilleuî',
résultats eni se ùîéîlsm t 'vuI colîcel
trant seýs effoirts sîr unle certainie ligne<
plutôt qu'en les dirigp'aîut suivanît (le noîîî
breusu's ligues et en <'parpillalît île, for
ces di re(t(s T'ous cili qui visent aut
îîîccéu taaius l'assuiraînce doivent ý' si)(
rialisîr et consl'acre'r tout leur tempus à4
leur travil

llis tîîitihoîîm'e a plitr"stlus gi ah
(le îst I'étemdue qu'il îssay e (le couvrir
par soit énerg'ie et ses efforts, îmoinîs il
lpeut esperer réuîssi r dl'un côté ou (le l'au-
Ire Si titm agui- enîtr'eprend son travail
a% et, lat rf'soýluîtioi de ('olial-rùr tout soit
tempjs à ýa vente (le l'assurance vie. sonl
tra'iail ý'u lal facile' son revemu Pluis
grandl et s'''. d'îmic' 'av ancemnlt becau
coup plus i et'u:llies que s'il partageait
soit telills enlt re'ilîiî occupîlatlotis
Quiîlil uni lioîîmîîîe a ii'n-oî 'ocu'îuîa
tIoli1.<lfé'ît' il îîcicacertaine-
nienît I'unîe ii'îlles et. nuîlîeîous le, sa
'vous1 tol'5ý (''st d'haiiitde lassurauce
qui est îîéLlIgéî'

Aucuni 110111111P ie dtevrait ent rer (laits
l'asuîaîî'eavec V 'itée dcli fa ire siiîle

ment tine affaire tenmporaire L'agenît
qui ne se donnîe pias corps et àîîme j soli
travail, avec dévotion et enthoîîsiasnie,ne
réussira las. L'agent amateur ne se met-
tra pas en rouite, animlé (le cet espirit.
Bien qu'il y ait des cas où u honmme petit
s'occupîer (le différenites choses à la fois.
C'est l'exception et cela doit être évité.

On dit piarfois qu'un hîomme tiait agenît
d'assurance vie, mnais ic le dev'ienit pas.
Un homime iait certainenment avec d's
aptitudles pouîr l'assurance, niais ce qu'il
y a de plusessentiel aut succès, c'est qu'il
soit travailleur et honnête, et il n'en reste
pas inins bilen établi qu'un homme est
grandement -qu'il S'est fait lui nième.

Pour arriver à un véritable succès, il
faut une prépiaration, non seulenment pour
les conditions qui peuvent être facile-
nient prévues, muais pour les circonstan-

cequi stirgi5.;eflt au Mmemnt eritique,
l'ne lpréparation complète. jointe à de la

','~évraneniéne sAremielt aur succès.
Il fut nu temnps où les p)rofessiqons n'eui
gvaîient pas auitant de préparation qu'au-
jouîrd'hui; elle,; n'étaient piait aussi avan-
"' qu'aujourd'hui Cela est également
%i d de la î<rufî'ssiutî d'agent d'assurance
,iir la vi<', et un s'aperçoit que l'agent
a mteu r n'est las aussqi bien équipé pour
llutte ev lboî1ilme qui consacre tout son

iîeîîîp, à Ra pîrofe'ssion. Celui qui n'est pas
îîr."p,'ré ,-st Mlille.é tandis que celui qui
meti toute sa vie et toute son énergie dans
;affaire' re-ssil.

I .lioîîiiîîîe quli c-herche uine, position et
qui (lit qu'il lpeut faire tout est générale-
menclt prie de s'adresser ailleurs. Il n'existe
pas di'hommîne aujouru'hui pouvant taire
n'implorte quoi 1,'expé(rience est un mar.
che.îied pîour s'élever aur succès. Pouvons-
nots e.spérer qu'n homme acquière de
l'expiérience su'i lie consacre que ses mo'
iints îo'rdlils atil travail, et cela seule-
mient quîand Fa.eîît général est avec lui?

Deux raisns principales pour lesquel-
leý: tarit d'agenits d'«assurance-vie n'arri.
v,(-nt pas ait succès. sont les suivantes

Capital autorisé
Assurance en vigueur
Dépôt au Gouvernement

$1,000,000.00
7.000,000.00

25,000.00

ol Gdnda
COMPAGNIE A FONDS SOCIAL

BUREAU-CÎIBF

160, RUE SJ'.JACQUEs
- Edifice Guardian

MWONTREAL

Agents demandés pour la ville

et la campagne.

EQUIT1BLE~
D'ASSURANCE NUIUELIE CONTRE LE FEU

LeU n11ouvelle Primes reçue. depuis le dernier
rapport fait au gouvernement, sont au delà de

et ta compagnie a émané au del* de

polIces de puis cette date, ce qui est nu des me@il-
leurs résultats qu'une compagnip- puisbe obtenir.

8. T. WILLET, PRUIDMT F. CAUTIEI, Ciaffl

Io. Absence de but défini ;2o. Absence
d'effort convenable. I.e but défini et
l'effort bien dirigé sont essentiels au sue
&.q ; leur absence est fatale. L'agent
amateur ne veut tias employer l'effort et
l'énergie nécessaire au succès. Il faut
parler aux gens d'assurance vie :il est
donc nécessaire (le vous tenir constam-
rulent en contact avec vost clients, sinon
quelque atre agent se présentera et re-
cueillera le bénéfice d'une affaire que
vous aurez laissé refroidir par négligence.

t'ne seule classe d'homme réussit dans
lit vente (te l'assurance-vie-celle des tra-
i-ailleurs4. Toits le-s autres échouent. L'a
gent amateur qui travaille A la vente de
l'assurance vie est une' exception. Ce
n'est que par un empîîloi constant et déve-
lojupé de l'intelligence et du pouvoir de
persuasion que l'agent (l'a3Suraiice-vie ac
quiert une force productrice qui donne de
la valeur à son travail. L'agent, pour
réussir, doit mettre A contribution son
temps et ses connais:sances, et, pour sau-
vegarder ce capital autant que possible,
Il ne faut pas que ses intéréts et son at-
tentioîî soient divisés.

(A suivre).
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