
Trouver les bons contacts aux bons endroits 

Nous savons que cela peut prendre des semaines, voire des mois, pour trouver 

le bon contact. C'est du temps qui pourrait être consacré à d'autres activités 

de développement des affaires. 

Rayonnement mondial 

Le réseau du SDC est présent dans plus de 150 villes et 101 pays du monde 

entier. Qu'importe l'endroit où vous désirez étendre vos activités, le SDC 

dispose d'un contact qui connaît votre marché cible et votre technologie et 

peut vous transmettre les connaissances locales dont vous avez besoin. 

Notre liste de contacts comprend les groupes suivants : 

• Acheteurs et partenaires potentiels 

• Professionnels des domaines financier et juridique 

• Sources technologiques 

• Agents 

• Représentants du secteur manufacturier 

• Organismes étrangers de réglementation 

• Agences étrangères de promotion de l'investissement 

Présence canadienne 

Le SDC est intégré au vaste réseau commercial canadien dont font partie les 

organismes provinciaux, fédéraux et municipaux qui veulent aider les entreprises 

canadiennes à réussir à l'étranger. 

Les bureaux régionaux du SDC participent aux salons commerciaux et aux 

colloques canadiens suscitant un intérêt au niveau international. Lorsque les 

missions commerciales étrangères participent à ces activités, le SDC peut 

vous aider à établir des relations avec des sociétés étrangères qui cherchent à 

collaborer ou à s'associer avec des entreprises canadiennes comme la vôtre. 

Partout où vous faites des affaires 
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