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“ GAZETTE DES CAMPAGNES

Tlambition chez cortains tempéramments, est wie qua-
lité ; chez dautres, clle devient avec-lo temps, “non
seulement un défant, mais un viee.  Clest "ambition qui,
‘de Tait souverne le monde, ¢t qui fait désiver & tout indi-
Vidu de passer d'un denxiemo rdle dun presier. Malheu-
retsement le tempéramment est 1, et un bon deuxiéme

“me peut pas toujours arriver bon promier ;e la con-.
fiance en soi n'cst pas towjours un Gldment de suceds.

Ponr ceux de nos jeunes amis- qui révent une ¢mancipa-
tion procvhaine qui, peut-&tre, ne serait gu’une’ sigjétion,

‘nous ferons quelques considéralions qui peuvent avoir

lenr ¢dté utile.  De prime abord, il faus dire que lo man-

“que expéricnee dugenve daffaires & entreprendre est

une cause absojue de perte de temps eb de ruine it courte
échéance. Quelques jennes gens se figurent an Lout de

Adeux ou frois ans d’apprentissage ¢tie cn mesure de

condaive un' commeice Leancoup micux que les vieux
rénctionnaires.  Iis ont tort cent fois, ct ils le reconnai-
traient bientdt si les bévaes quiils font Gtaient payées i
méme leur bourse. '

Une fois son apprentissage fini, celui qui veut firive son

nid en affuires, doit se demander si réellement il pusséde
les qualifications iudispensables au suceés. Un individa
peut ére un wagnifique acheteur et un vendenr hors
Jigne, ¢t cependant ignorer le premicr not des détails
finunciers de sou cutreprise. Une foule de questions

aussi peu importantes que peu comblexgs demandent

dens ieur solution Pexpérience qui sfacquicrt parle temps
et le travail.  Une fois qu'il a pris Ia résolution de s'éta-

“blir, un jeune homme s¢ doit a lui-méme détudier tous

Jes &léments qui ménens an suceds. I lui incombe
d’étadier sa clientdle possible, ses ventes, les dépenses
do son négoce ct b moyenne probable de ses profits ; il
devra dés le début caleuler ses chances de rejoindre les
deux bouts & la fin dune aunée. Mais pour ecela il ne
devra pas baser ses ealeuls sur les chiffres du patron
chez qui il est employé. La modestie doit étre un peu
son inspiratrice et 3l doit s'estimer trés heurenx de pour-
voir en arviver & faire ses frais en un an. Ce qu'il fans
éviter c'est de commencer uvee un capital insuflisant.
Les conséquences d’une telle orreur sont désastreuses.
Il est de néeessité premitre que celui qui s'établit puisse
au moins faire argent comptant Uachat de son premier
fonds.

" Que de faillites, les fournisseurs en garos préviendraicut
i cette 18gle était observée. Il sernit méme prudent
d’avoir uno yéserve de 59 p. c. de la valenr du premier
fonds acheté.  Ce que 'on fera plus tard importe peu an
début.; siTon ne tient pas i fuillir quelques mois plus
tard, il est utile que les premidres marchandises achetées
soient libres do tonte charge. 8%l est jmpossible d’agir
de Ja sorte, mienx vaut retavder son établissement et

Crester commis tiéslongtemps que d’exposer des éeconomies

péniblement amassées, ma’s insuflisantes pour convrir
un premier &tock.en entier. Tes premiers achats doivent
ttre faits avee unc prudenco extréme ; le manque ‘o
prudence, le refus @un bon conseil, Pexeés de confiance

_en 8oi aménent d'nmaores déceptions. Il faut éviter do se
B :

chargor d'un trap plein Peffets dont Iy vente ess tongne
el qui entitent des intéréts, afin de n'dtre pas fored de

reporier du stock dhitne saison & Pactive @ mais poar eela

il faub tenir compte des. donndos do 'expériense dos
vieux. CE

TUne grande réserve doit &tre exuereée dans les premiers
frais A*établisseent 3 sans donte il ess inconvenant de

chicher sur Ies moyens de douner e iattrait 4 an maga--

=in, mais entre 1a parcimonie ¢t lo luxe il y o un juste
wilicu. Celui qui en s"éablissant, prend la ddtermination
@éviter les trop longs erddics et Marricer graduellemont
A faire des achats compiant réussiva. Dang le traitement
de 12 clientéle, il faut savoir dire non & propos, atin te no
pas compter dans ses livees des eréiits lonches,  Pais
enfin, it faut donner Pexemple dn travail.  Les donndes
qui préetident peuvens paraitre banales ; mais cependant
elles sout essentielles, et malhenreusemer on en fait pen
de cas le plus souvent. 11 est utile que les jemwies gens
se les gravent dans la mémoire afin de passer widitres ;
aatrement ils ne contribueront qu'i perpétuer denx incon-
vénfents dont le commerce souffre actuellement ; lo
défant do capital eb le défuut Pexpérisnce.
. <

Les remarques contenues dans eceb mbele sont d'une
Justesse qui frappe 1oat le monde. Elles conviennent
surtout anx jeunes gens qui vealent se livres an commer-

cv, hlis en y regavdant de prés on trouve qulelles pen-

vent stappliguer anux caltivatenrs. Combien d’entre cux
vendent quelquefois do magnifiques propié:és pour so
livrer au commercee, sans avoir la moindre expérience dn
métier. s prétendent, par un travail moins dur quo
celui de la calture, arviver plus vite & la fortane, ot ils
engagent dans le commeree le capital do leur propriété
vendue & vil prix, pour aboutir aprés quelques années,
quelques mois méme, i nne faillite désastrense. Combien
utres ne se font aucun serupule de s'endetter sans fin
chez les marchands, jusqu ce qu’un bon jour lenvs eréan-
ciers lenvenlévent le patrimoine de lenrs peres,ct les for-
cent d’émizrer aux Btats-Unis.  8'ils suivaient le eonseil
donnd par 'expérience,dicenx qui veulent s'enoaror d
comueree, s’i%s n’nclwt:xiuntqp:ns plus qu’il: l;’e::;:l:zglz
raisonnablements payer a la fin de Pannée, verrait-on tant
de terres vendues par ordie de conr, et les propridtaire
et lenrs enfants ré(lluir,s A servir de l’n\:mmml'::puamus

- s chez des
ctrangers.

Il est plus facile, diva-t-on, de donner ces conseils que
de les suivre ; un euitivateur peut-il bien se dispenser
d’achicter une foule de choses chez les m.'n'clmnd,;'. uno
foule de choses dont il ne peut s¢ passer? Nous Padmet-
tons sans peive, mais quo on admettro
général, les enltivatenrs n’y regar
quand il g'agis dacheter i créijt,

aussi qu’len
dent pas @assez pros,

Y a-t-i.l quelque chose de plas rave chez enx qn’une
sago dconomie, qui consiste i régler les dépenses sur les
revenus., Que de déboursés c&tl'n\':lgzlnbs pour -se pro-
curer des articles de luxe. Nous ne paclony pis iei dn
luxe des femmes, car nous sommes dopinion quele luxe

des hommes est bien plus ruinenx que celui des fummes.



