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ver les études commerciales au rang des
nutres études dans les universités, dans
le double but de former des consuls, ou
agents de commerce, nouveau  type,
ainzi que de former des bonnmes dont
le bagage géographique, eneyelopédi-
que et pratique a la fois, leur permet-

trait de se débrouiller aisément dans:

les circonstances imprévies et variées
quamenent  les vovages, les  explora-
tions, les installations  dans les pays
neufs,

La Belgique n'est pas scule a donner
aux marchands du monde e conseil de
travailler 2 la concentration des éner-
gies, des documents et des mcthodes de
commerce,

LA lemagne, comme tout le monde
ity a devaneé les autres peuples dans

cette voie. Non seulemeni P\ Temagne -

a songé a pareille conecntration, mais
encore elle Ta réalisée, ¢osi cette réa-
lisation pratique, qui esi en train de
placer les Mlemands a la téte du com-
merce du monde, qui doit fatalement
entrainer les marchands  des autres
vays a la coneentration de leurs efforts
pour la lutte commune.

L marchands allemands, plus que
tous les autres, se sont rappelé que pour
e commercant les sept années grasses
ne sont pas toujours suivies de sept an-
nées maigres, mais que les aamdées mai-
pres Pemportent souvent sur les années
grasses:

(Uest sur cette constatation que les
marchands d"Allemagene. dans e but

darriver a diminuer autant que possi-

ble les anndées maigres, ont ¢tabli entre
eux ces nombreux cartels ou ententes
quiil serait. malhenrens, tres inexact.
de confondre avee les TRUNTS, les
combines o les fusions de compagnies,

Les ententes commerciales alleman-
des sont de trois sortes,

IXles ont toutes et pour inspirateurs
les cartels du dix-hoitiome sicele. de
méme que les ententes commerciales
dis temps anciens,

Mais jamaiz, avant  la fin du dix-
neuviene sicele, les ententes commer-
ciales n'ont pris Pimportance quielles
ont conquises en Mlomagne.

Iy a dabord, en Allemagne, e car-
tel d’honneur. autrement it le = V-
RIIN. dans lequel les participants
fixent un minimum de prix de vente
quils ne doivent pas. sur Phonneur.
abaisser davantage.

Au VEREIN  pent sueedder e
“KONVENTION. ou 'entente par
cerit entre les producteurs, par exem-
ple, de ne pas aceepter de commandes
au-dessous 'un certain prix fixé par
la majorité des asgociés, =ous peine de
confiscation d'un chegue aceepté et de-
pos¢ davanee entre lez mains d'une
personne de confionce.

Plus tard, le SINDIKATE arrive
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ROSE & LAFLAMME

Agents de vente pour I’Est.
400, rue St-Paul, Montréal,

)

Nazaire Turcotte & Cie.

Imporiateurs

Thés, Liqueurs & Epiceries.

Québec,
Canada.
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Les CACAOS et CHOCOLATS

e )

Marque de
Commerce.

Purs, de Haut Grade
—DE -

. Walter Baker & Co.

LTD.

Leur Cacao pour le Dé-
Jeuner, est absolument
pur, délicieux, nutritif et
colte moins de 1 cent par
tasse.

l.eur Chocolat Premium
No. 1, Enveloppes
Bleues, Etiquettes Jau-
nes, est le meilleurchocolat
- nature sur le marché, pour
I'usage de la famille.

Leur Chocolat Cara-
. casau sucre est le plus fin
- chocolat & manger qui soit
au monde.

Un livre de rocettes de choix, en Francais,
sera envoyé & toute personne qui en fera la

demande.

—————— ——

,Walter Baker & Co., Ltd.

Etablis en 1780

DORCHESTER., MASS.
Succursale, 86 rue St-Pierre,

MONTREAL
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pour établir les comptoirs de vente de
producteurs.

[objet de ces différentes entent
entre les producteurs est d'assurer
rendement auast constant que possily
pour les alliés; en limitant la produ
tion a l'intéricur du pays, et en ass
vant, & ’étranger, un débouché a
surproduction, au moyen d'une priy
Jexportation.

A\ coté des ententes de producteus
il v a les mémes ententes de négocian: -
qui ont bhesoin de convenir de ne p
vendre.a de plus bas prix que celui fi-
par un tarif adopté par cux.

11 v a enfin, les ententes des conso
mateurs qui - ont intérét a lutter o
tre les hauts prix, ou prix de monoy. -
le, fixés par les producteurs et les wei-
chands,  Les consommateurs s'ente
dent done pour acheter le moins
marchandizes du plus haut prix.

Les consommateurs ont méme e
de faire paver, assez souvent. une ~ori.
de prime dexportation, aux dépens
consommateurs en faveur des prodio-
feurs, dans T'intérét du maintien e
usines et des ouvriers.  Tabre ensue
aux autres pavs de combattre Finvason
de la surproduction des produits alle-
mands par un systéme de contre-prin.
comme cela a été fait au Canada.

Il est assez curicux de noter, et oo
15 Putilité des remaraues que je cros
devoir faire a ce  sujet, combien !
marchands allemands  sTagitent. ¢tu-
dient -et travaillent pour constituer .-
que les autres peuples sont foreés -
peler aujourd’hui, la préponderan:
actuelle. sinon prochaine, de ATl
gne, dans le commeree du monde.

Je suis heureux de pouvoir citer
une parole de Paul Déroulede, le gra!
patriote frangaiz, Pexilé d'hier. P
nistié d'aunjourd’hui, parole que
trouve dans un journal de Paris:

* L'abdication devant la puissi:-
wermanique  serait la ruine  mees
ot MATERIELLE de la Frane.

*Quand je dis MATERIELLY -
Y pense aux  consequences (uianri
* pour notre commerce et notre ine-
“tric la prédominance économigy
“PAllemagne et, pis encore, '
* douanicre précopisée de Fautr
* du Rhin, dont le nom =eul, Zolyv. .
“expligue assez que nous arrive: -
“vite a étre les contribuables et fo- - -
* bordonnés e Pempire gern
* Un peuple qui fabrique mal
*hon marché, est un concurrent
“hle pour un peuple qui fabrig:
et vend cher.”

Les marchands du Canada
done tirer des méthodes  allen =
d'excellentes legons.  (est pou '
raison que je vous en cause ¢~
est vrai que notre code crimine:. :
ticle 520, pourrait étre invoy: '
certaines  conventions  sembli’



