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· FAITES RENIRER VOIRE ARGENT 12 FOIS PAR AN
Un plus gros volume d'affaires avec une coupe propre et une emballage qui se vend vite,
est -pour l'épicier la solution des problèmes du jour. Les frais généraux augmentent-ses
bénéfices sont restreints dans certaines lignes et dans d'autres ils sont nécessairement
stationnaires.
"Easifirst" de Gunn conquiert la majorité de la clientèle partout où il peut être seulement
expose.

Il a la qualité. Il est aimé des ména-
gères qui s'y connaissent.

Mettez en Stock Easifirst
Il se vend

I.IIILU~s

TORONTO et MONTREAL

Tous les morceaux -de savon à blanchissage
ont plus ou moins la même apparence, mais ils
diffèrent entièrement quant à la qualité et à la
valeur.

Le "SURPRISE" n'est pas autre chose qu'un
bon Savon Solide-il n'est pas surchargé d'in-
grédients inutiles pour le faire paraître plus
gros. C'est la "meilleure valeur en fait de vrai
savon".

N'acceptez pas de contrefaçons,

The St. Croix Soap Mfg. Go;

En écrivant aux annonceurs, si vous mentionnez le "Prix Courant". vous vous assurez un meilleur service.

PROTEGEZ VOS CLIENTS CONTRE UN
RETOUR DE L'INFLUENZA EN RECOM-

MANDANT

LE SIROP DE GOUDRON
ET D'HUILE DE FOIE

DE MORUE DE
MATHIEU.

foi La saison des rhumes, de la
grippe et de i'Influnra est de
nouveau arrivée et vos clients
vont être à la recherche d'un
bon remède sur lequel Ils puis-
sent compter. Pourquoi ne pas
offrir -le sirop de goudron et
d'huile de foie de morue de
Mathieu, le remède pour le
rhume connu dans toute la
nation, qui a conquis la con.
fiance et l'estime partout où il
a été vendu? Ce REMEDE DE
MATHIEU ne contient aucun
produit nuisible et sa marge
de bénéfice est excellente.

Faites une commande d'essai.

LA COMPAGNIE J. L MATIlEU
PROPRIETAIRE

SHERBROOKE, P. Q.
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