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FAITES PLUS D’ARGENT SUR

VOS VENTES DE SIROP -

La perte de profit et le trouble avec vos clients pour le mécon-
tentement que donne le mauvals sirop sont enti¢rement élimi-
nés lorsque vous tenezle ~

~ Ce splendide produit est main-

tenant offert aux épiclers pro-
gressistes, en barlls contenant
environ 45 gallons. Nous cotons

seulement un exceptionnel bas
prix dans des lettres confiden-
tielles. Nous acceptons aussi
de payer le fret et de ne pas
faire payer les barils.

Les épiciers de toute la Province
nous disent qu'lls ont grande-
ment accru leurs ventes depuls
qu'lls commencent a tenir la
Marque “Crown” et que leur
pourcentage de profit s’est con-
sidérablement amélioré.

Pourquol ne sulvez-vous pas
leur exemple et ne vous mettez-
vous pas en mesure d'obtenir
les profits ajoutés au moyen

de I'active demande pour la Marque “Crown”? Nous garantis.
sons que la Marque “Crown’’ ne fermentera pas ni ne se gatera_

81 vous désirez essayer ce
Sirop, le mellleur de tous, dans
votre propre maison_avant de
décider que c'est une bonne
affalre de pousser cette Mar-
que dans le magasin, nous
serons heureux d’envoyer un
échantillon absolument gratis

:ur réception de votre deman-
e

81 vous connaissiez déja la su-
perbe qualité de ce Sirop,pour-
quol ne pas' commander au
moins un baril aujourd’hui?
Lorsquc/‘\:ous ferez votre com-
mande, nous vous demandons
de mentionnerle nom du mar-
chand de gros par I'intermé.
diaire duquel vous désirez que
votre consignation soit en-
voyée.

Envoyez votre commande aujourd’hul.

“Te CANADA STARCH @, LimiTep

(Manufacturiers des Marques EDWARDBURG)
MONTREAL

Usines : CARDINAL, BRANTFORD.
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