Guide «non officiel» de survie du gestionnaire du programme commercial : Dispositions préalables a l'affectation 6.

RETOUR A LA REALITE : LE MILIEU COMMERCIAL
Quelle est l1a nature du marché?

+ Avez-vous examiné le plan annuel de 1'expansion du commerce et de 1'investissement
(ECD) et les rapports du Systeme de suivi des résultats commerciaux (TTS)?

+Avez-vous lu les rapports économiques et politiques habituels (c.-a-d. rapports de
1'«Economist Intelligence Unit», revues économiques régionales)?

+  Existe-t-il des politiques ou pratiques commerciales restrictives ou des questions d'acces
au marché intéressant les entreprises canadiennes? Font-elles actuellement 1'objet de
discussions ou négociations bilatérales ou multilatérales?

* Quelles sont les entreprises qui s'intéressent & ce marché (c.-a-d. consultants, services,
fabricants, maisons de commerce, entreprises ayant une expérience internationale?)

- Existe-t-il des liens commerciaux ethno-culturels avec le Canada ou d'autres partenaires
commerciaux?

* Quels sont les principaux concurrents internationaux dans le pays, en particulier dans les
secteurs considérés comme prioritaires pour votre mission?

- Les co-entreprises internationales, les alliances stratégiques, les transferts de technologies
et/ou 1'investissement sont-ils des facteurs importants dans ce marché?

Le financement bilatéral (p.ex. SEE, ACDI) et/ou multilatéral (IFI) est-il un facteur
essentiel pour réussir dans ce marché?

CLIENTELE CANADIENNE

Secteur privé : les entreprises clés

- Etes-vous entré en rapport avec les entreprises clés actives sur le territoire?

+  Quelles sont leurs relations actuelles avec la mission? ’

*  Que pouvez-vous faire pour les aider? Quelles sont leurs attentes?

- Comment peuvent-elles vous aider?

+ Y a-t-il des différents commerciaux et des questions d'accés au marche qu'il vous faut -
" comprendre?

+ De quelle fagon ces entreprises font-elles des affaires au niveau local? (représentants,

filiales, ventes directes, etc.)?

-

Secteur privé : les secteurs clés

- Etes-vous entré en rapport avec les entreprises et associations commerciales qui
composent ces secteurs?

- Existe-t-il un lien entre les grandes exportations canadiennes vers ce marché et les
secteurs prioritaires pour la promotion du commerce?

- Y a-t-il corrélation entre les grands secteurs de demande du marché et les prodults et
services canadiens?
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