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8 TISSUS ET NOUVEAUTES

le commerce des nouveautés, mals ont été recrutés dans d'au-
tres professions d'une nature absolument différente. Cer-
tains gérants ont méme été avocats.

D'autre part ) ne faudrait pas tirer de 1 la conclusion qu'un
gérant ne peut pas sortir des rangs; il y a trop d'exemples
du contralie. Des occasions d'avancement se produisent
toujours.

iL'inspecteur a un motif spécial pour songer & atteindre cette
situation, car la nature méme de ses fonctions le fait directe-
ment remarquer de ses supérieurs. L’homme qui fait bien
fonctionner la section placce sous sa survelllance, qui donne
une solution satisfaisante aux différends qui g'élévent entre
clients et commis sans recourir & la nécessité de faire appel
pour cela & plus haut que lul, sera tenu en haute estime par
ses supérieurs qui lul donneront de l'avancement lorsque 'oc-
casion s'en présenters.

Supposons que le bureau des réclamations n'ait personne
2 sa téte, L'inspecteur qui s'est fait recommander par son
travail sera naturellement celul qui sera choisi pour ce poste
8'll 'acquitte bien de ses nouvelles fonctions —et il n'y &
pas de raison pour que cela ne soit pas—, un autre avan<
ment l'attend. Si l'assistant-surintendant prend des Vo
ces, une partie au moins de son travall incombe au bure o8

) jons et le d é qui s'acquitte avaniagcuse
ment de ses fonctions intérimaires, peut avant longtemps oc-
cuper ce poste d'une manidre permanente. L'échelon suivant
qui se présente logiquement est celul de surintendant, puis ce-
lul de gérant,

Bien entendu, il est certalns hommes qui ne s'éléveront
jamais au-dessus d'une certaine position. La limite qu'ils
P indre est tré i définie et, tandis qu'lls
peuvent étre & leur place comme inspecteur, ou méme comme
commis du bureau des réclamations, ils n'auraient pas les
qualités requises pour remplir les devoirs d'une position plus
Elevée.

Pour faire un bon inspecteur, un homme doit avoir une
bonne apparence et une bonmne tenue; il doit savoir sy
prendre de telle sorte avec les clients surexcités que ceux-ci
g'estiment entidrement satisfaits de la manidre dont ils sont
traités, quand bien méme ils n'obtiennent pas tout ce qu'ils
pensalent obtenir. 11 doit aussi pouvoir inspirer le respect &
coux qui sont sous ses ordres et assurer une discipline par-
faite dans la section sur laquelle sa juridiction g'étend.

Les mémes sont né ires & un is du bu-
reau des réclamations, mais encore plus développées.

Un surintendant doit avoir un sangfroid parfait; il doit
avolr une impassibilité de visage telle, qu'une personne par-
lant avec Jui ne doit pas avoir le moindre soupgon de ce qui
se passe dans son esprit. 8'll a recu une réprimande sévére
de la part du patron, il doit pouvoir retourner A son travail,
sans faire paraftre de mécontentement et sans aucun désir
de faire retomber la faute sur qui que ce soit. Il doit aussi
étre un homme de méthode, donner une grande somme de tra-
vail, pouvoir prendre une décision rapide au sujet d'une ques-
tion embrouillée, passer & un autre probléme, le résoudre et
étre prét pour une autre question.

Une chose paraitra peut-étre frivole, bien qu'eNe soit abso-
lument ire chez un sur dant ou gérant de premier
ordre, c'est qu'ils doivent surtout avoir un bon estomac.

LA TAXE SUR LES VOYAGEUR SDE COMMERCE

{Du “Dry Goods Review."]

Pendant la derniere session de la Législature de Québec —
nous pouvons dire pendant les dernidres heures de la session
—un acte a été voté pour forcer tous les voyageurs de com-
merce étrangers, qui entrent dans la Province pour prendre
des commandes de marchandises de manufacture étrangére, &
paye: une taxe de $300.

Il n'est pas Gtonnant qu'une telle mesure restrictive ait

provoGué des critiques défavorables, de tous cOtés, accompa-
gnées de violentes protestations; et il n'est pas probable que
cette agitation cesse, 4 molns que le gouvernement ne raye de
ses statuts cette mesure nuisible.

Tout d’abord, les nombreuses personnes qui ne sont pas
familiarisées avec la teneur de I'acte, pensalent qu'll s'appll-
quait & tous les voyageurs de commerce représentant des mali-
sons situbes en dehors de la Province; mals heureusement,
cette mesure ne va pas tout d fait aussi loin que cela, bien
qu'elle s'étende bien au-deld des limites de la justice et du
sens commun- les voyageurs qui représentent des maisons
canadiennes sont exempts de la taxe; mais celle-cl s’appli-
que aux agents canadiens de maisons étrangeres qui ne rési-
dent pas dans la province de Québec. Par exemple, sl un ma-
nufacturier anglais ou américain & un agent résidant A To-
ronto, cet agent ne peut pas vendre des marchandises dans la
province de Québec ou essayer de les vendre sans tomber

us le coup de la loi. Il faut remarquer que le terme
tranger” s'applique & la GrandeBretagne aussi bien quia
toute autre contrée qui ne fait pas partie de I'Bmpire, ce qul
semblerait indk que les p de cet acte n'ont 616
restreints par aucune idée semtimentale.

Si le nombre des agents ainsi atteints n'est peut-étre pas
trés giand, on me peut pas en dire autant des voyageurs de
commerce étrangers qui entrent dans la Province. Tous ces
voyageurs doivent fournir chacun $300 au Trésor de la Pro-
vince, s'ils veulent vendre des marchandises dans les limites
du Territoire soumis & la taxe. Peu importe que I'individu,
qui pale la taxe, vende pour un dollar ou pour mille dollars
de marchandises; I'impot est le méme.

Tel est le point capital de Ja mesure imposée & la Province
contre les désirs des commerganis, mesure contraire & leurs
intéréts, pernicieuse en principe et dénuée de toute compen-
sation.

On a dit que la taxe avait été imposée pour empécher les
marchands-tallleurs anglais d'envoyer leurs représentants icl
pour prendre des ordres de vétements qui, autrement, seraient
achetés dans le pays. Un tel motif n'a pas sa raison d'étre,
mais il est digne de la mesure et des auteurs avisés qui l'ont
promulguée. Figurez-vous la perspicacité d'un homme d'Btat
qui concevrait une telle taxe pour protéger les intéréts des
marchands-ailleurs de la Province! 1l importe peu que d'au-
tres branches du comemrce, telle que la quincaillerie, sofent
affectées par cette taxe si les tailleurs sont protégés; toute
fois, une législation de cette nature met toujours une restric-
tion au commerce et est une chose qui, d'aprés les idées que
nous avons du gouvernement fédéral, n'est pas du ressort des
autorités provinciales.

Beauncoup d’hommes d'affaires américains semblent crain-
dre que d'autres Provinces du I ion suivent 1 le de
Québec; mals nous voudrions les rassurer A ce sujet. Les
actes d'une Province, quels qu'ils soient, n'ont aucune consé-
quence pour ceux des autres Provinces, tout au moins il n'y
a pas de raison pour qu'ils en aient une. Néanmoins, un voy-
ageur étranger qui désire offrir en vente ses marchandises
dans tout le Canada, doit payer, en taxes provinciales, la Jolie
somme de $370. Car quelques étrangers peuvent ignorer que
deux autres Provinces du Dominion imposent une taxe sem-
blable & celle qui a été derniérement instituée dans la pro-
vince de Québec, mais de proportions plus petites,

Les voyageurs [canadiens et étrangers] qul entrent dans
I'lle du Prince Bdouard, doivent payer $20 par an, s'lls of-
frent en vente des marchandises dans celte Province, tandis
que la Colombie-Anglaise préléve une taxe de $50 sur Ja méme
classe infortunée d’individus. Ces sommes sont insignifian-
tes si on les compare A la taxe imposée par la province de
Québec, ce qui indiquerait presque que les préleveurs de taxe
de ces provinces éloignées sont encore des novices dans l'art
des finances.
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