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NOTRE COMMERCE EXTERIEUR

Les rapports du commerce pour le
mols d'octobre montrent une augmenta:
tion de $2,002,074 dans l'exportation des
produits domestiques et une diminution
de $5,221.515 dans les jmportations de
marchandises enrégistrées au bureau
des douanes, comprativement aux rap
ports de Van dernier.

La valeur totale des produits importis
pendant le mois a été de $26,209,212 con-
tre $23,677,148 pour la méme période de
t'an dernier. L'exportation des produits
agricoles accuse une augmentation de
quatre millions tandis que l'exportation
des p! ot des i a
diminué d'environ un milllon. Les im-
portations totelos, & part l'argent mon-
nayé ou eu lingots, ont &té de $26,262
985 contre $31,48° 500 pour octobre 1907,

Pour les sept piemiers mols de la pré-
sente année fiscale, le total des impor-
tations d pour ta fon
est de $162,908302, en diminution de
$60,726,936 sur la méme période de l'an
dernler. Pendant ces sept mols on 2
fmgpé dep valeurs monnayées pour
une valeur de $7,212,812 contre $1,806,375
V'an dernier.

Les exportations de produits domesti-
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ques se sont chiffrées & $136,408,263, soit
une diminution de $12,862,625 sur les sept
mols correspondants de l'an dernier.
Notre commerce extérieur total pendant
ces sept mols a 61¢ de $318,406,986, en
diminution de $73,216,434.

PR

LES CONTRATS D'ANNONCE

Un proces intéressant & la fols pour
les journaux et ceux qui y publient des
annonces vient de se terminer & Ottawa,
nous dit une dépéche de cette dernidre
ville. Voici les faits:

1 y a quelques mols, M. W. J. Wilson,
de I'hotel “Belmont™ prit un contrat d'an-
nonce dans 1'“Bvening Journal” pour une
période d'un an.

Aprds avoir annoncé régulidrement
pendant sept mois, M, Wilson cessa de
publier des annonces. Le gérant du jour-
nal envoya alors un compte a4 M, Wilson,
établl sur le taux ordinaire et non d'a-
prés le prix spécial des contrats d'un an.

M, Wiison voulait payer les sept mols,
au taux de son contrat,

Le juge a donné gain de cause & I"'B-
vening Journal”. Bn rendant sa décision,

i dit que M. Wilson en abrégeant la du-
pée de son contrat, n'a plus droit aun taux
wwquhﬂnﬂthmm

année, mals doit payer le plein prix apé-
cifié pour les annonces A courte période.

LE JOURNAL DE COMMERCE

Votre journal de commerce est votre
ami qui défend vos intéréts; c'est votre
guide, qui vous indique les moyens d'a-
méliorer vos méthodes; c'est Vintermé-
diaive par lequel vous oblenez des avan-
tages dans toutes les lignes de votre
commenrce, dit le “Brewer Journad”  de
New-York. C'est votre vendeur et votre
conselliler pour faire des achats, 1 ol
jes marchandises dont vous avez besoin
eont les mellleuns et les plus durables.
N est constamment A Yafidt des ocon-
slons et vous garde des dangers qul vous
menacent de fla part de vos ennemis.
Tout homme d'affaires moderne recon-
nalt cette vérité et c'est 1 une raison
pour qu'il conserve toujours son journal
demmmercemmb\mewetmn
bibliathdque. Les hommes d'affaires qui
ne s'abonnent pas au journall traitant de
jeur commerce sont comme un pilote qui
a perdu son sextant ou qui a oublié de
mettre & bord sa boussole et ses cartes,
Quel est I'homme qui négligerait asses
ses intéréts pour ne pas avolr un journal
de commerce dans son bureau?




