
IV. Aperçu de la performance commerciale du Canada

totale
des exportations, avec des expéditions moyennes 
de 43,3 millions de dollars par établissement, 
comparativement à 5,2 millions de dollars pour 
les entreprises de propriété canadienne. En plus 
d’avoir une intensité d’exportation plus élevée, 
les entreprises exportatrices de propriété étrangère 
au Canada ont tendance à exporter vers un plus 
grand nombre de destinations : en 2002, 18 
p. 100 des exportateurs sous contrôle étranger ont 
expé-dié des biens vers cinq pays ou plus, contre 
6 p. 100 pour les entreprises exportatrices sous 
contrôle canadien3.

Les grandes entreprises ont aussi une intensité 
d’exportation plus élevée que les petites entre­
prises. Les établissements comptant plus de 
200 employés représentaient 6,3 p. 100 des expor­
tateurs mais 48,5 p. 100 de la valeur des exporta­
tions en 2003. Par contre, les petites entreprises 
comptant moins de 50 employés représentaient 
72,2 p. 100 des exportateurs mais seulement 
25,5 p. 100 de la valeur totale des exportations.

l’Allemagne, sixième. Cela révèle un écart dans 
l’intensité d’exportation par destination. En 2004, 
les entreprises exportant aux États-Unis ont rap­
porté des expéditions moyennes de 8,7 millions 
de dollars, tandis que les entreprises exportant vers 
d’autres destinations n’ont expédié qu’environ la 
moitié de ce montant, soit 3,8 millions de dollars 
d’exportations en moyenne.

Lécart observé dans l’intensité d’exportation entre 
les destinations peut dépendre de la structure 
industrielle des exportations vers une destination 
particulière, le degré de propriété étrangère et la 
taille moyenne de l’exportateur. Le tableau 1 fait 
voir la variation dans l’intensité d’exportation pour 
divers groupes d’industries.

Les entreprises de propriété étrangère4 qui expor­
tent à partir du Canada ont une intensité d’expor­
tation beaucoup plus élevée que leurs 
concurrentes de propriété canadienne. En 2002, 
elles ne représentaient que 9,0 p. 100 des exporta­
teurs mais accaparaient 45 p. 100 de la valeur

Établissements exportateurs selon le nombre d’employés

Pourcentage de 
la valeur 

des exportations

Valeurs des 
exportations 

en millions de $

Pourcentage de 
la population 

des exportateurs

Nombre
d’exportateurs

Nombre
d’employés

25,588 73172,2Moins de 50 31 277
15,955 28313,05 63850 à 99
10,135 2448,53 685100 à 199 

200 et plus 48,5198 8856,32 710
100,0348 143100,0Total 43 310

Source : Statistique Canada, Registre des exportateurs, 2003.

4 À noter que les données sur la propriété étrangère et la taille des exportateurs selon le nombre d employés correspondent au 
niveau de l’établissement, une mesure statistique différente de celle utilisée pour produire les données antérieures, qui ont trait

niveau de l’entreprise. Voir les définitions, à la page 8 du document de Statistique Canada intitulé Profil des exportateurs 
canadiens, 1993 à 2004.

5 Craig, Byrd, « Contrôle étranger des exportations de marchandises canadiennes, 2002 », Le commerce canadien en revue. 
Statistique Canada, 2002.
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biens et de matériaux industriels (11,9 p. 100) ’. En 
2006, la valeur des exportations de biens et de maté­
riaux industriels a atteint 94,7 milliards de dollars, 
grâce à la vigueur des expéditions de minerais et 
d’alliages. Lappréciation du dollar canadien par 
rapport au dollar É. U., conjuguée au ralentissement 
de la demande de produits forestiers et de produits 
de l’automobile aux États-Unis, explique en grande

demande croissante en provenance des grandes 
économies émergentes.

Comme le montre la figure 4-3, à l’exception des 
produits forestiers et de ceux de l’automobile, qui 
ont affiché une baisse de 8,6 p. 100 et de 6,0 p. 100, 
respectivement, toutes les grandes catégories d’expor­
tations ont progressé avec, en tête, les exportations de

3 Les biens et les matériaux industriels englobent les minerais métalliques, les produits chimiques, les plastiques et engrais, ainsi que les 
métaux et alliages.

26


