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moins—Ja-plus grande:partie ‘des-|ces longscrédits luisontofferts pa
-marchandises-ach crédit et les maisons de gros, Ia concurrence -
ﬁ"@‘ébn_tjﬂamnne ‘du ¢réancier- | entre les maisons'd’importation est
' ret nt, o vabeaucoup |sl vive, que, une fois un terme éta-
plus loin ;-on vend 4 ‘4 ou 6emois|bli par 'une d’elles, les autres sont
dela date de Iafacture et 1a factu- fobligées de suivie. Lesimporta-

couvrent toute la
partie d’Ontario, er
-en“sommes-persuadés, prendre en-
| semble un milli | piastres,su

equel elles paieraient volontiers de
-23-8-p.c. etoffriraient fout autantde.

province et une
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o (T -«:|garantie avec avec un plus fort aux |re est daiée du premier Octobre ou (tionset]la production de Vindustrie |
o uﬂ.ﬁ”"*‘)f"“”“- 'intérét ‘que les” banques & quile|du premier Novembre, C'est-3-dire|domestique-ont-dépassé-lestiniter—
- Canadaet-Etats-Uiniss “trorgouvernement - s’est —adressé jus- |que lorsque I’échéance arrivera, le [de 1a consommation ; c’est ce qui
g:%?$ar e 112801 qulici et quin’oprent que dansles | détailleur aura éu le temps de ven- | conduit les maisons de gros A offrir
La s&,ézé de publication commereiale, - |grands centres. st -dre-les-marchandises; d’emencais- [ces longs crédits, pour sedébarras.

Il y. aurait-donc* double intérét
pour le gay‘s« 4 ce que le gouverne-
ment fédéral fit un'dépot, disons
de cent cinquante a4 deux cents

J. MONIER, Gérant. ser la valeur ; et pendant la plus

rande partie de ces 4 ou ‘6 mois,
e marchand de gros n’aura éu de
garantie pour ees avances que le

ser de leur stock. Quant - d-celles
qui font leurs affaires avec leur
propre capital, il est difficile de les
‘empécher dele risquer anssi dans -

MONTREAL, 6 JUILLET 1888.

. - mille ‘pias{neg_‘dgus chacune de ces | numérai 1a possession ¢ - | des opération alé 8. Mais pot
= e | banques; I'intérét du trésor, quiy[taillenr. . .~ = - |celles quisontobligées d’escom pter _
LES DEPOTS. DU GOUVER- trou‘vera{t uti'pluqement_-pc;ur ses| - Ce systéime permet 4 un ‘mar-|le papier de leur clientdle, lesban- -
. NEMENT FEDERAL fonds—sans-emploi, et 'intérét dufchand détailleur de faire beaucoup [ques—pourraient-y-mettre—le hold. -
SR S ——t=—=~—Tgomierce de nog campagnes qui a | d’affaires sans. engager aucun ca- | M. E. J. Barbeau fait ainsi rémon-

On nous dit que le gouvernement:
-~ _fédéral est assez’ embarrassé pour
.placer d’une manidre-convenable et
en méme - temps- profitable une
_partie.des fonds provenant de'son

hesoin_en_ attendant la_prochaine
récolte, de la plus large mesure de
crédit qu’il puisse-trouver dans
nos banques. S

dernieremprunt. l.escapitanx dis-
~§onibl'es gont.tellement abondants

" ‘dans-les caisses des grandes insti-
“tutions de "crédit, - qu'elles ne se
soucient pas d'en prendre d’autres |

. la semaine dirniére comment qua-
fre- de nos principales’ banques
vaient consenti. & se charger-de
850000004 “pour—eent—H=v—r7
donc encore un certain nombre de
millions qui ne somnt pas placés.
Iia surabondonne de capitaux, il
faut bien le remarquer, n'existe en

de $760.000 e* jusqu’igi les banques
canadiennes n’ont jamais rlen fait
méme & un laux d’intérét trés bas. |-
Nous_svong raconté-d-nos-lecteurs| — -

fert du déficit dans la dernicre ré-

banques - ont un ‘capital réuni ‘de
$4.110.000 ; une réserve collective
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—Le-commerce-qui-a-le-pk

| tés & crédit, plus disposé & gacrifier.

~Ig’efforcede vendre an’

pital;-il-lui donne wun avantage
congidérable sur celui qu’a misson

ter aux-banques la responsalité "
premiére de cet abus du.crédit,

‘capital dans le'commerce qhicher_
che i faire-produire— i
Fun—int i iable; il metle]
commerce de gros.a la merci de
I'imprudence, de l'inexpérience ou
de la malhonnéteté du détailleur
qui,n’ayant rien risqué,et naturelle-

i ans ses ven-

ses marchandises 4 un bénéfice no-
minal: -~ Le détailleur qui a tout
acheté & crédit, & longue échéance

colte et de'la stagnation des affai-

| res qui 8’en est suivie,-c’est—eertai—

neraent le commerce de

NOW ..

8 draps et

~¢e moment qué dans les grands
eenf»m@}wcom

. vergent continuellemement, Dans
* - -nos-campagnes;—¢’est-le—contraire
quia lieu; et cela s’explique natu-
rellement, “leafonds ne :pouvant
étre d la fois dans .les caisses des
“banques ét.dans la circulation. Il

g a-dans les campagnes une vérita-

lé pénurie. Nos cultivateurs ayant

eu tréspeudo grainsd vendre, n’ont

pu toucher %ue_pb_u 1 d'argent.. Les
marchands de la ‘campagne n’ont
pu se faire payer ni en produit ni

" en numéraire ; la plupart d’entre
eux ont été obligé d’engager tout

en a été indiquée depnis un -mois
par nombre de voix pl:s-autorisées
que la ndtre les voix des présidents
‘et caissiers de'banques, 4 Montréal,
8 _Toronto & Québec et -ailleurs.
C’est que ce :commerce donne de
trop longs crédits. "~ - g

_ Le crédit est nécessaires aujour-
d’hui plus que jamais, car plus le
monde va, plus il tend & simplifier
les transations commerciales et a
les ramener autant'que possible 4
leur condition primitive de-troc,
marchandise contre marchandise,
au lieu de marchandise contre nu-
méraire, La valeurde i

Tenr capital et méme d’avoir re-
cours aux renouvellements.

Or, dans Québec surtout, les af-
faires-de-banques de la . campagne
e se font ni avec la banque de
Montréal, ni-avec la banque des

. Marchands,” labanque du Cominer-.

" ¢e, ou la banque ** British- North
America. ” Depuis que nos ban-

_ ques canadiennes ont établi des
- .succursales dans les principaux
: : 1X, ce sont_ces succur--
- sales qui escomptent les billets des

a augmenté dans une proportion
beaucoup plus considérable que.
le numéraire et les monnaies d’or et
d’argent ne servent plus gudre
qu'aux petites opérations du détail,
ol elles représentent,” dans le
mouvement économique, la valeur
du travail manuel. Mais pour que
le crédit reste ce qu’il doit é&tre, un
aide pour le commerce, il ne-faut
pas que I'on en‘abuse. Il doit re-

s-transactions

prix, lorsque I’échéance a proche,—
pour étre. en mesure d’y faire face

moralise par 14 le commerce de sa

dans le discours—prononcé par lui—
B 1 asSsemp CU1ORNaIres—de |
la banque des Marchan

“On a parlé, dit-il de 1'état peu satis- -
faisant du commerce - des - marchan-
dises stches. Nous possédons tous :
I'expérience et nous savons comment les
pffaires 86 font; toutefois nous avons
des-contrastes pour nous édifier.” J'ai
idée:que’le conimerce deés - épiceries n’est
ga.s condnit de'la méme fagon que: celui
les marchandisesséches.. Le commerce’ -
des épiceries est fait presqu'entidrement

: omptant, et-je-connais-certaine-mai=—3

son qui a fait présde ,500,000 d’affaires”
au comptant ou 4 quinze jours de terme,

v 5 ¢ et qui n’a perdu sur -le :tout. que, $5,000
-au-moeins-une-fois—ou-deuxil-dé=Jgnviron. I existe une certaine solida-

rité entre le détailleur, le fournisseur de

; ,‘:é'ii‘—~empe%ne"(‘iqon“(vi‘oxﬁéﬁ;”

ui a ses marchandises, de réa-
Fi g groﬁtrl'é—*zmel il
lavait le dtoit de_ compter, et, -le
plus souvent, aw bout de quelques
gaisons; les marchands de . gros
'sont obligés d’accepter une compo-
sition: Ty gt e NG ARG
.- A-un gutre point de vue, et'sans
tenir compter des perturbations
3119 ce systdme -pernicicieux pro-

chands igiprudents, inexpérimen-
tés, ou deshonnétes; en-supposants
que le détailleur metire dans ses
opérations le méme soin: que g'il
,des
longs crédits ont encore leurs dan-
gers. Ils induisent les marchands
-a faire lenrs achats trop tot, avant
de pouyoir se rendre compte des
quantités que leur clientéle pourra
absorber, étant donn €s ses moy-
ens: avant de savoir quelles seront
les marchandises préferées, et avant.
d’avoir pu constater ce quileur res-
tera de vieux stock de-la saison
précédente. :

uit lorgqu’il se rencontre des mar- |

‘gTos et 1a_banque, maisenfin de compte
ot culmine la responsabilité ?: Je dis que
c’est dans 1a banque, et’.{;‘éﬁﬂique mon
observation A toutes les banques en gé-
néral;._Pourquoi -les-banques-escomp- -
tent-elles du panpier & six mois ou & neuf
mois, lorsqu’elles savent que ce 'lpafpier &
ét€ donné depuis trois-mois ?:Elles pour-
raient-peut-8tre perdre :des clients, mais
elles trouveront qu’a la:] i:
dos affaires les plus stves qui 7o
mieux. Je prétends que- les- banques
‘doivent apporter ‘des réformes a' cefte
état de choses, - =~ T 7S

Clest par suite de Pavance faite:de ces
sommes énorme, que les achats. et les
importations excessifs sont provoqués et
dont l'effet est de rendre la situation
indécise et fébrile dans ]lé commerce. 11
arrive-parfoisgrummarchand ¢ p18Seé
son-chiffre d’affaire. dahs le temps ol il
sent qu'il marche a reculons. Je crois
donc qu’il est de Pintérét de la banque
de réduire le crédit dans lesaffaires. -
€ette réforme ne peut venir que la part
des banques. - ' . ~

.Que la réforme puisse étre plus
facile, venant de la part des ban-
ques, il n’y a-pasen-douter; et nous
partageons complétement l"avls de

{. Barbeau; cependant il’ nous
semble assez difficile qu'on puisse .

nt
S

-présenter-toujours une valeur exis-
tant réellemeiit entre les mains de

Le marchand dé&ailleuc s'il ne
sait résister a4 la tentation, court

y arriver sans la bonne volonté des
maisons de gros. La banqueé n’est

-y emploient leur circulation et les
. dépots qu’elles 'y récoltent. On a
yu_par les rapports_des banques-

" Jacques-Cartier et Ville-Marie; que
ees banques, ont augmenté < leur

- girculation autant que la prudence.’

4 pu le permettre, et, d'un autre|

coté, Ies dépots ont diminué, par
_suite de la rareté des fonds: Les
succursales de ces banques sont
donc en ce moment mises & con-'
tribution jusque dans leur derhidre
ressource pour faire face aux be-
woins de leur clientéle.

1 .
cori—qut

én marchandises ou en créances

rovenant de la vente de marchan-
-dises. Du moment.que. lé crédit ne
repose passur cette base, il devient
un abus, il met -le trouble dans

Appliquons ce principe aux opé-
rations du commerce des draps et
nouveautés telles qu’on les prati-
que anjourd’hui. Les termes d’usa-
ge de la vente des marchandises
sont quatre ou six mois de crédit.
Ce crédit i 1égiti

Eh bien, mous nous demandons.

- ee de la campagre en faisant quel-

. ques dépots’ & nos -banques cana-
o '.3ie')‘1né‘s.' _La banque_du Peuple, la
banque Jacques-Cartier, 1a banque

n’aiderait-pas-un-peu-au-commer---vente;comme les maichandises

€& 16— benviice ;. valeur |

les transactions, il dérange le sys-
mo. il oniratne i la v

quoique gléjs‘t{;og long, si %es fac-

donc Ie risque d'avoir en magasin,
au commencemont de la saison,
plus de marchandises qu'il n’en
eut écouler; il lui arrive aussi
’avoir sur ges rayons des marchan-
dise négligées parla mode, qu'il
lui faugra sacrifier; et tout céla
Fparcequiontui & vendu & trop fong |
terme. . . )
Le meilleur moyen de couper
court & ces difficultés, ce serait de
revenir ‘aux anciens errements, de
ne plus dater les factures. que du

mois ol la vente est faite. Malheu-
=

sur ce point entre toutes les maisons

pas toujours en mesure de 8avoir
si le papier qu’on lui offre repré-
sente des transactions vieilles de
trois ou six mois ; ellene peut gue-
re exercer son infiuence qu’en li-
mitant 3-un chiffre plus restreint la
ligne du cridit de son client. C'est
8 X TId 1€ PTO8 qU
appartient d’agéu' et nous les prions
d’y réfléchir tres sérieusement: -

LE BILL DES BEURRERIES ET
"~ FROMAGERIES,

PR

correspondances recues cesjo

e gros, cestla le plus difficile.

concernant les

achetées actuellement dans les
maisons Je gros par le ‘détail ‘ne
seront dans la ‘consommation-gque
dans' quelques mois, le détailleur

Ville-Marie ef la. banque Nationale'

aura - entre ses :mains pendant

On était presque arrivé a cette en-
tente, il y a quelques années, mais
le refus d'une des principales mai-
gons d'importation a empéché d’ob-
tedir-un résultat complet. - -

| frais d

be\irrejrie's et fromageries, que 1’o-
pinion générale, tout en reconnais-
sant 1'utilité de cette 1oi en ce.qu’el-
le permet l'organisation 4 peu‘de
'gc’ox’nq‘ag‘qies a fol’x_ds_s ial -

Y -
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aute n’est pas toute au détailleur,

aitidre, trouve exessives certaines




