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Soyez agréables
a vos clients et & vous-méme. Suggeérez-
leur le  Wheat Marrow " pour faire un
changement au repas du matin. Acca-
parez une partie de la clientéle qui va
chez votre concurrent. ¥
L'aliment & base de céréale, * totale-
ment différent ” est un article de vente
courante. Il vous donne de bons profits.
Soyez agréables a4 vos clients et com-
mandez-en & votre fournisseur de gros.

Une sauce
riche ¢t épaisse pour la
table. Aussi différente
des autres sauces légéres,
aqueuses qui so vendent
d’ordinaire que le noir du
blanc.: Fabriquée et em-
bouteillée en Angleterre.
Une sauce qui retiendra
la clientéle. Agpélmss.nte
stimulante, ygi nique.
Economique l'usage.

Les principaux fournisseursde gros le vendent
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- UAND vous voudrez avoir un bon Chocolat, recommandable & tous les points
de vue au consommateur le plus difficile, ne cherchez pas: le nom de
E"IR"W vous viendra forcément A la mémoire, comme representant ce
qui se vend de mieux au Canada.

Les}premiéres maisons dans 1'épicerie ou la confiserie vendent
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REVISEZ VOTRE STOCK ET ENVOYEZ VOTRE COMMANDE.

D. 'MASSON & CIE, s MONTREAL.
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