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+ups de revenir & cux et de faire quel-  étre faits & aussi hon marché que les  loyalement ¢t personne  n'achéterait
wchoze avant que tout ne soit termi- achats au comptant. Je dirais encore:  avee une idée  précongue . quant d la
. pour ainsi dire.  Si ces marchands  “Omn ne peut pas avoir ailleurs et & eré= puissance dachat relative de Iargent
Sviennent sur vous de la méme ma- - dit des valeurs égales aux miennes pour  comptant of du erédit. Un escomple de
cere, co quils feront me paraitra que  un prix moindre que mon prix de ven-
Comme une pauvre imitation de ce que  te a erédit — cela je le garantis ou je
Cus aurez fait. Je erojs que annonee  rends Pargent — et je fais un escompte
« ventes d erédit et la vente striete-  de dix cents par dollar sur le prix de  comptant. qui aiment a se voir faire
aent aerédit pourraient étre faite$ de  crédit a tous coux qui paient comptant.”™  une réduction quelconque pour leur ar-
maniere a mieux rapporter que la vente Ce systéme, suivi d'une facon conti-  gent  payvé  comptant.  Ceuxsla aussi
4 erédit et son annonce telles qu'elles  nue, non seulement attirerait une meil-  acheteront avee une compréhension par-
went faites actuellement par la majori- leure catégorie de clients achetant & faite des conditions.
1+ des magasing & erédit. Je pense que  erddit, mais procurerait plus daffaires

10 pour cent au comptant, au licu de
chasser le public. peut facilement atti-
rer un certain élément dacheteurs au

Jes méthodes pleines de franchise atti-  wu’ comptant qu'il ne s'en fait actuelle- LE CANADA ET LES ETATS-UNIS
reraient la meilleure clientéle d’ache-  ment.  Dans un commerce & crédit, il
seurs reguliers a erédit, et eréerait peut-  serait hon daugmenter le premier paje- Depuis Jongtemps. le “Dry Goods

cre un courant d’affaires nouveau ¢t ment, afin de rapprocher 'époque du Feonomist™ fait des efforts pour ame-
encore - meilleur  parmi les personnes  paiement final et de diminuer quelque  ner les manufacturiers des Etats-Uinis
qui apprécient_la facilité de payer palw les rizques de perte, sans parler de i se rendre compte des oceasions d'af-
a-comptes, mais qui ont un préjudie Ja/plus forte somme d'argent liquide  fairex qui =e présentent pour cux au

contre les annonces de ventes a erédit  nis ainsi & votre disposition. Canada. Dans ce but. ce journal a pu-
qui Toreent la crédulité des enfants et Bien que je naie pas connaissance  bli¢ des numdéros . spéciaux on il fai-

ek NS, quion ait essave de le faire, je me =iz sail ressortiv la richesse croissante du

Nije faisais un commerce queleon-  souvent demandé sl n'y aurait pas
que a erédit, jo me porterais en avant  profit a faire un escompte de 5 pour dans ce pays des articles de npuveautés
et mettrais en-ligne une série dargu- cent ou méme 10 pour cent sur {ous les  dlorigine américaine, qui ont pu triom-
ments démontrant la fausseté des ven-  paiementz fait<"au moment de Pachat.  pher de la harvicre  élevée  entre les

Dominion ¢f 1o sueeés quiont obtenu

{es A erédit annoncées au prix du comp- Avee ces diverses méthodes en usage.  deax pavs par le tarif Canadien,
rant. g donnerais les raisons pour e client  pavant  comptant - pourrait Nouz avoris montreé, dit “Dry Goods

lesquelles une telle chose est pratique-  acheter au prix du comptant, le elient  Economist,”™ combien il aurait é¢té fa-
ment impossible:  Jattirerais Tatten-  achetant a erédit paierait un prix rai-  cile & un moment donné d*établiv ave.:
tion sur les dépenses plus grandes né- sonnable pour Ta commodité qui Tui ext
cessitées par les opérations & crédit, et offerte ot Pacheteur partie an comp-  tarif de réciprocité, ef nous avons ex-
je dirais enfin que. quoi qulon veuille  tant. partic 4 cvédit recevrait justies primé le regget nature! de voir la poli-
dire, Tes achats a erédit ne peuvent pas compléte. Tout le monde serait traité  tigue dénudy de prévovance. adoptée
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gy, THE OGILVIE FLOUR MILLS 60., Limited ‘;;:1:,1’;

le Canada des relations hasées =ur un

Bureau Principal 8 MONTREAL.

<= $1.000 de Recompenss

. Des recherches faites réccmment ont fait découvrir que des marchands de fa-
rine sans scrupules s'efforgaient de profiter de la grande popularité de la Farine
“Royal Household” d’Ogilvie, en remplissant avec de 1a farine inférieure et a bon
marché les sacs et les barils portant la Marque Ogilvie, et en la vendant comme ['article
véritable. Afin d’amener les coupables a raison, nous offrons la récompense suivante:

La “Ogilvie Flour Mills Co., Limited,” paiera Mille Dollars ($1,000.00) a toute
personne qui pourra prouver gqu’'une personne, des personnes, des firmes ou
des corporations sont coupables de remplir ses sacs ou ses barils avec une farine
d’une autre manufacture, et de vendre cette farine
comme farine manufacturée par la Ogilvie Flour Mills
Co., Limited. :

THE OGILVIE FLOUR MiLLS GO., Limited,

MONTREAL.
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