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NOTRE CIRCULATION

C —

Notre circulation dans Ila
province de Québec est ac-
tuellement plus considérable
que celle de tous les autres
journaux commerciaux. Nous
sommes préts A en foire Ia
preuve dés que cette assertion
sora sériensement contestée.

A NOS LECTEURS

“ LE PRiXx COURANT ” parait au-
Jourd'hui avee la plus belle gn-
nonce qui ait été publiée, jusqu'a ce
Jour, au Canada dans un journal.

A tous les points de vue ce tra-
vail en six- couleurs di a “ La Ca-
hada Bank Note Co " ne laisse rien

~ & désirer tant sa finesse et son exac-
titude sont remarquables. Aussi, la
Maison ~ Archambeaud fréves de
France et ses agents, au Canada, La
Compagnie ~ d’approvisionnements
Alimentairesde Montréal, n’ont qu'a
s félieiter d'avoir eucoumgé Tin-
lustrie canadienne en confiant a une
maison de notre ville un travail que
naurait d'ailleurs, pas nicux exé
cuté la premiére maison de litho
eraphie de Paris.

Nous adressons nos compliments
A la “ Canada.Bank Note Co ct &
s lmhiles.ouvrivrs.

Nous profitons de _egtte - occasion
Jur favoriser nos annonceurs, en
mettant & leur disposition notre cou-
verture de luxe -qui leur permettra
e faire ressortir avee plus d'avan-
tages les produits sur lesquels ils
veulent attirer Fattention du com-
neree, '

UN PETIT MILLION

Apres avoir recommandé au con-
il de ville la conelusion d'un con-
at—sans compétition—avee la
Rovale Electrique pour I'éclairage
~.|3-'In ville, le comité des Finances a
vt saisi de la proposition d’emprun-
tevun million de piastres pour cons-

“truire des conduits souterrains ou
devront passbr tous les fils électri-
ques.

doit pa{)er la fagon de cette dispa-
rition. D'aprés le comité des Finan-
ces c'est la ville qui devrait cons-
truire ce conduit & ses frais. Cest
trés beau de sa part, car, les diffé-
rentes compagnies qui possédent ces
fils sauf la Royale Electrique, sont
prétes & construire elles-mémes ces
conduits souterrains & leurs propres
frais. La Cie de THKphone Bell a
plusieurs fois demandé au Conseil
de Ville 'autorisation de mettre ses
fils sous terre.

Et cependant la ville va emprun-
ter des fonds pour construire elle-
méme ces conduits.

Pour qui done ce millicn ?

'EMPRUNT CIVIQUE

La ville de Montréal avait sur la
place de Londres pour cing millions
de piastres d’obligations a 3} . c.
quon ne pouvait pas vendre. Le
erédit de la ville était tombé bien
bas, en Angleterre, depuis surtout
qu'on avait vu nos écﬁuvins délé-
gués colporter nos obligations ct les
offrir avee notre compte courant a
toutes les maisons financieres de
Londres, de Paris.et d'ailleurs. Nous
étions tombés en sortant de la mai-
son Baring entre les mains des Coa-
tes, ce qui, proportion garddée, éyni-
vaudrait, pour une de nos mai-
sons de commerce & transférer son
compte de la banque de Montréal a
une boutiquede shaversqueleonques.
Dans la boutique des Contes,on nous
avaneait de I'argent, sur garantic
de nos obligations, non pas, cotnme
dans le marché libre, & } ou § p. ¢,
au dessous du taux de la banque
d’Angleterre, mais & un demi pour
cent «u dessus de ce taux.

Nous avons faft ressortir, & I'épo-
que tout l'onéreux ‘de ce marché
qui permettait aux freres Coates de
passer nos obligations en garantic
a la banque et de faire, sans risquer
un sou, sans débourser un penny de
ieur argent, de prélever } p. c. par
i sur les fonds que la banque
nous avangait, sans compter leur pe-
tites conymission.

Pour, sortir de la griffe de ces
Messieurs, il aurait fallu sacrifier a
des tuux d'émission tout a fait rui-
aeux les obligations qu'ils avaient
L n gage. On préfera, et T'on et rai-
son, augmenter le taux de 'intérét
¢, convertir notre 34 p.c.end pec
C'étnit une conversion dans la mau-
vaise direction, mais enfin ! On au-
rait pu espérer que, allechés par ce
surcroit d'intérét, les capitalistes
anglais se seraient jetés sur nos
titres. L'illusion fat de courte durée.
Méme a 4 p. c. personne, parait-il,
ne voulait de nos billets promis-
soires. '

Evidemment notre ecrédit était
bien malade. Quelqu'un avait-il
fait circuler parmi les financiers de
Londres les calculs de M. Beauso-
leil,” démontrant que nous avions
emprunté et dépensé $7,000,000 en

trois ans et que nous nous endet-.
‘tions & raison de trois & quatre mil-

prés dans la marge de 15 p. c. dela
valeur cotisée de toute la propriété
imposable ou exempte de taxes ?
5uoiqu’il en soit, le lancement de
de notre 4 p. c. parut si difficile &
nos agents de Londres qu'ils firent
demander l'aide (?) de nos échevins
et le conseil de ville se hiita d’en-
voyer la-bas son trésorier avee M.
I'échevin Rolland, président du co-
mité des Finances. Peu de temps
apres leur arrivée 1a-bas, des bruits
sinistres commencerent & courir iei :
nos déléguéds, disait - on, avaient
trouvé partout portes et caixses fer-
mées et allaient étre.obligés de re-.
venir bredouilles. '

La banque de Montréal, en insti-
tution patriotique, a sauvé la situa-
tion. Elle a souserit tout I'émprunt,
soit $5,000,000, portant 4 p. c. d'in-
térét, & 981 p. ¢, plus 1 p. ¢. de com-
mission, ¢'est-a-dire & 97§ net.

Sur le marché actuel de Londres;
des valenrs de la méme catégorie
que nos obligations, cofitent bean-
coup plus que le pair pour 4 p. c.
d'intérét.  Mais admettons que la
banque de Montréal ne puisse pas
les éeouler & prime, et se contente du
pair, le bénétice pour elle de cette
petite opération, se chiffre comme
suit '
| Commission T poe ...
Escomptessur le

taux d'émission 1} p.e..

. £50,000

$:2,500
Soit $112,500
Ce qui est, sans contredit, un hean
denier., i
Nous espérons que le pro¢hmin re-
nouvellement du personnel du con-
seil de ville permettra de faire des
économies  suflisantes pour payer
I'augmentation d'intérét que nous
allons avoir & payer, et relever, par
une administration sage, prudente
et économe, notre erédit st délahiré,
Nous avons vreaiment hesoin que
cela change.

POUR FAIRE

Nous avons dans un certain nom-
bre d’articles antéricurs exposé les
regles que 'on doit guivre dans Ia
la poursuite de la fortune et donné
les limites dans lesquels un honnéte
homme doit se tenir et qui sont dé-
finies par lu Lot divine, la Lot -
nutine et la loi de lhonneur. Main-
‘tenant nous allons nous demander
de quelle maniere, dans quelle occu-
pation, par quel moyen pouvons-
nous faire fortune dans les affaires.

Toutes les affaires ont leur origi-
ne dans un besoin, et 'objet des af-
faires est de subvenii-a-ee-besoin—IH
faut done commencer par rechercher
un besoin général queleonque, au-
quel nous pourrions subvenir a des
conditions aussi -avantageuses que
les autres ; c'est-a-dire, par nous
choisir un genre d'affaires régulier
¢t nous supposerons yue c'est fait.
Tous les éconoinistes s'accordent a
dire que toutes les occupations uti-
les sont également productives et
lueratives ; car lorsqu'il en est ung |

FORTUNE

v

cupation choisie est done d’impor-
tance secondaire ; ce qui est impor-
tant c'est que nous y soyons propre
et que nous sachions en tirer parti.
Un homme qui économise $500 par
année deviendra certainement riche
sl vit un fge raisonnable ; tandis
que celui qui fait $10,000 par année .
et en perd autant ou plus I'année
suivante, court un grand risque de
finir ses jours dans la misere, Un
individu a, dit-on gagné $60,000 &
New-York en vendant des crayons
dans les rues & deux sous la pidee
et cir plagant bien ses déeonomies ;
tandis qu'il n'est pas rare de ren-
¢ontrer'des gehs qui ont commencé
leur carriére avec un capital de plus
de $60,000 et qui sont aujourdhui
obligés pour vivre de vendre des
crayons a deux sous.

Un homme qui vewt faire fortune: -
qui ne se contente pas d'essayer
su chance, doit d'abord s'assurer do
ln séeutité de ses aftaires. Il est évi-
dent que les occupations dont les
produits sont les plus utiles sont les
plus sires et que ces produits rap-
portent, & la longue, le meilleur pro-
tit. Un besoin réel de l'existenco
leur erée une demande constante et
soutenue et cette demande s'aceroit
dans Ta miéme proportion que s'ac-
croit la production. Il est compa-
rativement rare de voir devenir
riches les gens qui ne s'emploient
qu'a la satisfaction du golt du luxe,
des fantaisies, du superflu ; car ils
sont sujets A de fortes pertes par les
changements si fréquents de ]n mo-
de et par une foule d'nutres circons-
tances. J. Bte. Say dit avee raison
que les marchands les plus populai-
res tigurent souvent parmi la Tiste
des faillis.

sent ou vendent des objets indispen-
sables, on peut classer celles qui
produisent ou vendrent des objets .
d'un nsage général, sur lesquels on,
pewl fuire un profit considerable
quoiqué le coit au public soit 1éger.

Il doit ensuite s'assurer de la sé-
curité de ses placements et enfin, il
doit &tudier ct apprendre les vrais
principes des affaires. -

On divise généralement les diver-
svs occupations comprises en anglais
sous le nom trés élastique de “ hu-
siness " en plusieurs grandes caté-
gories ; le commerce, l'industrie, la
banque et, catégorie de création as-
sez réeente, les assurances.

Le commerce consiste a acheter
¢t & vendre ; un commergant achéte
et vend, il achéte pour vendre et
vend pour acheter de nouveau. C'est
I'intermédiaire obligé entre le pro-
L ducteur-et-le-consommatenr— —

L’industrie p_r_endafpne matiére
premiére et la transtorme en un
produit utile ;que ce produit soit
directement utile au consommateur
ou & une autre industrie, cela ne
change rien & la chose ; de méme
que la matiére premiére peut étre
-brute ou bien déja partiellement
manufacturée. - _

Ces deux grandes catégories for-
‘ment un systeme complet par elles-

‘ ) pas un citoyen qui
Napplaudisse a I'dée de faire dispa-
litre les poteaux innombrables,
alds et génants qui encombrent nos
tottoirs. Mais il s'agit de savoir-qui

Tions par année 7 Ces messieurs ont-
ils eu l'idée de calculer que nos
emprunts représentent 20 p. c. de
la valeur cotisée de notre propriété

imposable, tout en restant a peu

qui parait donner plus que la moy-
enne générale de profits, des cen-
taines se hatent de s’y jeter ct ont
bientdt réduit les profits au niveau
moyen. Le genre d'affaires ou I'oc-

mémes ; la banque n'est quun ac-
cessoire tres utile et méme indispen-
sable aujourd’hui et non une néces-
sité absolue. La banque c’est le cré-
dit. Sans le crédit, les affaires sont

Aprés les occupations qui produi- —



